INSTAL[R EPORTER 04/2026

RYNEK SYSTEMOW
RUROWYCH DO C.0,,
ZIMNE) | CIEPLEJ WODY
_ Gt0S PRODUCENTOW

Jakie sq trendy w rozwoju rynku systemow
rurowych? Jakie nowe technologie czy systemy
dominujg?

GIACOMINI: W ostatnich latach wyraznie widocz-
na jest dominacja systemow opartych na two-
rzywach sztucznych, takich jak PEX, PE-RT oraz
PP. Materiaty te zyskaty duzg popularnosc dzieki
swojej trwatosci, odpornosci na korozje oraz
stosunkowo tatwemu montazowi. Szczegolnie
dynamiczny wzrost notuja systemy PEX oraz PE-
RT, ktdre najszybciej rozwijajg sie w segmencie
budownictwa mieszkaniowego. Sa one chet-
nie wybierane zarébwno przez deweloperow, jak
I instalatorow, gtownie ze wzgledu na korzystny
stosunek ceny do jakosci oraz elastycznosc za-
stosowan, zwtaszcza w instalacjach ogrzewania
podtogowego i wodnych. Z kolei PP wcigz utrzy-
muje nadal odgrywa wazna role, zwtaszcza w tan-
szych, budzetowych inwestycjach, gdzie kluczowe
sg koszty i szybko$¢ montazu. Natomiast stal
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i miedz pozostaja materiatami charakterystycz-
nymi dla segmentu premium oraz zastosowan
przemystowych. Sg one wybierane tam, gdzie
wymagana jest najwyzsza trwatos¢, odpornosc
na wysoka temperature i ciSnienie, a takze wiek-
sza niezawodnos¢ w dtugim okresie eksploatacji.

PURMO: W ostatnich czasach, w Polsce mozna za-
obserwowac wyrazny trend przechodzenia na no-
woczesne materiaty i technologie montazu, gdzie
dominuja systemy z tworzyw sztucznych (PEX,
PEX-AL-PEX, PP-R, PE-RT), cenione za odpornosc¢
na korozje, tatwos$¢ montazu i korzystny stosunek
kosztow do trwatosci. Jednoczesnie — w zwigzku
z sytuacja na rynkach Swiatowych i rosngcymi
cenami miedzi — widoczny jest spadek sprzedazy
systemow bazujacych na tym surowcu i wzrost
popularnosci staliodpornej na korozje. Miedz po-
zostaje obecna gtownie w instalacjach gazowych ze
wzgledu nawymagania normowe i certyfikacyjne.
Jednym z najwazniejszych kierunkow rozwoju
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catego rynku jest zdecydowane przechodzenie na
technologie potaczen zaprasowywanych wyko-
nywanych ,na zimno”, ktére wypieraja tradycyjne
metody termiczne. Dla instalacji c.o. najbardzie
popularne sa rury polietylenowe z wktadka alumi-
niowa ze wzgledu na swoja niska rozszerzalnosc
cieplng i mozliwos¢ giecia bez ksztattek oraz PE-
RT i PEX do podtogowki. PEXc, jak nasza unikalna
na rynku rura PEXPENTA z 30-letnia gwarancja
zapewniajgca najwyzsza trwatos¢ w tym segmen-
cie. Dla c.w.u. i zw.u. wcigz popularne sg tanie
PP-R oraz drozsze PEX z odpowiednimi atestami
higienicznymi. Obserwujemy dalszy trend wzrostu
popularnosci systemow press (zaciskowych), czy
np. push-fit (wciskanych) oraz prefabrykowanych
rozdzielaczy. Nowym kierunkiem jest wykorzy-
stywanie bardziej zaawansowanej technologii
takiej jak monitorowanie przeciekow na etapie
instalacji (np. technologia stosowana w naszych
ztaczkach Leak Before Press), monitoring prze-
ptywu i temperatury oraz integracja z systemami
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Smart Home i inng inteligentna automatyka ste-
rujaca jak np. nasza Unisenza lub Unisenza Plus.

VIEGA: Biorgc pod uwage biezaca sytuacje na
rynkach swiatowych i jej wptyw na ceny miedzi,
mozemy zaobserwowac wyrazny wzrost zain-
teresowania stalg odporna na korozje. Systemy
oparte na rurach i ksztattkach miedzianych wcigz
sg obecne, ale gtéwnie w instalacjach gazowych,
bardzo wymagajacych katem dopuszczen i certy-
fikatow dla tego medium. Stal odporna na korozje
zapewnia bardzo wysokg trwatosc¢ i odpornosc
na dziatanie srodowisk korozyjnych, przy jedno-
czesnym ograniczeniu wydtuzen termicznych.
Sam materiat nie jest czyms nowym, jednak upo-
wszechnienie go w systemach zaprasowywa-
nych wyeliminowato zagrozenia niesione przez
niewtasciwg obrébke cieplna (spawanie). Stale
rosngca Swiadomosc¢ konsumentéw i nacisk na
jakos¢ produktu przektada sie nawyrazne wzrosty
sprzedazy systemow w tym segmencie.
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Dodatkowo nalezy zwrécic uwage, ze rynek zde-
cydowanie i ciagle przechodzi na technologie
potaczen zaprasowywanych, wykonywanych na
zimno, jako alternatywa dla potaczen uzyskiwa-
nych metodami termicznymi.

Czy da sie oszacowac wolumen rynku systemow
rurowych w Polsce np. w ujeciu rocznym?

PURMO: Mozemy tylko szacowac rzad wielkosci,
jednak nalezy jasno powiedziec: nie istnieje jedna
oficjalna statystyka wytacznie dla ,systemow
rurowych”, dlatego korzysta sie z danych dla
szerszego rynku instalacyjno-wod-kan i nastep-
nie zaweza interpretacje. Na podstawie innych
raportow rynkowych okresla sie wartosc sprze-
dazy produktow wod-kan (w tym rury ksztatki,
systemy instalacyjne) na ok. 6,7 mld zt, Inzynier
Budownictwa podaje wartos¢ 7 mld zt za 2025 rok.

VIEGA: Mozna, sa to jednak szacunki, ktore sy-
tuacja na rynku i potencjalne wahania potrafig
znaczaco zmienic, jesli chodzi o finalne wartosci.
Systemy rurowe sg czescig procesow inwesty-
cyjnych, poczawszy od wydanych pozwolen na
budowe oraz obiektéw, ktorych budowa nie
wymaga tego dokumentu. Wigze sie rowniez
z zaawansowaniem prac, ktére zaleza od wa-
runkow pogodowych oraz harmonogramu robot
dla danego budynku. Na tej podstawie mozna
ocenic zbiorczy wolumen rynku oraz pokusic sie
o okreslenie udziatéw poszczegolnych systemow.
Na to ostatnie duzy wptyw moze miec biezaca
sytuacja wptywajaca na ceny surowcow.

Czy da sie zarobi¢ na samej rurze? Ztota zasada
sprzedazy rur, to...

GIACOMINI: Krotka odpowiedz brzmi: tak, ale
w praktyce nie na samej rurze jako prostym to-
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warze. Dlaczego ,rura = staby biznes”? Przede
wszystkim ze wzgledu na bardzo niskie marze
liczone na metrze produktu. Rynek jest silnie
nasycony, a konkurencja cenowa - szczegolnie
ze strony importu z Azji - sprawia, ze ceny s3
tatwe do poréwnaniai trudne do utrzymania na
wyzszym poziomie. W efekcie sama sprzedaz rury
szybko staje sie gra o minimalne roznice cenowe.
Najwieksze marze pojawiaja sie dopiero wtedy,
gdy zamiast pojedynczego produktu oferowany
jest caty system. Duze znaczenie ma rowniez logi-
styka i dostepnosc - klient jest w stanie zaptacic¢
wiecej za pewnos¢, ze towar bedzie dostepny ,na
jutro” i nie opozni realizacji inwestycji.

PURMO: W obecnych czasach proces sprzedazy
jest ztozony, czasem wszystko zalezy od konkretne;
inwestycji i rodzaju instalacji. Sama rura jest jedy-
nie czescig catego systemu, a kazda instalacja po-
trzebuje roznych komponentow. Ponadto na rynku
dostepnych jest wiele réznego rodzaju rozwigzan
i bardzo duzo konkurujacych marek. Jednak ztotg
zasada jest oferowanie klientom kompletnego sys-
temu sktadajacego sie z kompatybilnych elementow.

VIEGA: Rura jest elementem instalacji i trudno
jednoznacznie oszacowac wptyw jej ceny na
wysokos$¢ marzy dla catej inwestycji. Ztota za-
sada sprzedazy rur jest dopasowanie materiatu
do rodzaju instalacji i medium w niej ptynacego
oraz optymalizacja pod katem liczby wykonanych
potaczen. Przyktadowo, kompensacje napre-
zen spowodowanych rozszerzalnoscia cieplna
ustroju, mozna uzyskac za pomoca jednej lub
czterech ksztattek. Dedykowany kompensator
mieszkowy pozwoli na potagczenie odcinkow pro-
stych przewodow bez koniecznoscizmiany trasy
i eliminuje przy tym dodatkowe opory miejscowe.
Zastosowanie kompensatora U-ksztattowego
wymaga wiecej naktaddw pracy, miejsca najego
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poprowadzenie oraz punktow statych i podpor
ruchomych. Na tym przyktadzie doskonale widac,
ze sama rura instalacji nie czyni.

Czy cenajest gtownym wyznacznikiem wyboru
konkretnej marki/rury? Czym kierujq sie inwe-
storzy na matych obiektach (np. domy jedno-
rodzinne) i duzi, jak np. deweloperzy?

GIACOMINI: Cena odgrywa istotng role, ale rzad-
ko jest jedynym wyznacznikiem decyzji zakupo-
wych. Wazne jest, aby zrozumiec, jak rozne grupy
klientow podchodza do wyboru systemow ruro-
wych i jakie czynniki majag najwieksze znaczenie
na poszczegolnych etapach rynku.

W przypadku domoéw jednorodzinnych decyzje
dotyczgce systemow rurowych sg zwykle podej-
mowane z uwzglednieniem kilku kryteriéw. Cena
jest nadal wazna, ale nie jest decydujaca - inwe-
storzy czesto kieruja sie rowniez tatwoscig mon-
tazu, co przektada sie na czas i koszty instalacji.
Kluczowe znaczenie ma takze znajomos¢ systemu
przez lokalnych instalatorow — wybor rozwigzan,
ktdre sg powszechnie stosowane i znane, minima-
lizuje ryzyko btedow i problemow technicznych.
Dodatkowo dostepnos¢ systemu na lokalnym
rynku wptywa na decyzje, gdyz umozliwia szyb-
sza realizacje i ewentualne wsparcie serwisowe.
W duzych projektach kryteria wyboru systemow
rurowych znacznie sie poszerzaja. Gtownym wy-
znacznikiem staje sie koszt catkowity inwestyciji,
obejmujacy nie tylko cene za metr biezgcy syste-
mu, ale takze koszty zwigzane z montazem. Czas
realizacji ma kluczowe znaczenie - skrocenie
czasu montazu przektada sie na mniejsze koszty
robocizny i przyspieszenie oddania inwestycji do
uzytkowania. Rzadziej brane pod uwage sa para-
metry takie jak niezawodnosc systemu i ryzyko
reklamaciji, cho¢ coraz czesciej zwraca sie na nie
uwage w duzych i dtugoterminowych projektach.
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PURMO: Aktualnie to cena jest waznym czyn-
nikiem wyboru systemu rurowego, ale nie jest
jedynym anizawsze decydujacym. To oczywiscie
zalezy gtéwnie od typu inwestora i skali inwestycji.
Zazwyczajw przypadku matych obiektow, takich
jak domy jednorodzinne, inwestorzy kieruja sie nie
tylko cena, ale rowniez jakoscia i gwarancja oraz
opinig wykonawcy. Wykonawcy z kolei oprocz
ceny biorg pod uwage tatwos¢ montazu oraz
dostepnosciag systemu. Duze znaczenie ma tez
zaufanie do marki i gwarancja, poniewaz insta-
lacja ma dziata¢ bezawaryjnie przez wiele lat. To
instalator najczesciej jest pierwszym ogniwem,
do ktorego dzwoni uzytkownik w razie problemu.
Z kolei w przypadku duzych inwestycji dewelo-
perskich cena odgrywa znacznie wiekszg role,
poniewaz skala projektu powoduje, ze nawet
niewielkie réznice jednostkowe przektadaja sie
na duze kwoty, jednak rowniez tutaj nie jest to
jedyne kryterium - réwnie istotne sa powtarzal-
nosc¢ jakosci, zgodnosc z normami, dostepnosc
logistyczna, szybkos¢ montazu oraz wsparcie
techniczne producenta, ktére wptywaja na ter-
minowosc realizacji i ograniczenie ryzyka.

VIEGA: Cena zawsze byta, jest i bedzie jednym
z kilku kryteriow ktorym kieruja sie inwestorzy.
Czy najwazniejszym? To zalezy. Za ceng zwykle
idzie jakosS¢ samego produktu oraz zastosowa-
nych rozwigzan technicznych. Instalacje central-
nego ogrzewania czy wody uzytkowej zwykle
prowadzone sg w szachtach lub posadzce co
czyni je niewidocznymi. Pojawia sie wowczas
pokusa, zeby zaoszczedzi¢ na tych materiatach,
bo przeciez ich nie widac. To prawda, instalacje
nie sg widoczne, jednak wtasnie dlatego, ze sa
zastoniete réznego rodzaju ekranami czy okta-
dzinamii dostep do nich jest mocno ograniczony
lub wrecz niemozliwy bez powaznego remontu,
powinny by¢ najwyzszej jakosc¢, gwarantujac
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tym samym niezawodnosc dziatania. Wtasciciele
domow jednorodzinnych juz wczesniej uznali, ze
oszczednosci na materiale potrafia sie kosztownie
zemscic. Obserwujemy tez, ze w przypadku du-
zych deweloperéw szala coraz czesciej przechyla
sie w strone markowych produktow wysokie]
jakosci. Raz - wynika to z coraz wyzszego stan-
dardu oddawanych inwestycji, a dwa - reklama-
Cje, szczegolnie w okresie gwarancji lub tuz po,
negatywnie wptywajg na postrzeganie danej
firmy na rynku. Stad tez rosnace zainteresowanie
systemami ze stali nierdzewnej. Przyktadowo
system Temponox firmy Viega coraz czescie]
zastepuje stal ocynkowana, ktora szczegolnie
w instalacjach chtodu lub wykonanych z roznych
materiatow potrafi ulec korozji w dos¢ krotkim
czasie. Jeszcze bardziej wymagajace sg instalacje
zimnej i cieptej wody uzytkowej. Z uwagi na czesto
wysokie stezenia chlorkow w wodzie wodociggo-
wej uzyty materiat musi by¢ odporny na ich dzia-
tanie. Dla tego typu zastosowan mozna siegnac
po klasyczna miedz, ale rowniez stal nierdzew-
na, jak stosowana w systemie Sanpress Inox.

Rynek systemow rurowych to jeden z najtrud-
niejszych segmentow rynku instalacyjnego.
Czy zgodzq sie Panstwo z takim stwierdzeniem?

GIACOMINI: Tak - i to bardzo trafne stwierdze-
nie. Dlaczego to tak trudny rynek? Oto gtéwne
czynniki, ktore sprawiaja, ze branza ta nalezy do
najbardziej skomplikowanych i wymagajacych
pod wzgledem konkurencji i logistyki.

Ekstremalna konkurencja cenowa: rynek sys-
temow rurowych cechuje sie silng walka ceno-
wa. Wielu producentéw i dystrybutorow oferuje
podobne produkty w bardzo konkurencyjnych
cenach, co powoduje, ze roznice w jakosci czy
parametrach technicznych czesto traca na zna-
czeniu w oczach klienta. Niska marza i koniecz-
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nosc ciagtej optymalizacji kosztow sprawiajg, ze
firmy musza by¢ bardzo elastyczne i innowacyjne,
aby utrzymac sie na rynku.

Wielos¢ marek i duzy import: na rynku dostep-
nych jest wiele marek, zaréwno lokalnych, jak
i importowanych z Turcji, Chin, Europy czy innych
krajow. Importowane produkty czesto charakte-
ryzuja sie konkurencyjna cena, ale moga roznic
sie jakoscia, dostepnoscia czesci zamiennych
czy gwarancjg. Réznorodnos¢ marek utrudnia
klientom dokonanie jednoznacznego wyboru,
a producentom i dystrybutorom wymusza ko-
niecznos¢ wyrdzniania sie na tle konkurencii.
Zaleznos¢ od instalatora i projektanta: decyzja
o wyborze konkretnego systemu nie jest podej-
mowana bezposrednio przez klienta koncowego.
W duzej mierze to instalator, projektant czy hur-
townia decyduja, jakie produkty beda uzywane na
budowie. Ich preferencje, znajomosc systemow,
dostepnosc i relacje handlowe maja kluczowe
znaczenie dla sukcesu danego rozwigzania. To
oznacza, ze producent musi dbac nie tylko o ja-
kos¢ produktu, ale takze o relacje zinstalatorami
i projektantami.

Brak lojalnosci klienta koncowego: inwestorzy
czy uzytkownicy koncowi rzadko wykazuja lojal-
nos¢ wobec konkretnej marki systemu rurowego.
Wybor czesto opiera sie na dostepnosci, cenie,
rekomendacji instalatora lub szybkosci realizacji.
To sprawia, ze rynek jest bardzo konkurencyjny
i wymaga ciagtego pozyskiwania nowych klien-
tow oraz utrzymywania relacji z wykonawcami.

PURMO: Tak, mozna sie z tym stwierdzeniem
w duzej mierze zgodzic, gtéwnie ze wzgledu na
jego wysoka konkurencyjnosc i niskie marze
na podstawowym produkcie, jakim jest rura.
Na rynku polskim obecnych jest wielu rodzi-
mych producentow, jak i wiele uznanych firm
zagranicznych, do tego ogromna liczba tanich
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importowanych produktow sprzedawanych pod
roznymi markami. Dodatkowo rynek jest mocno
uzalezniony od koniunktury w budownictwie,
co powoduje wahania popytu. Kolejnym aspek-
tem jest roznorodnos¢ dostepnych systemow
zarébwno ze wzgledu na rodzaj materiatu, jak
i na sposob taczenia. To powoduije, ze klient ma
wyjatkowo szeroki wybor - od zakupu tanich
prostych produktow po kompleksowe rozwig-
zania systemowe ze wsparciem technicznym. To
jednocze$nie wymaga znacznie wiekszej wiedzy
na temat poszczegdlnych systemow, aby dokonac
racjonalnego ekonomicznie i optymalnego wybo-
ru. Zatem sprzedaz systemow to ztozony proces,
ktory wymaga nie tylko wsparcia handlowego,
ale przede wszystkim zaplecza technicznego
za ktorym kryje sie jakosc, trwatosc, wieloletnie
doswiadczenie i wsparcie profesjonalistow.

VIEGA: Tak, jest to segment z duza liczba produ-
centow: rur, ksztattek czy catych systemow, kon-
kurujacych ze soba. Mamy tu do czynienia z roz-
norodnoscig materiatow, ktére moga byc w nich
zastosowane. Od polipropylenu przez rury PE-RT,
wielowarstwowe PEX bez lub z wktadka alumi-
niowa, po stal weglowa, miedz oraz wspomniane
wczesniej rozne gatunki stali odpornych na ko-
rozje. Podobnie wyglada sprawa z ksztattkami,
gdzie rowniez dostepne sa rozne materiaty: poli-
propylen, PPSU, stal nierdzewna, miedz, mosiadz,
brazibraz krzemowy. Tak duzy wybdorumozliwia
inwestorowi okreslenie priorytetow, na ktorych
mu zalezy. Cena samego produktu nie definiuje
jednoczesnie kosztu catej instalacji. Materiaty kon-
kurujace gtownie cena, moga generowac koszty
zwigzane z wiekszym naktadem pracy, przektada-
jacym sie wprost na czas ukonczenia inwestycji.
Za cena zwykle stoja rozwiazania techniczne
ktore podnosza trwatosc i niezawodnosc¢ oraz
eliminuja potencjalne btedy w wykonawstwie.
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ROZSZERZENIE DOSTEPU
DO PUBLIKACJI ITB

Cztonkowie Polskiej 1zby Inzynierow Budownic-
twa uzyskali dostep do kolejnych 69 publikacji wy-
danych przez Instytut Techniki Budowlanej (ITB).
Dostep do materiatow ITB dla cztonkow samo-
rzgdu mozliwy jest przez Portal Polskiej 1zby
Inzynieréw Budownictwa.

Ze wzgledow funkcjonalnych, publikacje z aktual-
nej oferty wydawniczej ITB oraz pozycje archiwal-
ne zostaty umieszczone w odrebnych katalogach.
W celu usprawnienia wyszukiwania i korzystania
z katalog publikacji ,Warunki Techniczne Wy-
konania i Odbioru Robot Budowlanych” zostat
podzielony na nastepujace czesci:

« Cz. A: Roboty ziemne konstrukcyjne;

« Cz. B: Roboty wykonczeniowe;

« Cz. C: Zabezpieczeniaiizolacje;

« Cz. D: Roboty instalacyjne elektryczne;

« Cz. E: Roboty instalacyjne sanitarne.

Nowa funkcjonalno$¢ — dostep do publikacji serii
wydawniczej ,Instrukcje, Wytyczne, Poradniki”
Udostepniono publikacje ITB wydawane
w ramach serii ,Instrukcje, Wytyczne, Poradniki”.
Opracowania te zawieraja zasady projektowania,
metody obliczen, diagnostyki, wykonawstwa oraz
utrzymania obiektow budowlanych.

Dla utatwienia korzystania zostaty one pogru-
powane w 9 katalogach tematycznych: bezpie-
czenstwo pozarowe budynkow, budownictwo
na terenach gorniczych, fizyka cieplnaiochrona
srodowiska, instalacje elektryczne, instalacje sani-
tarne, konstrukcje i elementy budowlane, mecha-
nika gruntoéw i fundamentowanie, ochrona przed
hatasem i drganiami, zabezpieczenia i izolacje.
Dostep do materiatow ITB dla cztonkow samo-
rzadu mozliwy jest przez Portal PIIB.

Zrodto: Polska Izba Inzynieréw Budownictwa
Petna tres¢ informacji: kliknij
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