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W BOJACH”

Tak branza podsumowuje
rok 2024

NSTAL

Od redakcji

Gdy kolejny rok przynosi tyle niespodzianek i nie-
wiadomych, nietatwo o optymizm. Z drugiej strony
doswiadczenie poprzednich lat pokazuje, ze firmy
i organizacje dziatajgce w naszej branzy nauczyty
sie, jak w trudnych czasach nie tylko pracowac, ale
i rozwijac sie. Oby tylko nie sprawdzita sie biblijna
przypowiesc¢ o az 7 latach chudych i 7 latach ttu-
stych, bo dtugotrwate rozsadne funkcjonowanie
na rynku o wcigz bardzo stabej kondycji moze by¢
kolejnym wyzwaniem.

Wypowiedzi firm potwierdzajg potrzebe wspie-
rania technologii OZE, by realnie podazac Sciezka
efektywnej transformacji energetycznej. Niepokoj
jednak wszystkich budzi bardzo niestabilna po-
lityka w zakresie programu Czystego Powietrza,
generujaca zdezorientowanie wsrdd potencjalnych
inwestorow i podkopujaca zaufanie do zielonych
technologii. Tym bardziej, ze rynek wymian starych
urzadzen grzewczych na nowe ekologiczne, to
bardzo duzy potencjat stanowiacy tez znaczaca po-
zycje w wolumenie sprzedazy urzadzen wielu firm.
Wszyscy wiec oczekujg na nowg odstone programu
i maja nadzieje na jego klarowne zasady zgodne
zwymaganiamii kierunkami, ktore wyznacza UE.
Ciekawe jest tez spojrzenie firm na targi, ich zna-
czenie i przysztosc. Wyraznie widac zmiany i limi-
towanie udziatu w targach, docenianie wybranych
imprez, szczegolnie tych rzeczywiscie zapewnia-
jacych kontakt z instalatorem.

A prognozy na najblizsza przysztos¢? O tym juz
w wypowiedziach.
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Jak oceniacie Panstwo kondycje branzy insta-
lacyjnej w 2024 z perspektywy Waszej firmy?
Wyniki sprzedazowe osiggniete w 2024 r. przez
grupe ESBE osiagnety trzecie miejsce w historii
naszej firmy po latach 202312022 i zdecydowanie
zdeklasowaty pozostate lata. Rok 2022 uznany
byt przez wiekszos¢ branz jako rok wyjatkowy
pod wzgledem osiggnietych wowczas wzrostow
sprzedazy. W tej perspektywie mozemy powie-
dziec, ze 2024 rok byt catkiem niezty. Rowniez
w poréwnaniu do naszych oddziatéw prowadza-
cych sprzedaz armatury grzewczej ESBE w po-
zostatych krajach Europy, w 2024 r. osiagnelismy
w Polsce znacznie lepszy wynik sprzedazowy,
gtownie za sprawa odbicia sie rynku w drugiej
potowie roku i pozyskaniu nowych projektow
biznesowych przez mocno zmotywowany zespot
handlowy ESBE Hydronic Systems Sp. z 0.0.

Jak bardzo zawirowania w programie Czyste
Powietrze miaty wptyw na rynek?

Niewatpliwie programy wsparcia sa czynnikiem,
ktory wzmacnia rozwoj rynku. Ich wptyw okre-
slitabym jako stymulujacy sprzedaz i okreslo-
na strategie rozwoju. Jezeli jednak zasady sa

zmieniane w trakcie ich trwania, powoduje to
duze wahania i zaburzenie naturalnego rozwo-
ju. W ESBE odczulismy zmiany zapotrzebowa-
nia w poszczegodlnych grupach produktowych,
a takze zahamowanie sprzedazy produktow ty-
powych dla instalacji pomp ciepta. Uwazam, ze
w zarzadzaniu programem Czyste Powietrze po-
petniono kilka kluczowych btedow: po pierwsze
- wprowadzenie 100% dofinansowania spowo-
dowato zbyt szybkie wyczerpywanie budzetu,
wytudzenia srodkow finansowych i nieprawidto-
wydoborurzadzen przez nieuczciwe firmy ,pseu-
dowykonawcze”; po drugie - zmiana regulaminu
listy ZUM niezgodna z propozycja branzy niszczy
rynek pomp ciepta; po trzecie - nagte wstrzyma-
nie naboru bez uprzedniej komunikacji i krotki
czas konsultacji wygenerowato kolejna fale cha-
osu, a prezentowany aktualnie projekt zmian,
Wg mnie, nie przyniesie znaczacej poprawy.

Kiedy Pani zdaniem mozna oczekiwa¢ poprawy
sytuacji na rynku i w firmach naszej branzy?
Z perspektywy Europy mamy nadzieje, ze 2025r.
przyniesie odwrécenie trendu na rynku, przywro-
cenie naturalnego rozwoju i wzrostu sprzedazy.
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Targi w Polsce i za granicq... Jakie znaczenie
dla Panstwa firmy majq imprezy wystawien-
nicze i w jakich bierzecie udziat?

W 2025 r. planujemy udziat w targach ISH we
Frankfurcie oraz w targach ENEX w Kielcach i HVAC
w Warszawie. Targi maja dla nas duze znaczenie
w zakresie wzmocnienia wizerunku i rozpozna-
walnosci marki ESBE oraz nawigzaniu nowych
kontaktow z producentami urzadzen grzewczych
i chtodniczych. Jest to rowniez okazja do pokaza-
nia nowosci i nawiazania relacji z instalatorami.

Czego mozemy oczekiwac w 2025 roku?
Mam nadzieje, ze odwrocenia trendu sprzedazy
w Europie.
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