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Beretta i Fundacja O uśmiech

Dobro, ciepło i radość to właśnie towarzyszyło 
przedstawicielom marki Beretta podczas wi-
zyty w Szpitalu Dziecięcym (będącego częścią 
wojewódzkiego Szpitala Zespolonego im. L. 
Rydygiera) w Toruniu. Zespół marki Beretta tak 
komentuje swoje działanie: 
– W tym roku zdecydowaliśmy się wyjść z ini-
cjatywą niosącą pomoc, radość oraz ciepło do 
Fundacji „O Uśmiech” działającej przy wspomnia-
nym szpitalu. Nasze wsparcie dla tej jednostki 
polegało na zakupieniu i przekazaniu zabawek, 
które trafią na poszczególne oddziały Szpitala 

Dziecięcego. Wierzymy, że ten gest pozytyw-
nie wpłynie na pobyt każdego małego pacjen-
ta w szpitalu i że mimo schorzeń oraz chorób, 
z którymi się zmagają na ich twarzach pojawi 
się uśmiech.
Podczas uroczystego przekazania zabawek 
o uśmiech nie było trudno, szczególnie u ma-
łych pacjentów, którzy ochoczo przybyli odebrać 
wraz z rodzicami i pielęgniarkami zabawki na 
swoje oddziały, ale również odebrać mały upo-
minek od marki Beretta z rąk samego Mikołaja. 
Był i gość specjalny – kociołek Beretta, a wraz 
z nim elfy prosto z ul. Kociewskiej z Torunia z róż-
nych działów marki Beretta.

carrier Finalizuje przejęcie 
Viessmann climate sOlutiOns

Firma Carrier Global Corporation ogłosiła, że 
sfinalizowała przejęcie Viessmann Climate 
Solutions od Viessmann Group. Transakcja ta 
stanowi kolejny znaczący krok w transformacji 
portfolio Carrier, jeszcze bardziej wzmacniając 
globalną pozycję firmy jako lidera w dziedzinie 
inteligentnych rozwiązań klimatycznych i ener-
getycznych.
Połączenie oznacza dodanie do istniejącego 
portfolio Carrier wiodącej marki ze zróżnicowa-
nym modelem kanałów sprzedaży bezpośredniej 
do instalatorów. Viessmann Climate Solutions 
jest ponadto kluczowym dostawcą wysoce wy-
dajnych i odnawialnych rozwiązań klimatycznych 
z ponad 100-letnim doświadczeniem w zakresie 
innowacji i zrównoważonego rozwoju. 12 000 
wysoce wyspecjalizowanych członków zespołu 
Viessmann Climate Solutions jeszcze bardziej 
wzmacnia pozycję Carrier jako wiodącego do-
stawcy HVAC na świecie, na stałe umiejscawia-
jąc Carrier w szybko rozwijającej się przestrzeni 
mieszkaniowej i działalności komercyjnej (RLC) 
w Europie. Thomas Heim, który wcześniej zarzą-
dzał Viessmann Climate Solutions, będzie kie-

rował Carrier RLC HVAC w Europie, na Bliskim 
wschodzie i w Afryce, co obejmuje działalność 
Viessmann Climate Solutions i Carrier RLC we 
wspomnianym regionie, w tym także Riello.
– Połączenie z Viessmann Climate Solutions tworzy 
najbardziej kompleksowy i zróżnicowany pakiet 
zrównoważonych technologii i usług klimatycz-
nych w branży – powiedział David Gitlin, prezes 
i dyrektor generalny Carrier. Transakcja ta, wraz 
z planowanym wyjściem z naszych dotychcza-
sowych obszarów aktywności w ramach Fire & 
Security i Commercial Refrigeration, przekształci 
funkcjonowanie Carrier w działalność o wyższym 
wzroście, z wyraźnym naciskiem i mandatem glo-
balnego lidera w zakresie inteligentnych rozwią-
zań klimatycznych i energetycznych.
Max Viessmann, dyrektor generalny Viessmann 
Group, dołącza do zarządu Carrier. – Z niecierpli-
wością czekam na bliską współpracę z Dave’em 
i jego zespołem kierowniczym, a także moimi ko-
legami z zarządu, aby zbudować przyszłościowe-
go, prawdziwie globalnego lidera klimatycznego 
– powiedział Max Viessmann. Nie mógłbym być 
bardziej podekscytowany tym połączeniem, które 
stanowi doskonałą podstawę do wykorzystania 
możliwości rozwoju i maksymalizacji wpływu na 
przyszłe pokolenia.

Dodanie do portfolio Viessmann 
Climate Solutions, pozycjonuje 
Carrier jako cyfrowego, skalo-
walnego, kompleksowego dos- 
tawcę zrównoważonych roz-
wiązań klimatycznych i ener-
getycznych, który zaspokaja 
wszystkie potrzeby związane 
z ogrzewaniem, chłodzeniem, 
odnawialnymi źródłami ener-
gii, fotowoltaiką, magazyno-
waniem energii i zarządzaniem 
energią w domu.

https://instalreporter.pl/
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3 razy więcej styLu

z EXPERIĄ 3L

Cokolwiek robisz, rób to Z POMPĄ!

Potrójny pakiet korzyści: 
skarpetki 
z pompą3 lata 

gwarancji3
razy więcej punktów
w programie lojalnościowym3
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piiB: wysOkOść składek i Opłata 
na OC w 2024

Terminy płatno-
ści i przydatne 
informacje do-
tyczące składek 
członkowskich, 
obowiązkowego 
ubezpieczenia 
OC oraz sper-
sonalizowanych 

blankietów opłat. Zgodnie z uchwałą Nr PIIB/
KZ/0021/2023 XXII Krajowego Zjazdu Polskiej Izby 
Inżynierów Budownictwa z dnia 23 czerwca 2023 
r., składki członkowskie w roku 2024 płacone są 
według zasad dotychczasowych, z tym że jedynie 
za okres od dnia upływu ważności zaświadczenia 
o członkostwie w izbie do dnia 31 grudnia 2024 r.

opłaty na obowiązkowe ubezpieczenie oc
Członkowie Izby, którzy okres ubezpieczenia 
rozpoczynają od 1 stycznia 2024 roku i później, 
opłacają roczną składkę w wysokości 96 zł 
(płatne jednorazowo za 12 m-cy łącznie ze skład-
ką na Izbę Krajową).

składki członkowskie
Składki członkowskie w samorządzie zawodo-

wym inżynierów budownictwa w roku 2024 są 
następujące:
- na okręgową izbę 39 zł/miesiąc (płatne jed-
norazowo do końca roku kalendarzowego lub 
w dwóch ratach: I rata – za 6 miesięcy oraz  
II rata – za pozostałe miesiące do końca roku 
kalendarzowego),
- na krajową izbę 8 zł/miesiąc (płatne jednora-
zowo do końca roku kalendarzowego).
Składka na ubezpieczenie powinna być zapłaco-
na co najmniej 15 dni przed końcem poprzednie-
go okresu ubezpieczenia.
Na stronie internetowej Polskiej Izby Inżynierów 
Budownictwa www.piib.org.pl w zakładce „Dla 
członków” został uruchomiony serwis „Lista 
członków” umożliwiający wydruk spersonali-
zowanych blankietów opłat na rzecz Izby oraz 
ubezpieczenia OC.
Podane na drukach numery kont są indywidual-
ne, dlatego też prosimy o niedokonywanie opłat 
za kilka osób na jedno indywidualne konto.
w Portalu PIIB oraz mobilnej Aplikacji PIIB istnie-
je możliwość dokonania szybkich płatności za 
pomocą elektronicznych wpłat PayU, co przy-
spiesza wystawienie zaświadczenia o przyna-
leżności do izby.

Źródło: PIIB
Pełna informacja: kliknij 

naBOry na GłówneGO inspektOra 
OchrOny śrOdOwiska i GeneralneGO 
dyrektOra OchrOny śrOdOwiska
Na stronie Biuletynu Informacji Publicznej opu-
blikowano ogłoszenia o naborach na wyższe 
stanowiska państwowe:
• Głównego Inspektora Ochrony Środowiska,

• Generalnego Dyrektora Ochrony Środowiska.
Termin składania ofert na stanowisko Generalne-
go Dyrektora Ochrony Środowiska mija 29 stycz-
nia 2024 r., a na stanowisko Głównego Inspektora 
Ochrony Środowiska 24 stycznia 2024 r.

Źródło: Ministerstwo Klimatu i Środowiska
Pełna informacja: kliknij 

https://www.lfp.com.pl/info/promocje
https://instalreporter.pl/
https://www.piib.org.pl/aktualnosci/komunikaty-dla-czlonkow/5228-komunikat-o-skladkach-czlonkowskich-i-oplacie-na-obowiazkowe-ubezpieczenie-oc-w-roku-2024
https://www.gov.pl/web/klimat/nabory-na-stanowiska-glownego-inspektora-ochrony-srodowiska-i-generalnego-dyrektora-ochrony-srodowiska
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ElEktra – GazElE BiznEsu 2023

Nowy rok Elektra rozpoczyna – po raz kolejny 
znalazła się w elitarnym gronie laureatów orga-
nizowanego przez dziennik ekonomiczny Puls 
Biznesu oraz wywiadownię gospodarczą Coface 
rankingu, który od niemal ćwierć wieku prezen-
tuje najbardziej dynamicznie rozwijające się małe 
i średnie przedsiębiorstwa. Gazela Biznesu 2023 
to firma, która jest sprawnie zarządzana, umie-
jętnie wykorzystuje okoliczności rynkowe, ma 
uznaną markę oraz w latach 2020-2022 wykazała 
się doskonałą kondycją finansową.
– Co decyduje o konkurencyjności Gazel na dzisiej-
szym, niełatwym rynku? Oprócz nowoczesnych me-
tod zarządzania ich atutem jest wynikająca z mniej-
szej skali elastyczność w działaniu oraz zdolność do 
szybkiego chwytania biznesowych okazji i dosto-
sowywania się do zmiennych warunków – mówi 
Patricia Deyna, prezes Bonnier Business Polska, 
wydawcy „Pulsu Biznesu”, oraz dodaje: Dzisiejsze 
Gazele Biznesu są firmami małymi lub średniej wiel-

kości dlatego, że tak zdecydowali ich właściciele 
(…), ale stosowane przez nie standardy zarządzania, 
rozwiązania techniczne i informatyczne, certyfikaty 
itd. nie odbiegają już w większości przypadków od 
stosowanych przez największe przedsiębiorstwa.
Gazela Biznesu 2023 to firma, która:
• rozpoczęła działalność przed rokiem 2020 i pro-
wadzi ją nieprzerwanie do dziś;
• w roku bazowym 2020 osiągnęła przychody ze 
sprzedaży w przedziale pomiędzy 3 a 200 mln zł;
• w latach 2020-22 z roku na rok notowała wzrost 
przychodów ze sprzedaży;
• w latach 2020-22 ani razu nie odnotowała straty;
• umożliwiła analizę swoich wyników finansowych 
przynajmniej z trzech badanych lat (składając 
sprawozdania finansowe do sądów albo przeka-
zując dane do Coface, lub udostępniając je po-
przez wypełnienie formularza zgłoszeniowego);
• o miejscu firmy w rankingu decydował osią-
gnięty przez nią w latach 2020-2022 procentowy 
wzrost przychodów, przy czym przychody z roku 
2020 stanowiły 100%.

Onninen: zmiany cen 
w Grudniu 2023
Onninen od lat działa profesjonalnie na ryn-
ku materiałów instalacyjnych i budowlanych. 
Regularnie śledzi trendy w zakresie indeksu zmia-
ny cen produktów w głównych grupach asorty-
mentowych, jakie oferuje klientom.
Na swojej stronie internetowej opublikował 
„Dynamikę cen instalacyjnych materiałów bu-
dowlanych – grudzień 2023”, w której prezentuje 
wykres przedstawiający zmiany cen budowla-
nych materiałów instalacyjnych w grudniu 2023 
w porównaniu do roku poprzedniego.
Największy wzrost cen odnotowano w kategorii 
oświetlenie aż o 7,9%. Z kolei w kategorii ogrze-
wanie badany wzrost cen był ujemny i wyniósł 
-6,3%. 
wśród pozostałych kategorii, najwyższy wzrost 
cen wystąpił:

• oświetlenie (7,9%),
• technika instalacyjna (7,2%),
• aparatura elektryczna (6,1%),
• zabezpieczenia przeciwpożarowe i ogniochron-
ne (5,8%),
• osprzęt mieszkaniowy, biurowy i RTV (5,8%),
• kuchnia i łazienka (4,5%),
• energetyka i systemy odgromowe (3,3%),
• elektrotechnika (3,3%),
• rekuperacja, klimatyzacja, wentylacja (3,2%),
• kable i przewody (3,1%),
• pompy ciepła (1,9%),
• narzędzia, BHP i artykuły budowlane (1,2%),
• przemysł i utrzymanie ruchu (0,7%),
• fotowoltaika i magazyny energii (0,5%),
• sieci wodno-kanalizacyjne i gazowe (-1,4%),
• ogrzewanie (-6,3%),

Źródło: ONNINEN
Pełna informacja: kliknij 

immerGas – diament FOrBes: 
szósty raz na szczycie

w prestiżowym gronie laureatów Diamentów 
Forbes 2024, firma Immergas po raz szósty wyka-
zała swoją niezachwianą pozycję lidera w branży. 
Sukces ten jest potwierdzeniem nie tylko wy-
jątkowych wyników finansowych, ale również 
skutecznej strategii rozwoju i innowacyjności, 
które od lat są znakiem rozpoznawczym tej firmy. 
Diamenty Forbes to coroczne wyróżnienie przy-
znawane firmom, które najdynamiczniej zwięk-
szają swoją wartość. Kryteria oceny obejmują 
wzrost wartości firmy, rentowność, zdolność 
do generowania przychodów oraz transparent-

ność finansową. Zdobycie tego wyróżnienia po 
raz szósty to wyraz uznania dla ciągłego dążenia 
Immergas do doskonałości.
w ciągu ostatnich lat, Immergas znacząco po-
szerzył swoje portfolio, wprowadzając na rynek 
innowacyjne rozwiązania w zakresie ogrzewania 
i chłodzenia, jakim są hybrydowe pompy ciepła. 
Te działania, w połączeniu z silnym naciskiem na 
badania i rozwój, przyczyniły się do znaczącego 
wzrostu wartości firmy.
Immergas, stając się po raz szósty laureatem 
Diamentów Forbes, potwierdza swoją pozycję 
jako jednej z czołowych firm w branży, ustana-
wiając standardy dla innych i inspirując do cią-
głego rozwoju i innowacji.

https://instalreporter.pl/
https://onninen.pl/news/dynamika-cen-budowlanych-materialow-instalacyjnych


re
kl

am
a

Purmo Ramo Flex – połączenie  
maksymalnej elastyczności  
i uniwersalności z eleganckim designem

Dostępne 
trzy modele!

FlexPlan FlexRamo Flex

Dowolny wybór strony montażu 
wkładki zaworowej i środkowe 
przyłącze w grzejnikach Purmo 
Flex zapewniają maksymalną 
elastyczność w planowaniu i instalacji.

Nowe grzejniki z podłączeniem środkowym Purmo Flex spełniają 
najwyższe wymagania w zakresie designu, elastyczności, 
wydajności, a przede wszystkim łatwości instalacji.

Grzejniki z rodziny Flex bazują na sprawdzonej technologii, jednak 
to, co czyni ten grzejnik tak wyjątkowym, to centralnie 
umieszczony zestaw zaworów, który umożliwia swobodny wybór 
strony montażu wkładki zaworowej. Dzięki temu głowicę 
termostatyczną można zamontować po prawej lub lewej stronie. 
Centralne podłączenie upraszcza zaplanowanie instalacji rurowej 
na etapie budowy lub renowacji. 

Jeden i ten sam wymiar odległości i rozstawu przyłącza we 
wszystkich typach grzejników panelowych. Grzejniki w wersji 
Ramo Flex posiadają dodatkowo ozdobną, płaską płytę frontową 
z delikatnymi poziomymi przetłoczeniami, która podkreśla 
dekoracyjny charakter grzejnika.

Więcej szczegółow na temat grzejników Flex na www.purmo.pl

Purmo Group Poland Sp. z o.o.  |  ul. Puławska 491, Warszawa  |  www.purmo.pl
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plany wOdOrOwe niemiec mOGą 
przewyższyć realny pOpyt

Ambitne plany Niemiec dotyczące budowy 
ogólnokrajowej sieci wodorowej mogą być nie-
proporcjonalne w stosunku do rzeczywistego 
popytu, co może prowadzić do miliardowych 
zmarnowanych inwestycji – podaje Reuters.
Badanie zlecone przez grupę operatorów maga-
zynów gazu, które zostało opublikowane czwarte-
go stycznia, poddaje w wątpliwość jeden z filarów 
niemieckiej strategii energetycznej – warty 20 mi-
liardów euro projekt mający na celu budowę sieci 
rurociągów wodorowych o długości 9,7 tys. km.
Projekt sieci, przedstawiony przez operatora 
gazociągu FNB Gas w listopadzie zeszłego roku, 

przewidywał, że do 2032 roku zużycie wodoru 
osiągnie 279 Twh rocznie. Jednak nowe bada-
nie przeprowadzone przez firmę konsultingową 
energetyczną Aurora, przedstawione przez grupę 
magazynującą INES, kreśli mniej optymistyczne 
prognozy.
Jak podaje Reuters, z analizy Aurory wynika, że 
rzeczywiste zapotrzebowanie na wodór będzie 
znacznie niższe i wyniesie 73-123 Twh do 2030 roku. 
– Krótka analiza Aurory pokazuje, jak duża jest 
nadal niepewność w planowaniu sieci i jak duże 
jest ryzyko powstania nadwyżek mocy produkcyj-
nych, które nigdy nie zostaną wykorzystane – po-
wiedział Sebastian Heinermann, dyrektor INES.
Źródło: biznesalert.pl
Pełna informacja: kliknij 

PGE wyBudujE jEdEn 
z największych Bateryjnych 
maGazynów enerGii w eurOpie
PGE uzyskała warunki przyłączenia dla bateryjne-
go magazynu energii elektrycznej Gryfino o mocy 
400 Mw. Instalacja powstanie w Nowym Czarnowie 
w woj. zachodniopomorskim. Magazyn będzie 
w stanie dostarczyć energię elektryczną dla po-
nad 100 tys. gospodarstw domowych. Zakończenie 
inwestycji planowane jest w 2029 roku.
wojciech Dąbrowski, prezes zarządu PGE Polskiej 
Grupy Energetycznej: Magazyn energii Gryfino 
będzie jednym z największych magazynów energii 
w Europie. Planowana instalacja pozwoli nie tylko 
na zapewni możliwość magazynowania zielonej 
energii w okresie wzmożonej produkcji z farm wia-
trowych, ale również wzmocni poziom bezpieczeń-
stwa energetycznego krajowej sieci energetycznej. 
Inwestycja ta przybliża nas do osiągnięcia strategicz-
nego celu Grupy PGE, jakim jest osiągnięcie co naj-

mniej 800 MW w magazynach energii do 2030 roku.
Grupa PGE konsekwentnie rozwija program maga-
zynowania energii. Obecnie posiada dwa bateryjne 
magazyny energii. w 2020 r. PGE oddała do użyt-
ku pierwszy w Polsce modułowy magazyn energii 
w Rzepedzi na Podkarpaciu. Instalacja o mocy ok. 
2,1 Mw i pojemności 4,2 Mwh została zaprojekto-
wana w celu wspierania niezawodności lokalnej 
sieci dystrybucyjnej. Natomiast w 2021 roku PGE 
Energia Odnawialna uruchomiła na Górze Żar w wo-
jewództwie śląskim magazyn energii o mocy 500 
kw i pojemności użytkowej 750 kwh. PGE prowadzi 
także prace nad bateryjnym magazynem energii 
przy Elektrowni Szczytowo-Pompowej Żarnowiec 
o mocy nie mniejszej niż 200 Mw i pojemności po-
nad 820 Mwh. Oddanie instalacji do użytku plano-
wane jest na 2027 rok. Zgodnie z zapisami Strategii 
Grupa PGE wybuduje co najmniej 0,8 Gw nowych 
magazynów energii do 2030 roku.
Źródło: PGE
Pełna informacja: kliknij 

http://www.purmo.pl
https://instalreporter.pl/
https://biznesalert.pl/niemcy-wodor-energetyka-oze-inwestycje
https://www.gkpge.pl/grupa-pge/dla-mediow/komunikaty-prasowe/korporacyjne/pge-wybuduje-jeden-z-najwiekszych-bateryjnych-magazynow-energii-w-europie
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mnóstwO atrakcyjnych nOwOści 
w instalsystem 5

w końcówce 2023 r. udostępniona została 
nowa publikacja dla pakietu InstalSystem 5, 
oznaczona numerem 26.0. Po wykonaniu dar-
mowej aktualizacji użytkownik otrzymuje do-
stęp do wielu nowych funkcji i narzędzi. wśród 
nich jest możliwość tworzenia kopii lustrzanej 
elementów struktury budynku i instalacji oraz 
możliwość kopiowania ze wskazaniem punk-
tu bazowego i obrotem. w zakresie obliczeń 
cieplnych budynków istotną nowością jest au-

tomatyczna detekcja liniowych mostków ciepl-
nych z modelu 3D oraz możliwość uwzględnie-
nia również mostków punktowych. Rewolucję 
w projektowaniu budynków z przesuniętymi 
stropami stanowi z kolei możliwość tworzenia 
dodatkowych i wewnętrznych poziomów kon-
dygnacji. Opublikowany został również nowy 
moduł do projektowania instalacji kanalizacji 
grawitacyjnej deszczowej (dostęp do nowego 
modułu może wiązać się z dodatkową opłatą). 
wybrane nowości obejrzeć można w filmiku. 
Szczegółowa lista wszystkich nowości dostępna 
jest na stronie producenta.

nOwa OdsłOna akcji „BezzwrOtne 
dOfinansOwaniE z PanasOniC”

Panasonic we współpracy z firmą EnMS Polska 
kontynuują edycję programu „Bezzwrotne dofi-
nansowanie z Panasonic” z jeszcze wyższą kwotą 
dofinansowania w nowym roku. Ta inicjatywa 
stanowi unikalną szansę zarówno dla osób pry-
watnych, jak i przedsiębiorstw, pragnących zmo-
dernizować swoje instalacje grzewcze poprzez 
zastąpienie starego źródła ciepła efektywną 
pompą ciepła.
w ramach tej akcji, uczestnicy mają szansę 
otrzymać bezzwrotne dofinansowanie w wy-
sokości aż do 2207 zł. To wyjątkowa okazja, by 
uzyskać dodatkowe wsparcie finansowe na in-
westycję w nowoczesne, energooszczędne źró-
dło ciepła, które przyczyni się do podniesienia 
efektywności energetycznej oraz redukcji emisji 
dwutlenku węgla.
Program jest otwarty dla wszystkich zaintere-
sowanych wymianą przestarzałego źródła cie-
pła na pompę ciepła. Uczestnicy mają również 
możliwość skorzystania z dodatkowych progra-
mów wsparcia wymiany źródeł ciepła, takich jak 
Czyste Powietrze czy Mój Prąd, co pozwala na 
jeszcze większą redukcję kosztów związanych 
z modernizacją.
współpraca z Panasonic i EnMS Polska to gwa-
rancja nie tylko finansowego wsparcia, ale rów-
nież korzystania z najnowocześniejszych tech-

nologii grzewczych, które przyczynią się do 
zwiększenia efektywności energetycznej oraz 
zmniejszenia wpływu na środowisko.

daikin – 50. rOcznica działalnOści 
w eurOpie, na Bliskim wschOdzie 
i w afryCE 
Przy tej okazji zorganizowano konferencję na te-
mat zrównoważonego rozwoju, która odbyła się  

w Gandawie (Belgia). Głównymi tematami było 
przejście na czystą energię oraz znaczenie 
współpracy między sektorem publicznym i pry-
watnym w celu stworzenia równych warunków 
działania dla niskoemisyjnych innowacji w za-
kresie ogrzewania i chłodzenia. w wydarzeniu 

wzięli udział międzynarodowi eksperci, part-
nerzy i dygnitarze ds. środowiska, w tym gość 
honorowy Jej Królewska wysokość Księżniczka 
Astrid z Belgii oraz Laura Cozzi, dyrektor ds. zrów-
noważonego rozwoju, technologii i perspektyw 
w Międzynarodowej Agencji Energetycznej.

https://instalreporter.pl/
https://youtu.be/zbnKc58_p7s?si=WvFkRKtqFQF2gTpP
https://instalsoft.com/pl/wsparcie/informacje-o-publikacjach/
https://www.aircon.panasonic.eu/PL_pl/blog/bezzwrotne-dofinansowanie-panasonic-na-wymiane-ogrzewania/
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BErEtta – nOwa strOna 
intErnEtOwa
Beretta zaprasza do do zapoznania się z najnow-
szą, ulepszoną wersją swojej strony internetowej 
www.beretta.pl. 
Nową stronę wyróżnia:
- nowoczesny i estetyczny design, który spra-
wia, że korzystanie z niej staje się jeszcze bardziej 
przyjemne,
- łatwość nawigacji – dzięki zoptymalizowanej 
nawigacji użytkownicy szybko znajdą się na od-

powiednich stronach, dzięki czemu z łatwością 
odnajdą interesujące je produkty i informacje,
- responsywność. Nowa strona jest w pełni re-
sponsywna, co oznacza, że dostosowuje się do 
różnych urządzeń, zapewniając użytkownikowi 
doskonałą widoczność zarówno na kompute-
rach, tabletach, jak i smartfonach,
- rozbudowany katalog produktów pozwala 
użytkownikom zgłębić szczegóły oferowanych 
produktów, pobrać wysokiej jakości zdjęcia i ob-
szerną dokumentację.
www.beretta.pl

alFacO pOlska Gazelą Biznesu 2023

Alfaco Polska po raz jedenasty znalazła się wśród 
laureatów Gazel Biznesu, grona najbardziej dyna-
micznie rozwijających się firm w Polsce. Ranking 
organizowany przez dziennik ekonomiczny Puls 
Biznesu od 2000 r. wraz z wywiadownią gospo-

darczą Coface co roku wyróżnia dynamicznie 
rozwijające się, transparentne małe i średnie 
przedsiębiorstwa. Firma Alfaco znalazła się na 
114 miejscu w województwie dolnośląskim oraz 
1601 miejscu w Polsce. Jest to wynik pracy całe-
go zespołu Alfaco oraz udanej współpracy z part-
nerami biznesowymi.

pOmpa ciepła keller z wniOskiem 
O dOfinansOwaniE
Grupa SBS wydłużyła czas trwania akcji promo-
cyjnej „Pompa ciepła KELLER z wnioskiem o do-
finansowanie” do 31.03.2024 r. Przypominamy 
założenia akcji: 
- wypełnij formularz kontaktowy,
- odwiedź hurtownie SBS,
- skorzystaj ze wsparcia w doborze urządzenia,

- wypełnij wniosek o dofinansowanie z eksper-
tem SBS,
- dokonaj zakupu pompy ciepła Keller,
- otrzymaj bon Sodexo 500 zł na pokrycie kosz-
tów wniosku.
wszystkie pompy ciepła marki KELLER speł-
niają wymagania techniczne programu Czyste 
Powietrze i mają klasę efektywności energetycz-
nej A+++ (dla temperatury zasilania 55°C).
Więcej

https://instalreporter.pl/
http://www.beretta.pl
https://www.grupa-sbs.pl/aktualnosci/promocja-pompa-ciepla-keller-z-wnioskiem-o-dofinansowanie-do-31032024
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pOrt pc: pilnie pOtrzeBujemy 
OGłOszenia planu ke dla  
pOmp ciepła! 
22 stycznia 2024 r. koalicja 19 organizacji eu-
ropejskich, w tym stowarzyszeń branżowych, 
organizacji pozarządowych, grup konsu-
menckich i think tanków, wystosowała pilny 
apel do przewodniczącej Komisji europejskiej 
ursuli von der Leyen. organizacje ostrzegają, 
że nieoczekiwane opóźnienie w ogłoszeniu 
planu działania na rzecz pompy ciepła, któ-
rego publikacja była wyznaczona przez Ke na 
i kwartał 2024 r., a teraz została przełożona 
na czas po wyborach do parlamentu ue, za-
graża transformacji energetycznej europy. 

Z uwagi na to, że ogrzewanie i chłodzenie bu-
dynków, zasilane obecnie w większości z paliw 
kopalnych, przyczynia się aż do 38% emisji dwu-
tlenku węgla w Europie, pompy ciepła będą od-
grywać kluczową rolę w osiągnięciu neutralno-
ści klimatycznej, a tym samym w kształtowaniu 
gospodarki o zerowej emisji netto. Powszechne 
wdrażanie tej technologii umożliwi jednocześnie 
powstanie wielu nowych miejsc pracy i nowych 
inwestycji. Dlatego nie stać nas w tej kwestii na 
opóźnienia i błędy.
Jozefien Vanbecelaere, szefowa ds. UE w Eu-
ropejskim Stowarzyszeniu Pomp Ciepła EHPA, 
stwierdziła – Sektor pomp ciepła potrzebuje bar-
dziej stabilnej polityki, aby przyspieszyć przejście 
od paliw kopalnych i importu energii do czystego 
ciepła i niezależności energetycznej. Odsunięcie 
planu, który może dostarczyć KE, jest błędem. 
Wzywamy komisję do opublikowania go dzisiaj, 
aby Europa wróciła na właściwe tory. 
wiele organizacji spośród sygnatariuszy apelu 
przyczyniło się do opracowania w czerwcu 2023 r.  
dokumentu „Akcelerator pomp ciepła”, określa-

jącego strategię działań na rzecz przyspieszenia 
wdrażania pomp ciepła. Został on przedstawio-
ny Kadri simson, komisarz UE ds. Energii. Był 
również wykorzystany jako element konsultacji 
społecznych prowadzonych przez Komisję Eu-
ropejską w sprawie przygotowywanego przez 
nią Planu działania na rzecz rozpowszechniania 
pomp ciepła.
Jak podkreśla paweł Lachman, prezes zarządu 
Polskiej Organizacji Rozwoju Technologii Pomp 
Ciepła (PORT PC) – Opóźnienie przez KE publikacji 
Planu działania na rzecz pomp ciepła – pomimo 
znacznego postępu prac nad tym dokumentem 
oraz pilnej potrzeby ożywienia sprzedaży pomp cie-
pła, która w ostatnim czasie znacznie spowolniła  
– grozi pogłębieniem negatywnych tendencji na 
rynkach europejskich. Podważa także długotermi-
nową jasność polityki UE, a jest ona niezbędna do 
uspokojenia obecnych nastrojów towarzyszących 
konsumentom oraz wzmocnienia i stabilnego roz-
woju sektora pomp ciepła.

Link do „ Akceleratora pomp ciepła” (publikacja 
w j. polskim)
Źródło: PORT PC

epBd – krOk naprzód w kierunku 
enerGii słOnecznej 

w poniedziałek 15 stycznia Komisja Przemysłu, 
Przemysłu, Badań i Energii Parlamentu Europej-
skiego zagłosowała za wstępnym porozumieniem 
w sprawie przekształcenia dyrektywy w sprawie 
charakterystyki energetycznej budynków EPBD.
wniosek dotyczący przekształcenia dyrektywy 
w sprawie charakterystyki energetycznej bu-
dynków został przedstawiony przez Komisję 
Europejską w grudniu 2021 r. wniosek był czę-
ścią tzw. pakietu „Fit for 55”, którego celem jest 
dostosowanie prawodawstwa UE do dwóch 
prawnie wiążących celów redukcji emisji gazów 
cieplarnianych o 55 % do 2030 r. i neutralności 
klimatycznej do 2050 r., które określono w unij-
nym prawie o klimacie.
w maju 2022 r. Komisja zmieniła swój pierwotny 
wniosek w celu włączenia art. 9a, ustanawiając 
europejski mandat dotyczący dachowych 
instalacji do wytwarzania ciepła w kolekto-
rach słonecznych oraz pozyskiwania energii 
elektrycznej w instalacjach pV. w kontekście 
inwazji Rosji na Ukrainę nowy artykuł miał na 
celu uwolnienie potencjału budynków w zakresie 
wytwarzania energii ze wszystkich technologii 
słonecznych, aby zmniejszyć zależność UE od 
rosyjskich paliw kopalnych.

Negocjacje trójstronne między Parlamentem 
a Radą rozpoczęły się w czerwcu 2023 r., a ostat-
nie posiedzenie odbyło się 7 grudnia 2023 r. 
wstępne porozumienie osiągnięte przez nego-
cjatorów musi zostać potwierdzone przez wła-
ściwą komisję parlamentarną (ITRE), sesję ple-
narną Parlamentu i Radę. Ostatecznie zostanie 
ona opublikowana w Dzienniku Urzędowym UE, 
wchodząc w życie po tzw. vacatio legis (kilka dni).
Na tym etapie, w świetle porozumienia politycz-
nego osiągniętego w ramach rozmów trójstron-
nych, oczekuje się, że tekst zostanie przyjęty 
w obecnej formie.
Przekształcenie dyrektywy w sprawie charak-
terystyki energetycznej budynków ma kluczo-
we znaczenie dla sektora energii słonecznej, 
ponieważ zapewnia ramy prawne UE na rzecz 
dekarbonizacji europejskich zasobów budow-
lanych. w dyrektywie w sprawie charakterysty-
ki energetycznej budynków wyraźnie zdefinio-
wano i odniesiono się do energii słonecznej, 
a także do zasady neutralności technologicznej 
w odniesieniu do technologii, które nie gene-
rują żadnych emisji na miejscu. Ponadto nowy 
tekst zawiera dwa przepisy, które są szczegól-
nie ważne dla sektora: po pierwsze – art. 9a na-
kazuje stosowanie dowolnej technologii energii 
słonecznej w niektórych budynkach w różnych 
terminach; po drugie – art. 15 stanowi, że „od 
dnia 1 stycznia 2025 r. państwa członkowskie 
nie będą zapewniać zachęt finansowych do 
instalowania samodzielnych kotłów zasila-
nych paliwami kopalnymi z pewnymi wyjąt-
kami dotyczącymi np. inwestycji w kotły opa-
lane gazem ziemnym oraz systemy grzewcze 
w budownictwie mieszkaniowym i budynkach 
zastępujących instalacje oparte na węglu ka-
miennym, torfie, węglu brunatnym lub łupkach 
bitumicznych”.
Źródło: SPIUG

https://instalreporter.pl/
https://portpc.pl/pdf/11Kongres/9_EU_Heat_Pump_Accelerator_final_June_2023final.pdf
https://portpc.pl/pdf/11Kongres/9_EU_Heat_Pump_Accelerator_final_June_2023final.pdf
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Biznes to relacje
Firma Immergas od lat organizuje wydarzenia, 
które są wyjątkowe, niepowtarzalne i zapadają 
na długo w pamięci. Takimi działaniami jak Gala 
Profesjonalistów udowadnia, że relacje i kontakty 
z klientami firmy są niezwykle istotne, a budo-
wanie relacji jest kluczowe we współpracy biz-
nesowej. Blisko 80 top firm instalacyjnych wzięło 
udział w unikalnym wydarzeniu skrojonym tak, 
by efekt finalny zachwycił uczestników i podniósł 
poprzeczkę tego typu wydarzeń organizowanych 
w branży grzewczej. 

przyjemne z pożytecznym
wydarzenie składało się z dwóch części. Część po-
południowa zarezerwowana była na Konferencję 
Profesjonalistów, podczas której przedstawiciele 
firmy Immergas podsumowali miniony rok, przed-
stawili plany i pomysły na kolejny, a także przybli-
żyli obecnym aktualne trendy rynkowe i progno-
zy. Takie konferencyjne spotkanie już w zeszłym 
roku spotkało się z dużą aprobatą uczestników. 

11 stycznia br. w wyjątkowych wnętrzach hotelu Fabryka wełny w Pabianicach odbyła się 
Gala Profesjonalistów zorganizowana przez firmę Immergas Polska. To już drugi raz, kiedy 
Immergas podziękowała w ten sposób współpracującym firmom instalacyjnym.

You rock! Gala Profesjonalistów 
Immergas 2023 – śwIęto relacjI

https://instalreporter.pl/
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Wartościowa wymiana doświadczeń
Uczestnicy podkreślali, że gala była doskonałą 
okazją do nawiązania nowych kontaktów i wy-
miany doświadczeń. Oprócz elementów rozryw-
kowych, tak ważnych dla budowania atmosfery, 
wydarzenie to pozwoliło na głębsze spojrzenie 
na branżę grzewczą i jej przyszłość.
Zarówno organizatorzy, jak i uczestnicy wyraża-
ją nadzieję, że Gala Profesjonalistów Immergas 
stanie się stałym punktem w kalendarzu firmy. 
Historie i wspomnienia związane z tym wyda-
rzeniem mają szansę przyciągnąć jeszcze wię-
cej specjalistów w przyszłych latach. Nic tylko 
współpracować z Immergas!

Tematy rynku grzewczego przedstawione rze-
czowo i konkretnie pozwalają przedstawicielom 
Immergas podzielić się wiedzą, wskazać możliwo-
ści, które każdy może wykorzystać we własnym 
biznesie. To także doskonały moment, żeby skon-
sultować pomysł oraz plany na nadchodzący rok 
i posłuchać opinii bezpośrednich klientów.

Gala profesjonalistów immergas
w części oficjalnej wieczornej Gali, uczestnicy 
otrzymali wyróżnienia i podziękowania za wspól-
ną pracę w minionym roku. To ważny moment 
zarówno dla odbierających te wyróżnienia, jak 
i dla Immergas. 
– Możliwość wręczenia osobiście nagród, uści-
śnięcia dłoni, wymiany gratulacji i podziękowań 

to bardzo podniosły moment, na który czekamy 
z niecierpliwością – mówi Magdalena Oskiera, 
dyrektor marketingu Immergas – Dzięki temu 
możemy docenić wkład naszych instalatorów 
i serwisantów, możemy osobiście powiedzieć im, 
jak bardzo cenimy ich codzienną pracę i jak jest 
ona dla nas ważna. Nasi goście niejednokrotnie 
podkreślają, że właśnie takie gesty i zbudowane 
w ten sposób relacje, znaczą dużo więcej niż naj-
lepsze promocje. 
Motywem przewodnim wieczoru była kultura 
rockowa, która znalazła swój wyraz w muzyce 
na żywo, występach tanecznych, scenografii 
i stylizacjach uczestników. Niezwykłe doznania 
muzyczne zapewniła gwiazda wieczoru – finali-
sta the Voice of Poland, Juan Carlos Cano. 

https://instalreporter.pl/
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Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Rok był bardzo zmienny i nieprzewidywalny. 
w naszym przypadku dzięki szerokiemu wa-
chlarzowi produktów i dywersyfikacji kanałów 
dystrybucji mimo wszystko udało się zachować 
przyzwoity wynik. 

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
Zmiany cen miały miejsce tylko na początku 
roku. wbrew trendowi na rynku zwiększyliśmy 
zatrudnienie. Oczywiście wszelkie koszty trzy-
mane były w ryzach. Przyglądaliśmy się każdej 
wydanej złotówce, oceniając jaką wartość gene-
ruje dla firmy.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?
Spadek rynku pomp ciepła był najbardziej do-
tkliwy. Umocnienie naszej pozycji w niektó-
rych segmentach produktów było być może nie 

zaskoczeniem, a sukcesem, który dał nam względ-
ny komfort w działaniu. 

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Budownictwo tak, czy inaczej sobie poradzi. 
Zapewne odpowiednim stymulatorem dla no-
wych inwestycji byłoby korzystne finansowanie 
po stronie podażowej, a nie popytowej oraz do-
stępność gruntów. 
Dla rynku modernizacji niezbędna jest jasna 
długoterminowa perspektywa kosztów energii: 
gazu i energii elektrycznej oraz „ucywilizowanie” 
rynku pomp ciepła. Dotacje typu Czyste Powie-
trze, zwłaszcza w wysokości 100%, prowadzą do 
niezdrowej sytuacji rynkowej – dominacji przez 
tanie, niskiej jakości urządzenia. 
Sprawne marketingowo, ale niewykwalifikowa-
ne w zakresie instalacji firmy deprecjonują całą 
technologię pomp ciepła z oczach inwestorów. 
Za rok, dwa wiele z tych firm może już nawet 
zakończyć działalność, a tysiące niezadowolo-
nych klientów pozostanie z niesmakiem, którym 
będą się powszechnie dzielić. Szkodzi to tym 
producentom, którzy oferują wysokiej jakości 

produkty z profesjonalnym doborem i insta-
lacją, a także stawia pod znakiem zapytania 
rzeczywisty efekt wielu milionów wydanych 
w ramach dotacji.

Co przyniesie nam rok 2024? 
Mam nadzieję, że rozwiązanie większości bolą-
czek, które opisałem powyżej.

Paweł Biśta
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Słaby, słabszy, najsłabszy. To nie tylko 
stopniowanie przymiotnika „słaby”, ale 
mówiąc wprost, ogólny wydźwięk opinii 
firm i stowarzyszeń z branży o roku 2023. 
Dla wielu firm miniony rok był po prostu: 
trudny, na pewno: słabszy niż poprzedni 
2022 i w wielu wypadkach: najsłabszy 
od kilku lat. Fakt zaś, że są to opinie 
udzielone przez kierownictwo firm, 
opinie w miarę zgodne, świadczy, że 
kolokwialnie mówiąc: „mamy problem” 
i kolejny rok będzie czasem intensywnej 
pracy nad poprawą wyników.  
Nie da się tego zrobić oszczędnościami 
wewnętrznymi, bo te już w wielu firmach 
poczyniono, czekamy więc wszyscy 
na poprawę kondycji budownictwa, 
stabilność/przewidywalność cen 
energii, realne wsparcie OZE 
i rozwiązania rządowe związane 
z uporządkowaniem zasad udzielania 
dofinansowań np. na pompy ciepła. 
Rok 2024: będzie lepiej? Musi być lepiej! 
I tego całej branży życzymy.

Branża  
o 2023:
nie takiego roku się 
spodziewaliśmy

https://instalreporter.pl/
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prace badawczo-rozwojowe, wprowadzając no- 
we rozwiązania, w szczególności dla pomp cie-
pła. Udało się także stworzyć na miejscu zaple-
cze laboratoryjne do testów. Dzięki informacji 
o napływie do Polski środków z KPO przezna-
czonych na technologie oparte na OZE wiemy, 
że to była doskonała inwestycja. Spodziewamy 
się niebawem ożywienia, a tym samym wzrostu 
sprzedaży rozwiązań AFRISO do instalacji OZE.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?
Jesteśmy w komfortowej sytuacji w tym sensie, 
że posiadamy rozwiązania do wszystkich źródeł 
ciepła. Nasze urządzenia są potrzebne do wyko-
nania systemu grzewczego od nowa, ale także 
do zmodernizowania instalacji związanej z wy-
mianą starego źródła ciepła na nowe, efektyw-
niejsze energetycznie. w tym sensie nasz biznes 
ma pewną odporność na sytuacje związane np. 
z niepewnością co do przyszłych cen surowców tj. 
gazu, prądu, pelletu czy węgla. Przyrządy AFRISO  
do nadzoru i regulacji instalacji grzewczych po-
magają minimalizować koszty zużycia energii 
potrzebnej do zapewnienia komfortu cieplnego. 
Te kwestie są coraz istotniejsze dla klientów koń-
cowych – inwestorów. widzimy coraz większe ich 
zrozumienie po stronie instalatorów. Rozumiemy 
potrzebę edukowania inwestorów. 

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
To oczywiste, że stagnacja branży budowalnej 
nie wynika z nasycenia rynku mieszkaniowego, 
bo do tego wciąż daleko. Zdecydowana poprawa 
sytuacji byłaby możliwa, gdyby polski rząd uru-
chomił mechanizmy pozwalające na dynamiczny 
wzrost podaży mieszkań i domów. Są na to goto-
we recepty – pytanie brzmi, czy obecne władze 

znajdą wolę i czas, by się zabrać za ich wdraża-
nie. Ponadto bardzo cenne byłoby otrzeźwienie 
wśród biurokratów zarządzających UE. Założenie 
zbyt ambitnych celów, niepoparte adekwatną 
polityką gospodarczą, z wysoką dozą prawdopo-
dobieństwa okaże się przeciwskuteczne. Mam tu 
na myśli absurdalne działania, takie jak zamyka-
nie niemieckich elektrowni atomowych podczas 
kryzysu energetycznego, czy też uzależnienie Eu-
ropy od chińskich paneli fotowoltaicznych. Nie 
jest jeszcze zbyt późno, żeby wdrożyć rozwiąza-
nia pozwalające połączyć w Polsce i w Europie 
poprawę komfortu mieszkaniowego z czystym 
środowiskiem oraz prosperującą gospodarką.

Co przyniesie nam rok 2024?
Z pewnego dystansu można stwierdzić, że 
ostatnim „normalnym” rokiem dla gospodarki, 
a w tym dla naszej branży, był rok 2019. Od lutego 
2020 – to już cztery lata (!) – przeżywamy roller-
coaster lockdownów, kryzysów migracyjnych, 
zerwanych łańcuchów dostaw, na przemian ze 
sztucznie kreowanym popytem i przeładowany-
mi magazynami, a także gwałtownymi zmiana-
mi cen nośników energii – to tyle, jeżeli chcemy 
ograniczyć się do wskazania zjawisk najbardziej 
dramatycznych. Życzymy sobie, żeby rok 2024 
był pierwszym z kolejnej serii lat normalnych. 
Żeby znów można było spokojnie popracować 
i cieszyć się z zasłużonych rezultatów wkładane-
go wysiłku. Obawiam się jednak, że rozpoczyna-
jący się rok znowu przyniesie coś zaskakujące-
go, czego sobie jednak nie wyobrażaliśmy. Choć 
mamy podstawy zakładać, że wiele zmierza ku 
lepszemu, to warto mieć świadomość zagrożeń. 
w tej sytuacji karkołomnym, ale jednak najważ-
niejszym zadaniem zarządzających firmami jest 
przygotować się na nieprzewidywalne. Jeśli 
chociaż w części się to uda, satysfakcja będzie 
niesamowita!

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Prowadzenie biznesu w 2023 roku porównał-
bym do żeglowania pod wiatr na wzburzonych 
wodach. Ze względu na niezwykle turbulentne 
otoczenie w minionym roku nawet najlepiej 
zorganizowane firmy doświadczały trudności 
w osiąganiu założonych celów. Ten niespokojny 
czas także dla naszego ambitnego zespołu bywał 
frustrujący. Niemniej jednak zdobyte wcześniej 
doświadczenie i zgromadzony kapitał pozwoliły 
nam na spokojną i konsekwentną realizację dłu-
goterminowych planów wynikających z przyjętej 
strategii. Dzięki temu znów posunęliśmy się do 
przodu, nawet jeśli nie odnotowaliśmy natych-
miastowych rezultatów podjętych działań. 

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
Sytuacja w branży grzewczej skłoniła nas do kon-
centracji na wykonywaniu zadań technologicz-
nych i infrastrukturalnych, bez wielkiego naci-
sku na osiąganie kolejnych rekordów sprzedaży. 

Mimo wysokiej inflacji nie zdecydowaliśmy się 
na wprowadzenie znaczących zmian w cenni-
kach. wysiłki, które w czasie boomu budowlane-
go, przed agresją Rosji na Ukrainę, skupialiśmy 
głównie na zaspokojeniu rynku, teraz mogliśmy 
rozłożyć równomiernie także na przeprowadze-
nie zmian organizacyjnych. Nasz zespół stale 
rośnie – toteż jakiś czas temu podjęliśmy decy-
zję o znaczącej rozbudowie siedziby. I w 2023 
mogliśmy przeprowadzić część załogi do nowo-
czesnego, energooszczędnego budynku. Od lat 
realizujemy ambicję bycia jeszcze bliżej instala-
tora, poprzez służenie wiedzą ekspercką i pomo-
cą techniczną. w minionym roku mogliśmy się 
skupić również na komunikacji marketingowej 
tych wartości marki. Ponadto kontynuowaliśmy 

Michał Kulicki
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o ceny i dostępność gazu, a pozostali skierowali 
swoje potrzeby w kierunku pomp ciepła. Niestety, 
władze odpowiedzialne za kreowanie gospodarki, 
walkę ze smogiem i kontrolę importu nie zrobiły nic 
w kierunku ograniczenia napływu pozaklasowych 
pomp ciepła oferowanych przez liczne i nieznane 
firmy azjatyckie. Skutkiem jest tymczasowy od-
wrót od pomp ciepła powodowany negatywnymi 
opiniami o kosztach ich eksploatacji. Dodatkowe 
przyczyny to spowolnienie gospodarcze, wzrost 
kosztów kredytów i ogólna niepewność gospo-
darcza. Dlatego prognozy rynkowe 2023 pokazy-
wane w 2022 przez organizacje branżowe i media 
zostały zweryfikowane negatywnie przez rynek 
w 2023. To jedno z największych rozczarowań, 
że specjaliści rynkowi mogą tak bardzo się mylić 
w przewidywaniu przyszłości. w związku z tym, 
wiele firm z branży musiało ograniczyć zatrud-
nienie i inwestycje, ale także mocniej powalczyć 
o pozyskanie klienta. Do pozytywnych zaskoczeń 
można zaliczyć wzrost popytu na gruntowe pom-
py ciepła oraz odwrócenie negatywnego trendu 
sprzed roku, czyli ponowne zainteresowanie ko-
tłami gazowymi w 4. kwartale 2023. 

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Rok 2023 był dla budownictwa i branży HVAC 
rokiem trudnym. Konieczne jest m.in. ustabili-
zowanie sytuacji gospodarczej, w tym obniże-
nie inflacji, co pozwoliłoby na obniżenie kosztów 
materiałów budowlanych i zwiększenie popy-
tu na nowe budownictwo. Istotne jest również 
wsparcie dla budownictwa np. poprzez dopłaty 
do kredytów hipotecznych lub ulgi podatkowe 
dla firm, które inwestują w efektywność ener-
getyczną swoich budynków, co pozwoliłoby na 
zwiększenie inwestycji. ważne jest także budo-
wanie świadomości społecznej na temat znacze-
nia efektywności energetycznej budynków oraz 

stosowania urządzeń OZE renomowanych pro-
ducentów. Konieczna jest ścisła kontrola impor-
tu urządzeń grzewczych pod kątem ich jakości.

Co przyniesie nam rok 2024? 
Rok 2024 dla branży HVAC będzie rokiem dalszych 
zmian i wyzwań. Z jednej strony, branża nadal od-
czuwać będzie negatywny wpływ globalnych pro-
blemów gospodarczych, ale także będzie musiała 
poradzić sobie z nowym zagrożeniem – urządze-
niami OZE nieznanych marek z Azji, które nie po-
siadają stosownych certyfikatów i nie spełniają 
norm, jednak mają jedną zaletę – są tańsze. Pomóc 
tutaj mogą nowe regulacje, które wejdą w życie 
w kwietniu 2024 r. Oby przyczyniły się do ucywi-
lizowania rynku pomp ciepła oraz ograniczenia 
dostępności dotacji dla pozaklasowych urządzeń, 
niska bowiem jakość takich pomp ciepła odbija się 
negatywnie na postrzeganiu całego sektora OZE. 
Z drugiej strony skorzystamy wszyscy ze wzro-
stu świadomości społecznej na temat znaczenia 
efektywności energetycznej budynków i rosnące-
go zainteresowania rozwiązaniami z zakresu OZE.
Coraz bardziej widocznymi trendami są: ofero-
wanie zintegrowanych systemów, rozwiązania 
kaskadowe i hybrydowe, ale także ograniczenie 
gamy produktów i jej ścisłe dopasowanie do in-
dywidualnych potrzeb klientów. 
Jako BDR Thermea Poland mamy świadomość, 
że nie każdy istniejący budynek nadaje się do 
efektywnego zainstalowania pompy ciepła, dla-
tego nadal będziemy przekonywać, że gazowy 
kocioł kondensacyjny to dobry i pewny wybór 
na lata. wprowadzimy nową ofertę wydajnych 
urządzeń gazowych, które są gotowe na spalanie 
paliwa wodorowego w perspektywie kilku lat, są 
to tzw. kotły H2 Ready. Ofertę dopełnią rozwią-
zania hybrydowe, łączące w sobie walory OZE 
oraz sprawność urządzenia kondensacyjnego 
(do 109% sprawności).

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Mijający rok był dla naszej firmy czasem pełnym 
wyzwań. Z jednej strony nadal odczuwaliśmy ne-
gatywny wpływ globalnych problemów gospo-
darczych, takich jak inflacja czy wojna w Ukrainie. 
Natomiast z drugiej strony udało nam się wyko-
rzystać te trudne okoliczności, aby wzmocnić 
naszą pozycję na rynku.
w pierwszej połowie roku zmierzyliśmy się ze 
wzrostem kosztów produkcji i usług. w kolejnych 
miesiącach coraz bardziej odczuwalne stawało 
się spowolnienie gospodarcze oraz brak nowych 
inwestycji m.in. w branży budowlanej. General-
nie, rok 2023 był słaby dla wszystkich uczestników 
i dostawców, spadek popytu na kotły domowe 
oraz pompy ciepła był ewidentny. 

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
w firmie podjęliśmy szereg działań, aby prze-
trwać ten okres i utrzymać rentowność. Pierw-
szym krokiem było podniesienie cen produktów 

i usług. Choć nie było to łatwe, to okazało się 
konieczne. Kolejnym było ograniczenie kosz-
tów, jednak przy zachowaniu dotychczasowe-
go składu zespołu. wiemy, że największą warto-
ścią firmy są ludzie w niej pracujący, dlatego nie 
chcieliśmy redukować zatrudnienia, jednak od 
połowy roku nie prowadziliśmy nowych rekruta-
cji. Oprócz tych działań, skupiliśmy się również 
na zwiększeniu innowacyjności. wprowadziliśmy 
nowe produkty (zestawy pakietowe z pompa-
mi ciepła, podgrzewaczami c.w.u. czy kotłami 
gazowymi) i usługi (więcej dostępnych szkoleń 
dla instalatorów branży HVAC), które pozwolą 
nam zwiększyć konkurencyjność w przyszłości.

Co najbardziej zabolało w mijającym roku, a co 
było pozytywnym zaskoczeniem?
Najbardziej bolesnym punktem dla branży był 
wzrost kosztów produkcji i dystrybucji. Kolejnym 
wyzwaniem był spadek popytu na urządzenia 
HVAC. Część potencjalnych użytkowników zre-
zygnowała z zakupu kotłów gazowych z obawy 

Grzegorz Szukiel
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na taką sytuację, a zatem optymalizowaliśmy 
bieżącą działalność. Jednocześnie nie zmieni-
liśmy naszych długofalowych planów. Przykła-
dem jest budowa w Polsce fabryki pomp ciepła 
Bosch. Jesteśmy jako Bosch obecni na polskim 
rynku HVAC od ponad 30 lat i patrzymy na roz-
wój w perspektywie długoterminowej, dlatego 
krótkotrwały spadek koniunktury nie wpływa 
na nasze plany.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?

Z pewnością skala spadku potencjału rynku, 
szczególnie zapotrzebowania na pompy ciepła, 
zaskoczyła nie tylko nas, jako producentów, ale 
wszystkich uczestników rynku grzewczego. Elek-
tryfikacja, a co za tym idzie zapotrzebowanie na 
pompy ciepła, to trend ogólnoeuropejski. Po bar-
dzo dużym wzroście rynku pomp ciepła w 2022 
roku, dynamika wzrostu w roku 2023 znacząco 
się osłabiła na wielu europejskich rynkach. Nie 
wystąpił tam jednak aż tak duży spadek jak w Pol-
sce. w naszym kraju nadal funkcjonuje wiele pro-
gramów z dotacjami do pomp, ale czynnikiem 
ograniczającym rozwój rynku jest z pewnością 
obecna cena energii elektrycznej i pojawiające się  
nieprzychylne opinie wynikające ze złego doboru 
czy montażu części pomp ciepła. Mimo tego, we-
dług mnie, tak drastyczny spadek nie powinien 
nastąpić. Pozytywnym zaskoczeniem był nato-
miast powrót zapotrzebowania na kotły gazowe. 
Niestety mimo tego łączna liczba zamontowa-
nych w ubiegłym roku urządzeń była mniejsza 
niż w 2022.

Co przyniesie nam rok 2024? 
wierzymy, że bieżący rok przyniesie zmianę ko-
niunktury i powrót trendów wzrostowych w wie-
lu grupach produktowych. Polska gospodarka 
się rozwija, rosną wynagrodzenia, które powinny 
przynajmniej w części zrekompensować wzrost 
inflacji. Dalej utrzymywane są programy dofi-
nansowań do wymiany starych i nieefektywnych 
źródeł ciepła czy montażu pomp w nowych bu-
dynkach. Perspektywa jest więc optymistyczna. 
Pozostaje jedynie pytanie, jak duża będzie skala 
optymizmu u konsumentów i na ile przełoży się 
on na ożywienie rynku. Najprawdopodobniej 
nie nastąpią spektakularne przyrosty, ale naj-
ważniejsza będzie sama zmiana trendu i stop-
niowe odbudowywanie się popytu na produkty 
z naszej branży. 

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Rok był niełatwy i pełen wyzwań dla całej branży, 
również dla nas jako producenta. 
w 2022 roku głównym wyzwaniem rynkowym 
było sprostanie bardzo dynamicznie rosnącemu 
zapotrzebowaniu na urządzenia grzewcze. Mie-
liśmy nadzieję, że w roku 2023 będziemy mogli 
odpowiedzieć na zapotrzebowanie na urzą-
dzenia przy dalej utrzymującym się popycie. 
Niestety rynek się nie ustabilizował, a sytuacja 
była odwrotna do tej z roku 2022. Ze względu na 
dużą liczbę urządzeń zamówionych w momen-
cie wzmożonego popytu i wynikające z tego wy-
sokie stany magazynowe, dystrybutorzy znacz-
nie ograniczyli zamówienia. 
Osłabł również popyt po stronie klienta osta-
tecznego. To spowodowało spadki obrotów 
w wielu grupach produktowych, szczególnie 
w pompach ciepła i kotłach gazowych. Ma-
jąc w portfolio różne grupy produktowe np. 
klimatyzację, rekuperację czy urządzenia do 
przygotowania ciepłej wody użytkowej, można 
było te spadki częściowo zniwelować. Sytuacja 

ogólna była jednak znacznie bardziej wymaga-
jąca niż w roku poprzednim. 

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
Podwyżka cen wprowadzona w pierwszej po-
łowie 2023 roku była spowodowana wyłącznie 
obiektywnymi czynnikami, takimi jak wzrost 
kosztów surowców czy rosnącą inflacją. 
Spadek potencjału rynku w takiej skali i dynami-
ce jak w ubiegłym roku był trudny do przewidze-
nia, ale generalnie należało być przygotowanym 
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planujemy na najbliższe dwa lata. Będzie to wi-
doczny akcent potwierdzający, iż Caleffi Poland 
bardzo poważnie podchodzi do polskiego rynku. 
Obchodząc w 2024 r. jubileusz dziesięcioletniej 
obecności w Polsce, nie powiedzieliśmy jeszcze 
ostatniego słowa, a wręcz tylko rozpoczynamy 
nowy, w założeniach jeszcze bardziej dynamiczny 
rozdział w historii naszej firmy.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?

Zaczynając od negatywów to uważam, że był to 
brak jasnych wytycznych, przepisów i wsparcia 
dla całej branży ze strony organów państwowych, 
co w przypadku braku jednoznacznych regulacji 
przekłada się na niepewność inwestycyjną zarów-
no po stronie konsumentów, ale także po stro-
nie podażowej, czyli producentów, importerów 
i wytwórców w naszym sektorze. Pozytywne na 
pewno było to, że większość obrotów handlowych 
realizowanych z naszymi partnerami biznesowy-
mi została utrzymana. Rozwijaliśmy się mimo 
dramatycznie kurczącego się w ubiegłym roku 
rynku. Nie wystąpiły również większe problemy, 
jeśli chodzi o płatności i przepływy pieniężne.

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Zdecydowanie wprowadzenie jasnych wytycz-
nych dla naszego sektora, jeśli chodzi o kieru-
nek zmian dotyczących wymian źródeł ciepła 
na ekologiczne, a co za tym idzie dostosowanie 
do wymagań konsumentów i rynku programów 
wsparcia do tego typu projektów. Sądzę także, 
że większa uważność odpowiednich organów 
administracji państwowej, stowarzyszeń bran-
żowych oraz samych podmiotów działających na 
rynku w Polsce w zakresie nadzoru nad jakością 
oferowanych rozwiązań. warto zwrócić uwagę 
na potrzebę zgodności z normami i przepisami 
prawa oryginalnego kraju wytworzenia oferowa-
nych urządzeń, co w dłuższym okresie przyniesie 
wyłącznie pozytywne skutki dla całego rynku 
budowlanego w Polsce.

Co przyniesie nam rok 2024?
Najciekawsze z wszystkich pytań… dla nas: ko-
lejne dwanaście miesięcy konsekwentnej pracy 
nad rozwojem naszej organizacji w Polsce. I mogę 
mieć tylko nadzieję, że także wiele innych szeroko 
pojętych pozytywnych zmian dla nas wszystkich.

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Ciekawie postawione pytanie, na które trudno 
jest jednoznacznie odpowiedzieć. Uważam, że 
ubiegły rok był testem dla większości podmio-
tów na rynku w Polsce, w tym oczywiście także 
dla Caleffi Poland Sp. z o.o., ponieważ wszystko 
co zostało zawarte w pytaniu dotknęło naszą 
organizację. Po dziewięciu latach bardzo dyna-
micznego rozwoju na polskim rynku, w dalszym 
ciągu planujemy wzrost obrotów handlowych, 
poszerzenie portfolio produktowego oraz rozwój 
struktury dystrybucji. Równocześnie ubiegły rok 
pozwolił na nieco chłodniejsze spojrzenie i ocenę 
potencjału rynku w Polsce oraz na kierunki jego 
rozwoju w perspektywie kolejnych lat, które za-
powiadają się obiecująco.

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
Konsekwentnie realizujemy strategię wejścia 
firmy Caleffi na polski rynek techniki grzew-
czej i sanitarnej. Rozwijajmy organizację, m.in. 

zwiększając zatrudnienie oraz stale poszukując 
nowych możliwości zdobycia większych udzia-
łów w rynku. Co więcej, w tym niełatwym okresie 
pozyskaliśmy prawomocne pozwolenie na bu-
dowę naszego Centrum Kompetencji Caleffi Kra-
ków, które będzie w sobie łączyć funkcje admini-
stracyjno-biurowe, spełniające potrzeby naszej 
organizacji w Polsce, ale przede wszystkim bę-
dzie stanowić centrum edukacyjno-szkoleniowe 
dla naszych partnerów biznesowych podobnie 
jak ma to miejsce z CUBOROSSO w centrali firmy 
Caleffi S.p.A. we włoszech. Realizację inwestycji 

Tomasz Kukułka
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Dużym rozczarowaniem był brak możliwości 
realizacji Krajowego Planu Odbudowy (KPO). 
Pozytywne, chociaż nie zaskoczenie, to rosną-
ce zainteresowanie przemysłu i inwestorów 
komercyjnych technologiami związanymi z od-
zyskiem ciepła oraz rozwiązań cyfrowych. Te 
technologie to już nie fanaberia czy kosztowna 
nowinka techniczna – są one dostępne i przy-
noszą oszczędności, a przy krótkim zwrocie z in-
westycji wręcz zyski.

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Na dynamikę rynku budowlanego będzie miała 
wpływ realizacja założeń KPO oraz lokalnych pro-
gramów modernizacyjnych – do tego potrzebne 

są łatwo dostępne środki, których jedną ze skła-
dowych będą fundusze unijne przeznaczone na 
realizację KPO. Zakładamy, że w 2024 r. będzie 
widoczny trend wzrostowy związany z dostęp-
nością funduszy – reszta składowych, czyli do-
świadczeni projektanci, wykonawcy, rozwiązania 
techniczne, czyli tzw. szeroko rozumiane know 
how jest dostępne od zaraz. 

Co przyniesie nam rok 2024? 
Rok 2024 będzie należał do dekarbonizacji, reali-
zacji ESG oraz rozwiązań cyfrowych. Dla Danfoss 
będzie to także rok finalizacji projektów rozpo-
czętych w poprzednich latach. Mam tu na myśli 
zarówno portfolio zamówień, jak i rozwój naszej 
oferty urządzeń oraz aplikacji.

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Zmiany biznesowe były widoczne, ale przy obec-
nej dynamice rozwoju nie jest to czymś zaskaku-
jącym. Nasza wieloletnia strategia oparta jest na 
widocznych i kreujących się trendach, co pozwa-
la na bycie pionierem na wielu polach. Rok 2023 
był niewątpliwie rokiem rozwoju oraz pozyskiwa-
nia nowych doświadczeń, z których będziemy 
czerpać w kolejnych latach.

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
Zmiana koniunktury oznacza większą dynamikę 
w obszarach do tej pory być może nie niszowych, 
ale po prostu innych. Przykładem może być prze-
niesienie wagi inwestycji z rynku budynków biu-
rowych w kierunku obiektów przemysłowych, 
bardzo duże zainteresowanie dekarbonizacją, 
chęć działania inwestorów zgodnie z ESG, ogrom-
ny rynek retrofit związany chociażby z centrami 
handlowymi. Podwyżki cen produktów, które 
są widocznie nie tylko na rynku instalacyjnym, 

spowodowane są raczej zwiększeniem cen skła-
dowych wpływających na cenę końcową, czyli 
koszty energii, pracy, komponentów i materia-
łów. Jeżeli chodzi o obniżenie kosztów, to udaje 
nam się to robić w sposób, jaki jest widoczny 
chociażby w naszej nowej neutralnie emisyjnej 
fabryce w Grodzisku Mazowieckim. Chętnie dzie-
limy się doświadczeniami z naszym obecnymi 
i potencjalnymi klientami i na przykładzie nasze-
go obiektu pokazujemy, jak można ograniczyć 
zużycie energii, wody, jak odzyskać ciepło bez 
negatywnego wpływu na komfort ludzi i jakość 
procesów technologicznych. To ważne nie tylko 
ze względu na odpowiedzialność społeczną – 
takie działania wpływają także na ograniczenie 
kosztów produkcji przy stałej i wysokiej jakości 
produktu czy usługi. w okresie pandemii i w okre-
sie postpandemicznym zwiększyliśmy zatrudnie-
nie – jest to efekt szeroko zakrojonych inwesty-
cji w Polsce, w tym uruchomienie nowej fabryki 
oraz dopasowania się do wymagań rynkowych.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?

Sebastian Brzoza
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czyli producentów elementów instalacyjnych 
i urządzeń grzewczych, chłodniczych i wentyla-
cyjnych. I to właśnie sprzedaż do producentów 
urządzeń grzewczych notowała największe spad-
ki i bolała obie strony najbardziej. wiemy też, że 
niektóre firmy borykały się z dużymi problema-
mi i dochodziło do redukcji etatów, znacznego 
ograniczania kosztów i daleko idących zmian pla-
nowania produkcji, sprzedaży i nie tylko. Z kolei 
pozytywnie zaskoczyły nas wzrosty sprzedaży 
w kanale dystrybucji przez sieć hurtowni, a tak-
że sprzedaż eksportowa, zwłaszcza w drugiej 
połowie roku. Zawsze też cieszą nowe projekty 
z udziałem urządzeń marki ESBE, a w 2023 roku 

takowych nie zabrakło ponieważ ESBE wdrożyło 
nową serię zaworów do zabudowy w pompach 
ciepła, przystosowanych do łatwopalnych czyn-
ników chłodniczych, takich jak R290.

Co Pani zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Będąc członkiem zarządu EHPA i PORT PC ob-
serwuję sytuację naszej branży zarówno w kra-
ju, jak i Europie. Największy wpływ na sytuację 
w branży HVAC mają zawsze ceny energii. Jeżeli 
chcemy zwiększać efektywność energetyczną 
i udział wykorzystania OZE w Polsce, to rząd po-
winien podjąć działania zmierzające do utrzyma-
nia odpowiedniego poziomu atrakcyjności ich 
wykorzystania. Mam tu na myśli przede wszyst-
kim niższy stosunek ceny energii elektrycznej do 
paliw kopalnych, ale pomogłyby również bardziej 
atrakcyjne warunki produkcji energii przez prosu-
mentów, czyli przede wszystkim opłacalny sys-
tem rozliczania energii z fotowoltaiki czy maga-
zynowania energii oraz ulgi i wsparcie finansowe 
inwestycji. Polskim producentom zdecydowanie 
przydałoby się także wsparcie inwestycyjne oraz 
w zakresie legislacji tak, żeby ułatwić im konku-
rowanie z dużymi zagranicznymi koncernami, ale 
również eksportem tanich urządzeń z dalekiego 
wschodu do Europy.

Co przyniesie nam rok 2024? 
Mam nadzieję, że stabilizację, której w ostatnich 
latach nam najbardziej brakowało. Pomimo że 
przewiduje się, iż nadal może to być trudny rok 
dla naszej branży, obserwujemy większy ruch 
w tematach dużych inwestycyji. Liczę również na 
nasz nowy rząd i zapowiedziane wsparcie prosu-
mentów i wdrażania OZE, co z kolei pomogłoby 
dźwignąć branżę w kolejnych kwartałach, czego 
sobie i Państwu życzę. Szczęśliwego i stabilnego 
Nowego Roku!

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
2023 to zdecydowanie rok, w którym nastąpiło 
wiele zmian w naszej branży i nie mam tu na 
myśli jedynie swojej osobistej zmiany stano-
wiska pracy, ale przede wszystkim zmiany cen 
energii, które najbardziej wpłynęły na zmianę 
w planowaniu inwestycji, zatrudnienia, fore-
castów, zakupów i produkcji. Kiedy wreszcie 
otrząsnęliśmy się z problemów związanych 
z zaburzeniem łańcucha dostaw, nastąpi-
ło spowolnienie rynku instalacji grzewczych 
i spadek popytu, z uwagi na galopujące ceny 
nośników energii i niepewność, co do tego, jak 
to będzie wyglądało w najbliższej przyszłości. 
wiele decyzji inwestycyjnych zostało wstrzy-
manych, a dystrybutorzy pozostali z ogrom-
nym stanem magazynowym urządzeń, w które 
zaopatrzyli się, obserwując znaczące wzrosty 
sprzedaży w 2022 r.

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?

Przede wszystkim ograniczenie kosztów i wzmo-
żony wysiłek w zakresie sprzedaży i poszukiwa-
nia nowych kontrahentów i rynków zbytu. Po-
zwoliło to nam na utrzymanie sprzedaży na dość 
dobrym poziomie w stosunku do tego, co działo 
się na rynku i nie było potrzeby podejmowania 
żadnych drastycznych cięć budżetowych czy 
kadrowych. wykorzystaliśmy również ten czas 
na zmodyfikowanie naszej strategii sprzedaży 
i komunikacji, żeby jeszcze lepiej docierać z ener-
gooszczędnymi rozwiązaniami instalacyjnymi 
ESBE, do naszej grupy docelowej, czyli instala-
torów, a także do producentów pomp ciepła, bo 
obserwując rynek europejski, uważamy, że ten 
segment w ciągu najbliższej dekady będzie nadal 
zwiększał udziały w rynku urządzeń grzewczych.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?
Z uwagi na to, że produkty marki ESBE są pożą-
dane zarówno przez wymagających instalatorów, 
jak i producentów ceniących jakość, nasza sprze-
daż odbywa się przez dwa kanały dystrybucji, 
czyli hurtownie i grupy zakupowe oraz tzw. OEM, 

Małgorzata Smuczyńska
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zdolność do adaptacji i elastyczności w podej-
ściu do zmieniającego się otoczenia biznesowego 
pozwalają nam skutecznie radzić sobie z trudno-
ściami i jednocześnie wykorzystywać szanse po-
jawiające się na rynku. Pomimo podejmowania 
niekiedy trudnych decyzji biznesowych, współ-
pracę w ramach sieci sprzedaży oceniamy bardzo 
pozytywnie, wieloletni partnerzy obdarzyli nas 
ogromnym zaufaniem, za co jesteśmy wdzięczni. 
 
Co Pani zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Zdecydowanie najlepiej na branżę wpłynie spo-
dziewane ożywienie gospodarcze – spadająca 
inflacja, malejące koszty dla producentów, a tym 

samym ceny dla klienta ostatecznego oraz bar-
dziej korzystne warunki udzielania kredytów 
hipotecznych. Nie bez znaczenia jest również 
polityka klimatyczna UE, a tym samym Polski 
– dotacje do instalacji urządzeń grzewczych 
mających pozytywny wpływ na klimat, w tym 
pomp ciepła, wspieranych przez instalacje foto-
woltaiczne, w znacznym stopniu napędzają na 
nie popyt. Dodatkowo, już teraz obserwujemy 
pozytywne zmiany w zakresie nowelizacji prawa 
energetycznego w zakresie taryf dynamicznych – 
od 1 stycznia 2024 r. pompa ciepła może w inteli-
gentny sposób wykorzystać informacje o cenach 
energii elektrycznej i zaplanować swoją pracę 
w sposób najbardziej opłacalny.
 
Co przyniesie nam rok 2024? 
Popularność pomp ciepła na pewno nie spadnie, 
pamiętajmy, iż urządzenia te stanowią jedyną 
alternatywę do odejścia od paliw kopalnych. 
Spodziewamy się stabilnego wzrostu opartego 
o pozytywny trend zarówno w budynkach termo-
modernizowanych, jak i coraz większego udziału 
pomp ciepła jako źródła ogrzewania, chłodzenia 
i produkcji c.w.u. w budynkach wielkopowierzch-
niowych. Jako dystrybutor urządzeń produkowa-
nych zarówno w Polsce, jak i Szwecji, z optymi-
zmem patrzymy na regulacje stabilizujące rynek 
pod względem dotacji dla urządzeń certyfikowa-
nych w laboratoriach mających siedzibę na tere-
nie UE. Liczymy również na spełnienie obietnic 
złożonych w trakcie kampanii wyborczej w 2023 r.  
odnoszących się do wprowadzenia specjalnej 
taryfy elektrycznej dla użytkowników pomp cie-
pła, a także wprowadzenia korzystnych zmian 
w systemie rozliczeń energii z instalacji fotowol-
taicznych o charakterze prosumenckim. w rezul-
tacie istnieją perspektywy na poprawę warun-
ków panujących na polskim rynku pomp ciepła 
już w roku 2024.

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Rok 2023 nazwałabym rokiem pełnym wyzwań. 
Sytuacja, w której popyt przewyższał podaż, dia-
metralnie zmieniła się po pierwszym kwartale. 
Można stwierdzić, że sprzedaż się ustabilizowała, 
a wręcz „znormalizowała”. Nastąpiła weryfikacja 
zamówień, sztucznie złożonych w czasach ograni-
czonej dostępności towarów, wysyłki były realizo-
wane w terminie, poprawiła się jakość komunikacji 
z klientami. Nasz zespół dołożył wszelkich starań, 
aby zakończyć rok 2023 z dobrym wynikiem finan-
sowym, co bardzo pozytywnie świadczy zarów-
no o sile naszej drużyny, jak i marki, szczególnie 
w czasach słabnącej koniunktury. 
 
Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
Reakcją na gwałtowne wyhamowanie sprzedaży 
było naturalnie redukowanie zamówień u do-
stawców towarów, jak i ograniczanie produkcji 
własnej. Zdecydowanie postawiliśmy na zwięk-
szenie efektywności procesów operacyjnych, 

które przyczyniły się do znacznych oszczędności. 
Niestety nie uniknęliśmy redukcji zatrudnienia 
w pionie produkcyjnym, jednakże dołożyliśmy 
wszelkich starań, aby były one jak najmniejsze. 
Stale pracujemy nad rozwojem portfolio, moni-
torując sytuację na rynku, a szczególnie kwestie 
związane z czynnikami chłodniczymi. Rozwijamy 
produkty wykorzystujące czynnik R32, w ofercie 
posiadamy również pompy ciepła na propan. 
Rozszerzamy ofertę o pompy wentylacyjne, które 
są nadal unikatowym rozwiązaniem w Polsce. 
Dodatkowo nieustannie pracujemy nad lepszym 
dostosowaniem naszego portfolio w zakresie 
buforów i zbiorników pod kątem użyteczności 
w instalacjach z pompami ciepła. Jesteśmy za-
tem gotowi na zaspokojenie potrzeb najbardziej 
wymagających klientów.
 
Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?
w związku z tym, że firma NIBE-Biawar obecna 
jest już ponad 50 lat na polskim rynku, niejed-
nokrotnie w tym czasie spotkaliśmy się z duży-
mi wahaniami popytu na nasze produkty. Nasza 

Urszula Miluć
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i wykonawstwa, przy wszystkich dofinansowa-
niach. Jako PORT PC wydaliśmy kilka lat temu 
kompleksowe wytyczne projektowania, wyko-
nania i odbioru instalacji z pompami ciepła cz. 7,  
które mogą być dobrą bazą do dofinansowań.

Co przyniesie nam rok 2024? 
Jestem umiarkowanym optymistą co do per-
spektywy roku 2024. wierzę, że kluczowe dla roz-
woju rynku pomp ciepła w Polsce będą zmiany 
związane z wprowadzeniem dedykowanych ta-
ryf elektrycznych dla pomp ciepła oraz zmiany 
w systemie rozliczeń energetyki prosumenckiej, 
co pozwoli na bardziej przewidywalne okresy 
zwrotu inwestycji w instalacje fotowoltaiczne.
w naszej ocenie w 2024 roku kluczowe będą dzia-
łania PORT PC w zakresie kampanii informacyj-
nej skierowanej do klientów ostatecznych dot. 
poprawnego montażu i doboru pomp ciepła.

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Rok 2023 był dla branży pomp ciepła w Polsce 
dużym wyzwaniem, głównie z powodu wyso-
kich cen energii elektrycznej. w przypadku cen 
w przedziale nocnym, w taryfie G12 w mieliśmy 
do czynienia wręcz ze wzrostami ceny energii 
elektrycznej o 110%. warto przypomnieć, że 
wzrost cen energii elektrycznej, spowodowany 
był ekstremalnymi cenami gazu tzw. krańcowy-
mi cenami energii. Oceniamy, że w całym 2023 r. 
nastąpił spadek rynku pomp ciepła na poziomie 
ok. 40%, przy kilkunastoprocentowym wzroście 
rynku gruntowych pomp ciepła.
Dodatkowo, nadmierne i niekontrolowane dofi-
nansowania w grupach drugiej i trzeciej w progra-
mie Czyste Powietrze spowodowały nieprzewi-
dziane zmiany na rynku, które mogą negatywnie 
wpłynąć na przyszłość branży pomp ciepła 
w Polsce.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?

Największym wyzwaniem w minionym roku była 
niewątpliwie niestabilność i trudna przewidywal-
ność cen nośników energii. Pomimo tych trud-
ności, pozytywną informacją były zapowiedzi 
obecnej partii rządzącej z jesiennej kampanii 
wyborczej dotyczące zmian w systemie rozliczeń 
energetyki prosumenckiej oraz wprowadzenia 
dedykowanych taryf elektrycznych dla pomp 
ciepła na okres 7 lat.

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Kluczowym czynnikiem poprawy sytuacji w bran- 
ży budowlanej i HVAC na dłuższą metę jest po-
jawiająca się przewidywalność. Decyzja o wy-
cofaniu kotłów na paliwa kopalne do 2040 roku 
z budynków w UE podjęta w 7 grudnia 2023 przez 
Radę Unii Europejskiej i Parlament Europejski 
jest krokiem we właściwym kierunku, ale wyma-
ga również strategicznego planowania i długo-
terminowej wizji realizowanej przez polski rząd. 
w programach dofinansowania konieczne jest 
wprowadzenie obowiązkowych audytów energe-
tycznych przy każdym dofinansowaniu. Potrzeb-
ne są też zwiększone wymogi w zakresie doboru 

Paweł Lachman 
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PORT PC
zakaz „kOpciuchów” już za stO dni,  
w krakOwskim „OBwarzanku”  
dymi pOnad 12 tysięcy sztuk
wraz z wejściem w życie uchwały antysmogowej 
od 1 maja 2024 roku, wszystkie pozaklasowe pie-
ce i kotły staną się nielegalnym źródłem ogrze-
wania. Krakowski Alarm Smogowy podsumował 
likwidację starych kotłów w gminach okalają-
cych Kraków od stycznia do końca września 2023 
roku – to tylko 1305 wymienionych urządzeń. 
Przy takim tempie wymiany – komentuje KAS 
– będziemy czekać na czyste powietrze jeszcze 
prawie 10 lat. 
Od wprowadzenia zakazu stosowania węgla 
i drewna w Krakowie minęły już ponad 4 lata 
i w ostatnim czasie obserwujemy znaczną po-
prawę jakości powietrza. Liczba dni smogowych 
spadła ze 116 w 2012 r. do 16 w 2023 r. (stacja 
monitoringu przy ul. Bujaka). Bardzo wysokie 
poziomy zanieczyszczeń, z jakimi mieliśmy do 
czynienia jeszcze 10 lat temu, już się nie zdarzają, 
a biorąc pod uwagę pyły PM10 czy benzo(a)piren 
– na przestrzeni tych lat ich średnioroczne stęże-
nia zmniejszyły się o ponad 50%. Dlaczego więc 
w Krakowie wciąż występują dni kiedy powietrze 
jest mocno zanieczyszczone, pomimo zlikwido-
wania praktycznie wszystkich kotłów na węgiel 
i drewno? Jednym z powodów krakowskiego 
smogu jest napływ zanieczyszczeń z innych ma-
łopolskich gmin, a zwłaszcza tych wchodzących 
w skład Metropolii Krakowskiej, czyli z tzw. „ob-
warzanka”. Najwięcej “kopciuchów” znajduje się  
w Gminie Biskupice – 1637, co oznacza, że w po-
nad połowie wszystkich budynków jednorodzin-
nych mogą funkcjonować tego typu systemy 
grzewcze. w niechlubnej pierwszej trójce znala-
zły się również gminy: wieliczka i Niepołomice.
Źródło: Polski Alarm Smogowy
Pełna informacja: kliknij 
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w mediach jest obecnie cała masa artykułów na 
ten temat. Głównym czynnikiem, który jest wy-
mieniany jako ten, który mógłby rozruszać dewe-
loperkę jest uwolnienie większej ilości gruntów 
inwestycyjnych. I miejmy nadzieję, że jeśli tak by 
się stało, budownictwo wielorodzinne zacznie no-
tować znów wzrosty. Oprócz tego oczywiście rów-
nież mądre programy subwencyjne, te dotychcza-
sowe ze względu na ogromną przewagę popytu 
na podażą wsparły w głównej mierze wzrost cen.

Co przyniesie nam rok 2024? 
wierzę, że szorowanie brzuchem po dnie mamy już 
za sobą. Rok 2024 powinien być nie gorszy od 2023. 
widzę światełko w tunelu, spodziewam się w drugiej 
połowie roku stopniowych oznak poprawy.

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
Rok 2023 był łagodniejszą kontynuacją roku 
poprzedniego. w 2022 spadki w drugim półro-
czu były gwałtowne, można powiedzieć drama-
tyczne. Nie byliśmy na nie przygotowani, a na 
pewno nie w takim wymiarze. w 2023 byliśmy 
już w pewnym stopniu zahartowani, również 
racjonalna i coraz trafniejsza ocena rozwoju 
rynku w kolejnych miesiącach pozwoliła skon-
solidować nasz biznes.

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunkturą 
w branży poczyniliście Państwo w swojej firmie 
(np. podwyżki cen produktów, ograniczenie 
kosztów, ograniczenie składu zespołu…)? 
Kompozycja wszystkich elementów – podwyżki 
cen na początku roku, a także jeszcze wnikliwsze 
kontrolowanie kosztów. Niestety byliśmy zmusze-
ni do redukcji kilku stanowisk w dziale sprzedaży.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?

Najbardziej bolała bezradność wobec pewnych 
zdarzeń. Bo jeśli w ciągu 2 lat znika połowa po-
tencjału rynkowego – a tak się stało w przypadku 
grzejników panelowych – a pozostałe segmen-
ty rynku mają może mniejsze, ale także bardzo 
istotne spadki, trudno nie odczuwać negatyw-
nych emocji… Oczywiście wszyscy wiemy, że 
główne czynniki spadku były powiązane z no-
wym budownictwem mieszkaniowym, zarówno 
deweloperką, ale także budownictwem jednoro-
dzinnym. Pozytywnym zaskoczeniem był jednak 
pewien dobry trend w remontach i wymianach, 
szczególnie widoczny w drugiej połowie roku.

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC? 

Andrzej Iżycki
 

VICE PRESIDENT OF SALES, CLUSTER EAST

PURMO GROUP POLAND SP. Z.O.O

PURMO
FinansOwanie prOGramu czyste 
pOwietrze Będzie wznOwiOne

– Chcemy wypłacić zaległe środki, ale także wdrożyć 
długofalowe rozwiązania, które zapewnią płynność 
w finansowaniu Programu Czyste Powietrze. Jest to 
priorytet dla naszego rządu w kolejnych miesiącach 
– powiedziała Paulina Hennig-Kloska, minister kli-
matu i środowiska podczas konferencji prasowej, 
która odbyła się 15 stycznia 2024 r. w MKiŚ.
– Mamy świadomość, że kilkanaście tysięcy rodzin 
czeka na wypłatę środków w ramach Programu 
Priorytetowego Czyste Powietrze. Chcę obiecać, 
że te pieniądze zostaną im wypłacone – zadekla-
rowała minister Paulina Hennig-Kloska nawiązu-
jąc do wstrzymania wypłat z dotacji w ramach 
programu przez Narodowy Fundusz Ochrony 
Środowiska i Gospodarki wodnej.
Szefowa resortu klimatu i środowiska poinfor-
mowała także, że Ministerstwo wraz z NFOŚiGw 
pracują nad udrożnieniem programu Czyste 
Powietrze:
– Na Czyste Powietrze, z pierwszej transzy 
środków z Krajowego Planu Odbudowy, otrzy-
maliśmy 200 mln zł – dotacja zostanie wzno-
wiona. Pracujemy też nad środkiem zaradczym, 
który pozwoli na wypłacenie wszystkich zaległo-
ści. Docelowo chcemy uruchomić pulę środków 
dostępnych z #FEniKS na 2024 r., czyli Funduszy 
Europejskich na Infrastrukturę, Klimat i Środowisko 
– podkreśliła minister.
– Po wdrożeniu zasobów finansowych, naszym ce-
lem jest przyspieszenie rozpatrywania wniosków 
w ramach Programu Czyste Powietrze, ale także 
chcemy poprawić jego efektywność. Czyste powie-
trze oraz to, aby ludzie przestali umierać z powodu 
zanieczyszczonego powietrza – to nasz cel finalny 
– dodała.
Źródło: Ministerstwo Klimatu i Środowiska
Pełna informacja: kliknij 
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przeciwnie, w związku z wciąż wysoką inflacją 
trzeba urealniać płace. Stąd mimo spowolnie-
nia płace w naszej firmie wzrosły, podobnie jak 
w latach ubiegłych. Mamy kadrę sprawdzoną, 
z wieloletnim doświadczeniem, oddaną firmie. 
Musimy więc w nią dalej inwestować. Powta-
rzałem już wiele razy, że odbudowa kadr jest 
o wiele droższa niż ich utrzymanie. Stąd mimo 
trudnej sytuacji nie ograniczyliśmy składu oso-
bowego, ani jego kosztów. Nigdy zresztą nie 
mieliśmy zbędnych etatów. Oczywiście próbu-
jemy oszczędzać tam, gdzie można, ale nie ma 
tego wiele. Co do podwyżek cen to rynek nie 
był w stanie ich już udźwignąć. Myśmy nawet 
niektóre ceny obniżali, co było możliwe dzię-
ki spadkom cen surowców wykorzystywanych 
w naszych fabrykach.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?
Zaskoczyła nas trochę skala napływu na polski 
rynek tanich produktów, często bardzo wątpli-
wej jakości, bez jakiejkolwiek obsługi posprze-
dażowej czy serwisowej. Oczywiście zawsze 
przy spowolnieniu gospodarczym pojawia się 
presja cenowa, ale nie sądziłem, że tak dużo 
firm z naszej branży skusi się na produkty, które 
w zasadzie poza ceną nie są w stanie obronić 
się na rynku. Sądzę też – i nie jest to wielka 
tajemnica, że niektóre wyroby znajdujące się 
na stanach magazynowych hurtowni, będą 
wyprzedawane jeszcze nie przez miesiące, ale 
lata. Pozytywnym zaskoczeniem jest fakt, że 
mimo tej trudnej sytuacji w ubiegłym roku nie 
straciliśmy żadnego z naszych klientów. Świad-
czy to z jednej strony o ich lojalności, o co nie 
zawsze łatwo w branży handlowej, ale również, 
a może przede wszystkim o skuteczności na-
szych działań.

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Duży wpływ na sytuację w nie tylko w budow-
nictwie mają bieżące wydarzenie geopoli-
tyczne na świecie. Konflikty, które się toczą, 
sytuacja w Europie, Ameryce Płn., na Bliskim 
wschodzie, ale i potencjalny nieodkryty jeszcze 
kryzys w Chinach, gdzie oficjalne liczby są wciąż 
mało wiarygodne. To wszystko ma wpływ na 
ceny surowców, których używamy do wyrobu 
naszych produktów. Ale i ceny paliw, łańcuchy 
dostaw itd. Na naszym podwórku uspokojenie 
nastrojów po wyborach, uchwalenie budżetu 
2024 i podpisanie go przez Prezydenta, unor-
mowanie przepisów pozwalających na odblo-
kowanie głównych środków z KPO, wreszcie 
wejście nowego programu kredytowego na 
mieszkania. 
To wszystko może pomóc w powrocie na ścież-
kę zdrowego wzrostu gospodarczego, a co za 
tym idzie i znaczącej poprawy w budownictwie, 
które jest przecież jednym z jego fundamen-
tów. Niestety zagrożeń jest tak dużo, że trudno 
dziś zakładać jakiś wyjątkowo optymistyczny 
scenariusz.

Co przyniesie nam rok 2024? 
Na rok 2023 byłem nastawiony w miarę opty-
mistycznie i niestety się rozczarowałem. Tym 
razem sądzę, że rok 2024 będzie trudny, być 
może z niewielkim wzrostem w branży ogó-
łem. wciąż będzie panować niepewność i wy-
czekiwanie. 
Uważam, że wciąż jest sporo kapitału inwesty-
cyjnego do wykorzystania przez przedsiębior-
ców w Polsce, ale teraz będzie on wydawany 
jeszcze ostrożniej. Stąd uważam, że rok 2024 
będzie raczej „płaski”. Chyba, że tym razem 
pozytywnie się zaskoczę. Czego sobie i Pań-
stwu życzę!

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla Państwa firmy?
w moim odczuciu słaby, pełen napięcia. Spraw-
dziły się nasze prognozy ze stycznia ubiegłego 
roku, w 2023 panowały strach i niepewność. 
Nie pojawiły się żadne globalne, optymistycz-
ne wydarzenia, wręcz przeciwnie – wybuchł 
kolejny krwawy konflikt, tym razem palestyń-
sko-izraelski. w obliczu wciąż trwającego ogól-
noświatowego spowolnienia gospodarczego 
geopolityka jeszcze bardziej utrudnia nam 
wszystkim spokojny rozwój. Nasz polski od-
dział nie jest tu wyjątkiem, choć na tle innych 
spółek z grupy ROTH nasze wyniki w roku 2023 
są niestety poniżej średniej. Z bólem muszę też 
przyznać, że spadek przychodów firmy ROTH 
w Polsce był większy niż zakładałem w progno-
zach. Choć były osoby u nas, które przewidziały 
prawie dokładnie taki wynik. Z drugiej strony 
ten regres jest rezultatem bardzo wysokiej bazy 
z lat 2021-2022. Tak więc obiektywnie można 
powiedzieć, że wróciliśmy do normalności po 
tych dwóch szalonych latach. Ale apetyty były 
jednak większe.

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?
wszyscy przedsiębiorcy mają ten sam problem 
z gwałtownym wzrostem kosztów pracy. Trudno 
przy spadających przychodach wytłumaczyć 
pracownikom, że będą zarabiali mniej. O ile 
w przypadku specjalnych premii od sprzeda-
ży można to jeszcze oczywiście uzasadnić, to 
pensja zasadnicza jest nie do ruszenia. wręcz 
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końcowi zaczynają chłodno i logicznie kalkulo-
wać, co im się bardziej opłaca. Zwiększa się wie-
dza i świadomość inwestorów, że transformacja 
i termomodernizacja nie polega wyłącznie na 
wymianie jednego urządzenia na drugie, ale po-
wodzenie tego działania zależy od wielu czynni-
ków, które należy wziąć pod uwagę w zależności 
od uwarunkowań lokalnych.

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Trudnie pytanie ze względu na to, że branża 
budowlana, jako jedna z kluczowych gałęzi go-
spodarki, jest uzależniona od wielu czynników. 
Barierą do szybkiej poprawy w budownictwie 
są ograniczone fundusze. Niestety skutecznie 
od wielu lat prowadzona polityka stymulo-
wania działań o charakterze gospodarczym 
przez podawanie narkotyku w postaci różne-
go rodzaju wsparcia finansowego czy dotacji 
powoduje, że budownictwo jest zakładnikiem 
tej polityki. w wyniku tego, jak coś nie jest do-
towane, to inwestycje stoją w oczekiwaniu,  
że strumień finansowy zostanie przekierowany 
na ten odcinek. I tak jest z budownictwem, 
którego rozwój jest uzależniony od siły nabyw-
czej inwestorów, która skurczyła się w wyniku 
inflacji i działań o charakterze spekulanckim 
w 2022, jeśli chodzi o koszty surowców i no-
śników energii. Z pewnością dużym wsparciem 
dla poprawy sytuacji w budownictwie byłaby 
stabilizacja ekonomiczna i stabilizacja w re-
gulacjach prawnych. Radykalne propozycje 
zmian w regulacjach UE w 2022 roku dotyczą-
cych budownictwa efektywnego energetycz-
nie zamiast pomóc w transformacji, przyniosły 
dużą nerwowość i niepewność. Uzgodnione 
kompromisowe propozycje uspokoiły nieco 
nastroje, co może prowadzić powoli do odbicia 
i powrotu do powolnego, ale konsekwentnego 

wzrostu, co w obecnej sytuacji jest lepszym 
rozwiązaniem niż wprowadzanie rewolucji i ko-
lejnych zakazów na poziomie UE. 

Co przyniesie rok 2024? 
2024 jest w dalszym ciągu pełną niewiadomą. 
Druga połowa 2023 roku przyniosła dalsze osła-
bienie dynamiki spadków sprzedaży, a w niektó-
rych przypadkach odnotowano nawet wzrosty. 
wyniki wyborów i perspektywa odblokowania 
pieniędzy na KPO daje nadzieję, że branża bu-
dowlana ożywi się, może nie w takim stopniu 
jak funkcjonowała wcześniej, ale na tyle, że fir-
my złapią trochę oddechu i uporządkują biz-
nes w spokojniejszej atmosferze. wzrosty cen 
i kosztów w branży instalacyjno-grzewczej i poza 
nią spowodowały, że przekładane w czasie są 
decyzje o remontach i modernizacjach, co nie 
jest dobrym zjawiskiem. Osobną sprawą jest roz-
regulowanie rynku i zamęt informacyjny, który 
spowodował, że użytkownicy końcowi czekają 
z decyzja wymiany bądź instalacji urządzenia 
grzewczego na rzetelną informację. Na szczęście 
w II połowie 2023 roku sytuacja uległa uspokoje-
niu, chociaż wciąż trzeba walczyć o przywrócenie 
dobrej opinii pompom ciepła po zjawiskach opi-
sywanych wcześniej. widać kontynuację wzro-
stu zainteresowania instalacjami hybrydowymi 
w ogrzewnictwie, ale póki co jest to bardziej ini-
cjatywa oddolna niż rozwiązania systemowe.
Budownictwo mieszkaniowe będzie jeszcze się 
kurczyć. według naszych analiz deweloperzy 
znacznie ograniczają/zamrażają nowe inwesty-
cje, a programy wsparcia na razie przełożyły się 
tylko na wzrost cen mieszkań, a nie na liczby roz-
poczynanych budów.
Przy tej liczbie niewiadomych trudno prognozo-
wać, jak będzie wyglądać w 2024 roku rynek urzą-
dzeń grzewczych, ale ostrożnie można przyjąć jego 
stabilizację, a nawet pewne niewielkie wzrosty.

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla branży?
w 2023 roku sytuacja w branży instalacyjno-
-grzewczej miała podobną tendencję jak pod 
koniec 2022 roku. widać było nerwowość na 
rynku instalacyjno-grzewczym ze względu na 
kurczący się jego potencjał. Rynek w dalszym cią-
gu był spadający, pomimo pewnego ożywienia 
w okresie przygotowania do sezonu grzewczego. 
wyraźnie widać było w 2023 roku mniej nowych 
inwestycji, widoczne zaś były większy udział wy-
mian starych urządzeń na nowe i coraz większa 
tendencja do poszukiwania tańszych rozwiązań. 
Porównując rok do roku, nadal można określać 
uśrednioną wysokość spadku sprzedaży w bran-
ży na poziomie 20-30%, co w odniesieniu do pla-
nowanych obrotów sięga wartości spadku nawet 
w niektórych wypadkach o 40%.

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunkturą 
zaobserwowaliśmy w branży?
Zauważalny jest brak podwyżek cen sprzedaży, 
widać determinację w walce o obroty wśród hur-
towników i producentów kosztem realizowanych 

marż. widać też było konserwatywne podejście 
do zatrudniania nowych pracowników, a także 
dochodziło do redukcji etatów w branży. 

Co najbardziej zabolało branżę w mijającym 
roku, a co było pozytywnym zaskoczeniem? 
Negatywnie wpłynęły na rynek działania PR 
z 2022 roku skierowane przeciwko kotłom ga-
zowym, a ukierunkowane na intensywną promo-
cję pomp ciepła, co zgodnie z przewidywaniami 
także bardzo negatywnie odbiło się na samym 
rynku pomp ciepła w 2023 roku.
O ile w wyniku podjętych działań edukacyjnych 
udało się przełamać w 2023 niechęć do instalacji 
kotłów gazowych, o tyle w przypadku pomp ciepła 
przyszła fala hejtu spowodowana wadliwym do-
borem urządzeń i ich instalacją w budynkach do 
tego nieprzystosowanych przez firmy nieprzygoto-
wane. Przełamanie tego negatywnego PR skiero-
wanego przeciwko pompom ciepła, będzie wyma-
gać obecnie dużego wysiłku ze strony całej branży.
Pozytywem jest to, że w wyniku zaistniałych tur-
bulencji rynkowych, instalatorzy i użytkownicy 

Janusz Starościk 
PREZES ZARZąDU SPIUG

CZŁONEK POOL OF EXPERTS  

SwITZERLAND GLOBAL ENTERPRISE

SPIUG
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standardy jakości. Poprzez dostęp do szkoleń 
oraz wiedzy ekspertów, zapewnia jego uczestni-
kom nieustanny rozwój i możliwość lepszego do-
stosowania do zmieniającej się sytuacji rynkowej.

Co najbardziej zabolało (Państwa firmę lub 
może branżę) w mijającym roku, a co było po-
zytywnym zaskoczeniem?
Największym zaskoczeniem w 2023 r. była z pew-
nością głębokość załamania rynku. Spodziewa-
liśmy się zmiany tendencji, jednak nie w takiej 
skali. Istotne pogorszenie wyników sprzedaży od-
notował cały rynek urządzeń grzewczych w na-
szym kraju. Załamanie rynku dotknęło nawet tak 

przyszłościowe technologie jak pompy ciepła, 
dla których dodatkowym ograniczeniem oka-
zały się wysokie ceny prądu w stosunku do cen 
innych nośników energii. Po rekordowym pod 
względem sprzedaży pomp ciepła roku 2022, 
skutkowało to niepokojącym wyhamowaniem 
dynamiki sprzedaży tych urządzeń.

Co Pana zdaniem poprawiłoby sytuację w bu-
downictwie, a więc i w branży HVAC?
Nie istnieje jedno rozwiązanie, które wyraźnie 
poprawiłoby obecną sytuację rynkową. Polski 
rynek pomp ciepła potrzebuje kompleksowego 
wsparcia regulacyjnego. Konieczna jest również 
pomoc w zakupie domów i mieszkań oraz wspar-
cie procesów modernizacyjnych zwiększających 
efektywność istniejących budynków. Pozytywne 
zmiany wymagają również uruchomienia kolej-
nych, dobrze opracowanych celowych dotacji 
oraz wprowadzenia specjalnych taryf energe-
tycznych dla pomp ciepła, zapewniających ko-
rzystną relację cen energii elektrycznej do cen 
pozostałych nośników energii. 

Co przyniesie nam rok 2024? 
w obecnym roku liczę na ożywienie rynku i jego 
powrót na ścieżkę wzrostową. Będzie to wy-
magało wiele pracy i zaangażowania, ale spo-
dziewamy się efektów w postaci pozytywnej 
dynamiki w rozwoju rynku odnawialnych źródeł 
energii. Już dziś można dostrzec szereg pozy-
tywnych sygnałów, m.in. w sprawie upowszech-
niania OZE, dalszego rozwoju technologii pomp 
ciepła oraz obniżenia cen energii. Nasze dzia-
łania w tym roku pozostaną mocno ukierunko-
wane na pompy ciepła i instalacje hybrydowe, 
jako rozwiązania zapewniające niezależność 
oraz bezpieczeństwo energetyczne w każdych 
warunkach, bez względu na wahania cen su-
rowców i sytuację rynkową.

Bardzo słaby czy pełen napięcia i zmian, czy ra-
czej dość spokojny i budżetowo niezły – jaki był 
rok 2023 dla branży?
Miniony rok z pewnością był rokiem wyzwań, 
ale również czasem wzmożonej kreatywności 
i odkrywania nowych ścieżek. Firma Viessmann 
skupiła swoje działania na rozwiązaniach umoż-
liwiających zrównoważony rozwój oraz osiąganie 
celów klimatycznych poprzez dekarbonizację, 
wykorzystanie energii odnawialnej i poprawę 
efektywności energetycznej. 
Duży nacisk położyliśmy również na drugi filar 
transformacji energetycznej, czyli cyfryzację, 
czego efektem jest m.in. platforma Viessmann 
One Base. Integruje ona pompy ciepła, kotły 
grzewcze, systemy wentylacyjne, zasobniki 
energii elektrycznej oraz instalacje fotowolta-
iczne w jeden system, w którym mogą one bez-
problemowo komunikować się ze sobą i współ-
pracować z oferowanymi przez nas usługami 
cyfrowymi.

Jakie zmiany w związku ze słabą koniunktu-
rą w branży poczyniliście Państwo w swojej 
firmie?

Odpowiedzią firmy na słabą koniunkturę była 
optymalizacja kosztów, zwiększenie efektywno-
ści oraz ograniczenie nowych zatrudnień. Jed-
nym z najważniejszych filarów firmy Viessmann, 
który konsekwentnie chroniliśmy, są ludzie – 
zarówno nasi pracownicy, jak i współpracujące 
z nami firmy partnerskie. Rok 2023 był dla nas 
przełomowy pod względem podnoszenia kwa-
lifikacji pracowników, co pozwala zabezpieczyć 
ich przyszłość zawodową, ale także zwiększyć 
innowacyjność oraz konkurencyjność firmy. 
w tym roku obchodzimy 10. jubileusz Progra-
mu Instalator, którego celem jest tworzenie sie-
ci firm instalatorskich, spełniających najwyższe 

Sebastian 
Walerysiak 

PREZES ZARZąDU FIRMY VIESSMANN SP. Z O.O. 

VIESSMANN
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Aby wziąć udział w warsztatach, należy wy-
brać najbardziej dogodne miasto szkolenia, 
wypełnić formularz w celu rezerwacji miejsca. 
Potwierdzenie zgłoszenia otrzymuje się na po-
danego maila.
Dla chętnych na szkolenia wilo proponuje aż 
18 lokalizacji, a warsztaty odbywać się będą 
w styczniu, lutym i marcu.

Link do warsztatów dla:
- Instalatorów: kliknij 
- Projektantów: kliknij

Wilo serdecznie zaprasza na bezpłatne warsz-
taty Wilo tour 2024. Warsztaty skierowane są 
do dwóch grup odbiorców:
1. wykonawców instalacji sanitarnych w domach 
jedno- i wielorodzinnych oraz małych obiektach 
usługowych,
2. projektantów oraz osób zajmujących się wyko-
nawstwem lub utrzymaniem ruchu w obiektach 
komercyjnych oraz mieszkaniowych. 

warsztaty dla obu grup odbywają się w tych sa-
mych lokalizacjach, tego samego dnia, ale o róż-
nych godzinach. Od 8.00 do 11.00 trwa szkolenie 
dla instalatorów, a druga tura w godzinach 12.00-
15.00 dedykowana jest projektantom.
Dla wszystkich uczestników przygotowano pre-
zent, jakim jest losowo wybrany portfel firmy 
Cholewiński, na zakończenie zaś obu warszta-
tów uczestnicy są zaproszeni na ciepły poczę-
stunek.

tematyka warsztatów dla instalatorów: 
– Jak policzyć straty ciśnienia w instalacji i pra-
widłowo dobrać pompę obiegową?
– Jaką wysokość podnoszenia w rzeczywistości 
ma pompa np. 4-metrowa?
– Jak skutecznie rozwiązać problem niskiego ci-
śnienia wody w budynku?
– Jak nie martwić się o skropliny z kotła, pompy 
ciepła czy klimatyzacji?
– Jak sprostać nowym wyzwaniom współpracy 
pompy obiegowej z… pompą ciepła?

tematyka warsztatów dla projektantów:
– Projektowanie pompowni ppoż. wilo zgodnie 
z aktualnymi przepisami prawa.
– Prefabrykowane pompownie ppoż. do zabu-
dowy poza budynkiem – wytyczne projektowe 
i warunki eksploatacji.
– Odpowiedzialni z natury – rozwiązania wilo dla 
wykorzystania wody deszczowej

rusza wilo tour 2024!

https://instalreporter.pl/
https://wilo.cervo.pl/formularz-szkolenia/2024/instalator/
https://wilo.cervo.pl/formularz-szkolenia/2024/projektant/
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Urzędnikom udało się jednak pozyskać na ten cel 
dodatkowe środki, co pozwoliło na rozpoczęcie 
robót budowlanych wiosną 2022 r. A było co ro-
bić! Zakres prac polegał m.in. na przebudowie 
dachu, ociepleniu ścian styropianem, remon-
cie łazienek, wymianie okien, drzwi (zewnętrz-
nych i wewnętrznych), instalacji elektrycznych, 
grzewczych i hydraulicznych wraz z instalacją 
nowego źródła ciepła w postaci kaskady pompy 
ciepła oraz kotła olejowego. Cały budynek został 
również pomalowany zarówno na zewnątrz, jak 
i w środku. Jak się okazuje, termomodernizacja 

szkoły w Dębie to do tej pory najdroższa inwe-
stycja w gminie Poświętne!

Wymiana Kotła na paLiWo stałe 
na noWoczesne oGrzeWanie

w szkole dotychczasowy, przestarzały kocioł na 
paliwo stałe generował coraz wyższe koszty zwią-
zane z eksploatacją, ale także znaczny wysiłek zwią-
zany z transportem, ładowaniem i przechowywa-
niem węgla i drewna. Poza tym kotły starego typu 
są niewygodne w obsłudze, zazwyczaj wymagają 

ręcznego załadunku paliwa oraz usuwania po-
piołu, co jest czasochłonne i niekomfortowe.
Co jednak kluczowe, zwłaszcza dla placówki 
oświatowej, to wysoka emisja zanieczyszczeń. 
Spalanie paliw stałych generuje duże ilości dwu-
tlenku węgla, pyłów i innych zanieczyszczeń, co 
ma negatywny wpływ na środowisko, jak i zdro-
wie ludzi – uczniów i mieszkańców wsi.
Ze względu na te wady, inwestor, czyli urzędnicy 
gminni oraz dyrekcja szkoły, zdecydowali się na 
instalację bardziej nnowoczesnego i ekologicz-
nego systemu ogrzewania.

Uczniowie Szkoły Podstawowej im. Jana Pawła II w łódzkiej wsi Dęba 
koło Opoczna od ponad roku uczęszczają do nowoczesnej placówki 
na miarę XXI wieku. Kompleksowa termomodernizacja budynku wraz 
z wymianą systemu ogrzewania na kaskadę pomp ciepła De Dietrich, 
to inwestycja, z której korzystają wszyscy – zarówno uczniowie, 
kadra pedagogiczna, jak i okoliczni mieszkańcy. Termomodernizacja 
budynku szkoły zakończyła się w ostatnich miesiącach 2022 r. Mimo 
że inwestycja została zaplanowana jeszcze w 2019 r., to nagły skok cen 
związany początkowo z pandemią Covid-19, a następnie działaniami 
wojennymi w Ukrainie, spowodował ponad dwukrotny wzrost 
szacunkowej wartości termomodernizacji.

PomPy cIePła De DIetrIch 
w szkole w DęBIe
Case study: instalacja kaskady pomp ciepła  
i kotła olejowego w szkole podstawowej

Kaskada pomp ciepła Modena marki De Dietrich 
w Szkole Podstawowej we wsi Dęba k. Opoczna

https://instalreporter.pl/
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oferuje szereg zalet, które mogą znacząco wpły-
nąć na efektywność energetyczną i komfort ter-
miczny budynku.
Po pierwsze jest to znaczna optymalizacja zu-
życia energetycznego, ponieważ kaskada pomp 
ciepła może działać w okresach, kiedy jest to naj-
bardziej efektywne energetycznie. Natomiast ko-
cioł olejowy może być uruchomiony w chłodniej-
szych warunkach, kiedy pompy ciepła są mniej 
wydajne. Taki system jest bardzo elastyczny, 
można go także dostosować do różnorodnych 
warunków pogodowych i zapotrzebowania na 
ciepło, co jest szczególnie korzystne w tak du-
żych obiektach, jak szkoły.
Co więcej, pomimo początkowych kosztów 
inwestycyjnych, taki system może generować 
znaczące oszczędności w dłuższej perspekty-
wie, właśnie dzięki swojej efektywności ener-
getycznej.
Zapewnia on także większe bezpieczeństwo, 
dzięki zastosowaniu dwóch różnych technologii. 
w razie awarii jednego z systemów, drugi może 
przejąć obowiązki ogrzewania. Dla zaplecza 
technicznego ważną informacją jest natomiast 
fakt, że oba typy urządzeń są stosunkowo łatwe 
w utrzymaniu i eksploatacji.
wybór nowoczesnych i ekologicznych technolo-
gii ma także walory edukacyjne. 

– Posiadanie zaawansowanego systemu ogrze-
wania w szkole może służyć jako narzędzie edu-
kacyjne, pomagające uczniom zrozumieć zasady 
efektywności energetycznej i ochrony środowiska 
– tłumaczy Artur Zmysłowski, kierownik regionu 
sprzedaży, region centralny, mazowieckie oraz 
inżynier ds. projektów w De Dietrich.

Mimo początkowych trudności związanych z re-
alizacją prac modernizacyjnych w szkole, efekt 
końcowy zadowala wszystkich. Mieszkańcy 

wsi Dęba oddychają czystszym powietrzem. 
Pracownicy placówki mają mniej pracy w se-
zonie grzewczym. Natomiast uczniowie mogą 
na konkretnym przykładzie zobaczyć, czym jest 
zrównoważony rozwój i dlaczego zastosowanie 
nowoczesnej technologii w systemach grzew-
czych jest tak ważne we współczesnym świecie.

naJWyższa JaKość od de dietrich

modena to szereg inwerterowych pomp cie-
pła powietrze-woda typu monoblok z ekolo-
gicznym czynnikiem chłodniczym R32. Oprócz 
wielu zalet, które charakteryzują ten innowa-
cyjny produkt, przejście na czynnik R32 popra-
wia wydajność w trybie ogrzewania, chłodzenia 
i podgrzewania c.w.u.

cFu econox 46 to stojący, klasyczny kocioł 
olejowy o mocnej konstrukcji i trwałości, dzię-
ki korpusowi z żeliwa eutektycznego. Kocioł ma 
kompaktowy palnik olejowy o niskiej emisji NOx 
i CO, który zintegrowany jest pod jego pokrywą. 
Palnik spełnia najsurowsze wymagania, co przy-
czynia się do niezawodności kotła.

eFeKtyWność enerGetyczna  
i KomFort termiczny

Generalnym wykonawcą termomodernizacji bu-
dynku szkoły została firma JMP EKOBUDOwA 
Piotr Gwadera. Natomiast wykonanie nowej 
instalacji grzewczej zlecono firmie Saniterm, 

która od 1990 roku zajmuje się kompleksową 
obsługą w zakresie instalacji grzewczych oraz 
sanitarnych.
w ramach modernizacji budynku została wy-
mieniona cała instalacja centralnego ogrzewa-
nia i ciepłej wody użytkowej. Instalacja kaska-
dy pomp ciepła marki De Dietrich przebiegła 
sprawnie, m.in. dzięki temu, że monobloki są 
gotowe do eksploatacji od razu po dostarczeniu 
ich na miejsce użytkowania. Nie ma potrzeby 
łączenia jednostek wewnętrznych i zewnętrz-
nych, wykonywania linii chłodniczej, próby 
szczelności oraz próżniowania, co przyspiesza 
i upraszcza proces montażu oraz zmniejsza 
koszty instalacji. 

– Wyzwaniem okazało się przygotowanie sterowa-
nia źródłem szczytowym (kotłem olejowym), aby 
załączał się przy danych parametrach. Było to dla 
nas kilka godzin pracy ze schematami automatyki 
urządzeń, ale efekt zadowolił wszystkich – wspo-
mina Radosław Zając z Saniterm.

Udało się także zoptymalizować parametry 
pracy pompy ciepła, aby uzyskać maksymalną 
efektywność energetyczną. wykonawca ustawił 
automatykę w taki sposób, aby pompy ciepła 
pracujące w kaskadzie załączały się proporcjo-
nalnie do zapotrzebowania energii cieplnej. Co 
ważne, pracownicy placówki zostali przeszkoleni 
z obsługi nowego systemu ogrzewania. Inwestor 
może też liczyć na dalszą współpracę z instala-
torem w zakresie serwisu i utrzymania nowego 
systemu ogrzewania.

KasKada pomp ciepła połączona  
z Kotłem oLeJoWym

wykorzystanie kaskady pomp ciepła w połącze-
niu z kotłem olejowym w placówce oświatowej 

Przejdź  Więcej o modernizacji szkoły

W dotychczasowej kotłowni umiesz-
czono kaskadę czterech powietrz-
nych pomp ciepła modena 16 tr mar-
ki de dietrich, które służyć mają do 
ogrzewania budynku szkolnego oraz 
przygotowania ciepłej wody użytko-
wej. dodatkowo, jako źródło szczyto-
we, zamontowany został kocioł ole-
jowy cFu econox 46, również marki  
de dietrich, z centralą ups dla pod-
trzymania pracy kotła w przypadku 
braku prądu.

Kocioł olejowy CFU EcoNox 46 marki De Dietrich

https://instalreporter.pl/
https://dedietrich.pl/blog/case-study-instalacja-kaskady-pomp-ciepla-i-kotla-olejowego-marki-de-dietrich-w-szkole-podstawowej-we-wsi-deba-k-opoczna/
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nowych technik odwiertów, które uwolnią więcej 
ciepła zgromadzonego w głębi ziemi do produk-
cji czystej energii;
6. cziplety (chiplets) – wykorzystanie małych, wy-
specjalizowanych chipów, które można ze sobą 
łączyć, jako odpowiedź na ograniczenia miniatu-
ryzacji tranzystorów i nowy sposób zwiększania 
wydajności i mocy obliczeniowej komputerów;
7. leczenie z użyciem edycji genów (gene-editing 
treatment) – pierwsze terapie oparte na CRISPR 
uzyskały już zatwierdzenie regulacyjne;
8. komputery eksaskalowe (exascale compu-
ters) – wdrożenie superkomputerów zdolnych 
do przeprowadzania obliczeń na poziomie eks-
aflopów i umożliwiających zaawansowane sy-
mulacje naukowe;
9. pompy ciepła – coraz powszechniejsze wy-
korzystanie tych urządzeń w ogrzewaniu i chło-
dzeniu budynków na całym świecie w związku 
z ich wysoką efektywnością oraz istotną rolą 
w redukcji emisji; duży potencjał także w zakre-
sie dekarbonizacji przemysłu; 
10. zabójcy Twittera / X (Twitter killers) − pojawie-
nie się alternatyw dla Twittera / X.

technoLoGia pomp ciepła 
– co Ją Wyróżnia?

Redakcja magazynu MIT Technology Review, 
uzasadniając umieszczenie technologii pomp 
ciepła na tegorocznej liście, wskazała na kilka 
ważnych aspektów:
• wszechstronność funkcji i korzyści − pompy ciepła 
mogą zarówno ogrzewać, jak i chłodzić budynki, 
działając z wysoką efektywnością oraz wykorzy-
stując (na bieżąco lub przy wsparciu technologii 
magazynowania) energię solarną przetwarzaną 
na miejscu w energię elektryczną (red.). Reduku-
ją zużycie energii i emisję gazów cieplarnianych;
• wzrost popularności − w ostatnich latach pompy 

ciepła zyskały na popularności na całym świe-
cie, także w Stanach Zjednoczonych, gdzie ich 
sprzedaż przewyższała sprzedaż tradycyjnych 
kotłów gazowych;
• innowacje w technologii i zastosowanie w prze-
myśle – powstanie nowych typów pomp ciepła, 
działających przy wyższych temperaturach, 
otwiera drogę do szerszego zastosowania tej 
technologii nie tylko w budynkach, ale i w przemy-
śle. Są to kluczowe innowacje, które mogą przy-
czynić się do dalszej dekarbonizacji różnych sek-
torów gospodarki i zmniejszenia zużycia energii;
• znaczenie dla dekarbonizacji − w kontekście 
globalnych wysiłków na rzecz redukcji emisji 
dwutlenku węgla, ochrony środowiska i ogra-
niczenia zmian klimatycznych, pompy ciepła 
są postrzegane jako istotny element w strategii 
przejścia na czyste źródła energii.

Podsumowując, pompy ciepła zostały uznane 
przez renomowany, amerykański magazyn tech-
nologiczny za jedną z 10 najbardziej przełomo-
wych technologii 2024 roku, której znaczenie i po-
pularność wciąż rosną i która będzie miała istotny 
wpływ na naszą rzeczywistość w kolejnych latach. 
Z perspektywy Europy warto do wykazu atutów 
dorzucić niewątpliwy wkład technologii pomp cie-
pła w zwiększenie bezpieczeństwa energetycznego 
i samowystarczalności energetycznej poszczegól-
nych krajów UE, a tym samym zmniejszenie uza-
leżnienia gospodarki od importu paliw kopalnych, 
m.in. z Rosji. warto wspomnieć, że powszechne 
zastosowanie pomp ciepła zostało wpisane w za-
łożenia „Europejskiego Zielonego Ładu” już w 2020 
roku, a po wybuchu wojny w Ukrainie w 2022 roku 
dodatkowo zaakcentowane w planie REPowerEU.

Podstawą opracowania materiału był artykuł w MIT 
Technology Review „10 przełomowych technologii 
2024”, dostępny tutaj [Źródło: PORT PC]

JaKie technoLoGie naJBardzieJ 
zmienią śWiat W 2024 roKu?

Magazyn MIT Technology Review, wydawany 
przez amerykańską uczelnię Massachusetts In-
stitute of Technology, od 24 lat co roku przed-
stawia listę 10 technologii mających największy 
potencjał, by odmienić nasz świat w nadchodzą-
cych latach. Przeglądy te obejmują szeroki zakres 
dziedzin, od biotechnologii i sztucznej inteligencji 
po obliczenia, robotykę i technologię klimatycz-
ną oraz odzwierciedlają dynamiczny charakter 
postępu technologicznego. Każda z wyróżnio-
nych technologii odgrywa ważną rolę w swojej 
dziedzinie, wpływając na różne aspekty życia co-
dziennego i działalności przemysłowej. w tym 
roku szczególne znaczenie przypisano innowa-
cjom w obszarze komputerów, mediów społecz-
nościowych, opieki zdrowotnej i czystej energii. 

Oto lista 10 takich technologii na 2024 rok, przy-
gotowana przez redakcję magazynu: 
1. AI do wszystkiego (AI for everything) – szerokie 
zastosowanie sztucznej inteligencji, w tym takich 
narzędzi generatywnych jak ChatGPT;
2. superwydajne ogniwa słoneczne (super-effi-
cient solar cells) – istotne zwiększenie efektyw-
ności wytwarzania energii elektrycznej ze światła 
słonecznego;
3. Apple Vision Pro – wprowadzenie na rynek 
zestawu wyposażonego w technologię rozsze-
rzonej rzeczywistości, określanego jako pierwszy 
komputer przestrzenny;
4. leki na odchudzanie (weight-loss drugs) – wy-
korzystanie nowych, potężnych narzędzi do 
walki z otyłością, ograniczających ryzyko zwią-
zanych z nią chorób;
5. zaawansowane systemy geotermalne (en-
hanced geothermal systems) – zastosowanie 

Magazyn MIT Technology Review uznał pompy ciepła za jedną z 10 
przełomowych technologii 2024 roku, mających największy realny wpływ 
na świat. większość pozycji na tej liście, co nie dziwi, zajęły technologie 
z branży informatycznej, jednak w obszarze energii, oprócz pomp ciepła, 
wskazano jeszcze dwie przełomowe technologie: superwydajne ogniwa 
słoneczne oraz zaawansowane systemy geotermalne. 

Port Pc: PomPy cIePła 
wśróD 10 Przełomowych 
technologII 2024 roku

https://instalreporter.pl/
https://www.technologyreview.com/2024/01/08/1085094/10-breakthrough-technologies-2024
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Kan-therm tBs jest stosowany jako:
• ogrzewanie/chłodzenie ścienne (metoda sucha) 
w budownictwie mieszkaniowym i ogólnym;
• ogrzewanie/chłodzenie podłogowe i ścienne 
(metoda sucha) w budownictwie mieszkanio-
wym, a także w obiektach remontowanych oraz 

zabytkowych – szczególnie w konstrukcjach lek-
kich, drewnianych o niskiej nośności i wrażliwych 
na działanie dużego obciążenia.
 
Budowa i parametry systemu Kan-therm tBs 
System KAN-therm TBS to konstrukcja lekka, 

System KAN-therm TBS (z niemieckiego: Trocken Bau System, oznacza 
system suchej zabudowy) jest formą płaszczyznowego ogrzewania/
chłodzenia, w której rury z wodą są umiejscowione w specjalnie 
wyprofilowanych płytach izolacyjnych, a następnie pokryte płytami 
suchego jastrychu. Ciepło lub chłód z rur jest równomiernie 
dystrybuowany do płyt suchego jastrychu za pośrednictwem stalowych 
lameli promieniujących umieszczonych w profilach płyt. 

system kan-therm tBs – funkcjonalność I korzyścI

https://instalreporter.pl/
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metalowy profil tBs (fot. 3)
Jednym z zadań systemu jest zwiększenie po-
wierzchni oddawania ciepła przez rury grzewcze. 
Profile dostępne są jako pojedyncze elementy 
o wymiarach 1,0 m x 0,12 m. 
Montaż profilu metalowego odbywa się w pre-
formowanych płytach TBS, a następnie rura jest 
umieszczana wewnątrz profilu. Profil metalowy 
charakteryzuje się poprzecznymi nacięciami, co 
umożliwia łatwe dostosowanie jego długości po-
przez odłamanie w odcinkach co 250 mm.

Folia pe (fot. 4)
Folia PE pełni dwie funkcje: dodatkowe zabezpie-
czenie warstw TBS oraz izolację akustyczną sys-
temu. Zazwyczaj dostarczana jest w formie rulo-
nów o szerokości 2 m i długości nawet do 50 m,  
zapewniając wystarczającą ilość materiału do 
pokrycia obszaru instalacji.
 
system Kan-therm tBs… 
…to atrakcyjna alternatywa dla tradycyjnych 
systemów opartych na technologiach mokrych, 
przede wszystkim ze względu na brak koniecz-
ności stosowania wody podczas montażu 
oraz możliwość zamocowania do niemal każ-
dej powierzchni. wszystko to umożliwia niska 
waga systemu oraz jego minimalna wysokość  
zabudowy.
 …doskonale współpracuje z nowoczesnymi ni-
skotemperaturowymi źródłami ciepła, co spra-
wia, że sprawdza się wyjątkowo dobrze w no-
woczesnym, energooszczędnym budownictwie, 
a nawet w budynkach zbliżonych do standardów 
budownictwa pasywnego.

w tego typu obiektach kluczowe jest szybkie re-
agowanie systemu ogrzewania i chłodzenia na 
zmiany w bilansie ciepła w ciągu doby, wynikają-
ce z nasłonecznienia lub nadmiaru ciepła gene-
rowanego przez osoby przebywające w budynku 
lub pracujące urządzenia. System KAN-therm 
TBS w pełni spełnia te wymagania i założenia 
eksploatacyjne w tym zakresie.

prosta i łatwa w instalacji. w jego skład wchodzą:
• płyta styropianowa z profilowanymi rowkami 

o wys. 25 mm,
• rura grzewcza,
• płyta uzupełniająca,
• metalowy profil,
• folia PE.

płyty styropianowe tBs (fot. 1)
Fundamentem systemu jest płyta izolacyjna wy-
konana z EPS 150, wyposażona w specjalnie wy-
profilowane rowki do montażu rur grzewczych. 
System zawiera również dodatkowe płyty izola-
cyjne. wszystkie dostarczane płyty mają stan-
dardowe wymiary 0,5 m x 1,0 m.
 
rury grzewczo-chłodzące (fot. 2) 
System KANtherm TBS umożliwia układanie rur 
o średnicy 16 mm z rozstawem 167 – 250 – 333 mm.
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i produkcję ciepła w różnych temperaturach przy 
użyciu jednego obiegu wodnego. Odzyskiwanie 
ciepła kondensacyjnego podczas chłodzenia 
można wykorzystać do jednostek grzewczych 
i odwrotnie, co pozwala uzyskać zrównoważony 
i wysoce wydajny system. Idealne rozwiązanie 
dla hoteli, biur czy centrów handlowych. Tego 
typu opcja zapewnia więcej komfortu, umoż-
liwiając utrzymanie różnej temperatury we-
wnętrznej w budynku, jednocześnie zachowując 
energię za pomocą zamkniętego wewnętrznego 
obiegu wody.

Jednostki dachowe (rooftopy)
Jednostki dachowe dostarczają komplekso-
we rozwiązanie typu monoblok do ogrzewania 

i chłodzenia dużych budynków oraz dostarczania 
świeżego powietrza do miejsc wymagających 
dużych wydajności, takich jak centra handlo-
we, tereny przemysłowe czy lotniska. To łatwe 
w instalacji, oszczędzające miejsce rozwiązanie, 
montowane bezpośrednio na dachu lub w bli-
skim sąsiedztwie budynku. wydajności jedno-
stek dachowych Panasonic wahają się od 50 kw 
aż do 220 kw.

Panasonic oferuje również swoje autorskie na-
rzędzie AC SELECT, które pozwala na szybki i ła-
twy dobór parametrów urządzeń wymaganych 
dla konkretnej instalacji, umożliwiając użytkow-
nikom wybór i konfigurację swojego idealnego 
rozwiązania.

Kompleksowy zakres urządzeń oferuje w pełni 
dostosowane rozwiązania, stanowiąc odpowiedź 
na potrzeby dla wielu projektów. Przedstawiany 
rozszerzoną serię rozwiązań.

agregaty wody lodowej, pompy ciepła i agre-
gaty kondensacyjne chłodzone powietrzem 
–seria ecoi-W
Systemy wodne Panasonic zapewniają komfort 
i wysoką wydajność, wykorzystując powietrze 
zewnętrzne jako źródło transferu energii. Szeroka 
oferta Panasonic pozwala wybrać spośród kilku 
czynników chłodniczych: naturalny R290 (GwP = 
3) dla bardziej ekologicznego rozwiązania oraz 
R32, R513A lub R410A. wydajność urządzeń 
ECOi-w waha się od 20 kw do 1240 kw.

agregaty wody lodowej, pompy ciepła i agre-
gaty ze zdalnym skraplaczem chłodzone 
wodą – seria ecoi-W
Systemy zapewniają jakość i komfort dla dowolne-
go projektu, dostarczając wodę lodową lub grzew-
czą do terminali wodnych, wykorzystując wodę 
z obiegu otwartego lub zamkniętego jako źródło 
transferu energii. Seria ta działa na czynnikach 
chłodniczych R513A lub R410A, a urządzenia są do-

stępne w wydajnościach od 20 kw aż do 1650 kw.
Seria ECOi-w jest wyposażona w różne techno-
logie, takie jak sprężarki spiralne i śrubowe, oraz 
różne rodzaje czynników chłodniczych. Może 
pracować w szerokim zakresie temperatury, 
od nawet -15°C w przypadku chłodzenia proce-
sowego, aż do 20°C, aby zapewnić optymalną 
temperaturę w serwerowniach i centrach danych 
IT. w zależności od wymagań miejsca instalacji, 
seria ECOi-w może być elastycznym rozwiąza-
niem w wielu zastosowaniach, takich jak osiedla 
mieszkaniowe, hotele i szpitale.
 
Klimakonwektory
Obszerna oferta klimakonwektorów ukierunko-
wanych na oszczędność energii zapewnia kom-
fort użytkowania, elastyczność instalancji I nie-
zawodną jakość. Dostępne jako jednostki typu 
kasetonowego, kanałowe, podłogowe, sufitowe 
lub ścienne, które zapewniają komfortowe wa-
runki w połączeniu z gamą jednostek zewnętrz-
nych serii ECOi-w.

pompy ciepła w pętli wodnej (Wshp)
Nowe pompy ciepła wykorzystują system obie-
gu wody, co umożliwia rozproszone chłodzenie 

Panasonic Heating & Cooling Solutions rozszerzył ofertę wysokiej jakości 
rozwiązań HVAC, aby zapewnić szeroki wybór dostosowany do różnych 
zastosowań komercyjnych i przemysłowych. Oferta obejmuje agregaty wody 
lodowej i pompy ciepła chłodzone powietrzem lub wodą, klimakonwektory, 
pompy ciepła w pętli wodnej (wSHP), a także jednostki dachowe (rooftopy).

PanasonIc rozszerza ofertę…
… o produkty z dziedziny agregatów wody lodowej, komercyjnych pomp ciepła i rozwiązań dachowych (rooftop)

Pobierz  Więcej o rozwiązaniach grzewczo-chłodniczych Panasonic

https://instalreporter.pl/
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Bateria prysznicowa SCHELL MODUS MD-T za-
pewnia podwójną ochronę pod prysznicem. 
wkład w technologii ThermoProtect eliminuje 
ryzyko kontaktu z gorącą wodą, izolowana zaś 
termicznie obudowa IsoBody zachowuje tempe-
raturę otoczenia niezależnie od przepływające-
go przez nią medium. Zostało to udowodnione 
podczas badania termowizyjnego.

Bezpieczna KąpieL pod prysznicem

w celu jak najlepszej ochrony użytkowników 
przed oparzeniami armaturę natryskową MODUS 
MD-T firmy SCHELL wyposażono w dwa prze-
myślane zabezpieczenia. Inteligentna technolo-
gia ThermoProtect zapewnia stałą temperaturę 
wody na komfortowym poziomie 38°C nawet 
przy wahaniach ciśnienia w systemie. w razie po-
trzeby i w zależności od indywidualnych upodo-
bań wartość tę można łatwo podnieść do mak-
symalnie 43°C, naciskając przycisk na obudowie 
baterii. Natomiast w przypadku awarii wodocią-
gu i braku dostaw zimnej wody armatura ulega 
automatycznemu zamknięciu, co eliminuje jakie-
kolwiek ryzyko oparzeń. Projektanci SCHELL po-

myśleli również o komforcie i bezpieczeństwie na 
wypadek kontaktu z rozgrzaną obudową baterii.

zaWsze W temperaturze KomFortu

Komórki ciała mogą ulec uszkodzeniu już na-
wet w tak niskiej temperaturze jak 45°C, jeśli 
źródło ciepła oddziałuje na nie bezpośrednio. 
Tymczasem standardowe obudowy baterii 
prysznicowych mogą osiągać temperaturę na-
wet ponad 60°C pod wpływem przepływające-
go przez nie medium. Z tego powodu armatura 
MODUS została wyposażona w unikatową tech-
nologię IsoBody. Dzięki niej obudowa jest od-
dzielona termicznie od przepływającej przez nią 
gorącej wody i utrzymuje temperaturę zbliżoną 
do otoczenia. Badanie termowizyjne pokazało, 
że może ona nagrzewać się maksymalnie tylko 
do temperatury wypływającej wody. Oznacza 
to, że można zachować pełną swobodę ruchu 
pod prysznicem, bez obaw związanych z poten-
cjalnymi oparzeniami. w ten sposób technologie 
IsoBody i ThermoProtect zapewniają użytkow-
nikom najwyższy komfort kąpieli i poczucie nie-
zawodnej ochrony.

Łazienka to miejsce, w którym użytkownik chce czuć się bezpiecznie, 
dlatego ważne jest stosowanie armatury zapewniającej maksymalny 
komfort i ochronę przed nieprzewidzianymi sytuacjami. Z taką myślą  
powstała bateria prysznicowa SCHELL MODUS z termostatem 
i izolowaną termicznie obudową w technologii IsoBody.

BaterIa PrysznIcowa schell moDus mD-t
Podwójny komfort pod prysznicem

Badanie termowizyjne baterii SCHELL MODUS MD-T w technologii IsoBody

Dzięki zastosowaniu technologii IsoBody obudowa baterii prysznicowej MODUS utrzymuje 
temperaturę otoczenia
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mniejsze straty cieplne 
Parametry izolacyjne rurociągów AustroPEX 
i AustroPUR pozwalają na mniejsze straty ener-
getyczne związane z przesyłem energii, co prze-
kłada się na ich wyższą sprawność, a także ob-
niżone koszty utrzymania budynku.

Poddanie polietylenu w rurach przesyłowych 
procesowi sieciowienia metodą Engela powodu-
je wzajemne łączenie się ze sobą makrocząste-
czek, czego efektem jest powstanie trwałej prze-
strzennej struktury. Usieciowiony PE ma wyższą 
odporność na działanie wysokiej temperatury 

System Austroflex, w postaci dwóch elastycznych 
rurociągów AustroPUR i AustroPEX, został opraco-
wany z myślą o ułatwieniu i przyspieszeniu prac in-
stalacyjnych oraz zapewnieniu minimalizacji strat 
ciepła oraz najlepszego stopnia ochrony instalacji. 
Preizolacja wysoko wydajnymi materiałami ter-
moizolacyjnymi pomaga zredukować straty ciepła 
czynnika, a zewnętrzny karbowany płaszcz z poli-
etylenu wysokiej gęstości stanowi zabezpieczenie 
przed uszkodzeniami mechanicznymi i umożli-
wia stosowanie systemu także pod powierzchnią 
gruntu. Jednocześnie zapewnia wysoką elastycz-
ność rurociągu i łatwą zmianę jego kształtu.

(pe-X) – materiał o podwyższonej odporności
Zarówno w rozwiązaniu AustroPUR, jak i Austro- 
PEX do przesyłu czynnika wykorzystuje się rury 
robocze z sieciowanego polietylenu o podwyż-
szonej odporności (PE-X), wytwarzane zgodnie 

z normą DIN 16892 / DIN 16893 oraz PN-EN ISO 
15875 w wersjach ciśnieniowych SDR 11 i SDR 
7,4. Dzięki temu są one całkowicie odporne 
na korozję, nie wchodzą w reakcję z większo-
ścią chemikaliów, jak również, pod względem 
fizjologicznym, odpowiadają międzynarodo-
wym standardom wody pitnej. Umożliwia to 
stosowanie systemu Austroflex nie tylko jako 
elementu systemu ciepłowniczego, ale również 
do transportu chemikaliów lub w instalacjach 
ciepłej wody użytkowej. 
PE-X nie przewodzi prądu zapewniając wyższe 
bezpieczeństwo w wypadku uszkodzenia pod-
ziemnych instalacji, a jego wysoka gładkość na 
wewnętrznej powierzchni zapewnia najniższy 
opór spośród wszystkich porównywalnych sys-
temów rurowych. Pozwala to uzyskać doskonałe 
właściwości przepływu bez tworzenia się osa-
dów i przy bardzo niskich stratach ciśnienia.

Austroflex to system rurociągów do różnego rodzaju instalacji 
ciepłowniczych oraz wodociągowych zapewniający wygodny i sprawny 
proces montażu. Gotowe warstwy izolacyjne chronią zarówno przed 
stratami cieplnymi na przesyle, jak również przed przenikaniem wilgoci 
oraz uszkodzeniami mechanicznymi.

PreIzolowane systemy elastycznych rurocIągów 
austroPur i austroPeX 
Armacell zapewnia efektywność, wygodę, oszczędność

AustroPUR AustroPEX
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i środków chemicznych oraz ma zdolność powro-
tu do pierwotnej formy po odkształceniu. Cechy 
te sprawiają, że materiał ten doskonale sprawdza 
się w aplikacjach z wodą o temperaturze do 95°C 
z uwzględnieniem krótkotrwałego przekraczania 
temperatury do 110°C. 
w odróżnieniu od popularnych materiałów, ta-
kich jak polipropylen czy polibutylen stosowa-
nych w innych systemach przesyłowych krzywe 
wytrzymałości sieciowanego polietylenu w pod-
wyższonych temperaturach pozostają liniowe, 
a przekraczające 30 lat badania potwierdzają 
żywotność rur wykonanych z PE-X w okresie do 
50 lat zależnie od średniej temperatury czynnika 
i jego ciśnienia.

Korzyści już na budowie
Poza wspomnianymi długofalowymi zaletami, 
zastosowanie rurociągów Austroflex to także ko-
rzyści już na etapie budowy. Preizolacja z moż-
liwością zamówienia wymaganego rozmiaru rur 

zapewnia najlepszą jakość wykonania i minimali-
zuje ryzyko wystąpienia błędów wykonawczych. 
Elastyczny płaszcz pomaga dopasować instala-
cję do kształtów wykopu czy korektę przebiegu 
przy wystąpieniu kolizji z sąsiednimi instalacjami. 
Zwiększona długość rurociągów do 100 m w przy-
padku AustroPEX i aż 260 m w AustroPUR to tak-
że mniejsza liczba koniecznych do wykonania na 
budowie połączeń, a tym samym oszczędność 
czasu i niezbędnych nakładów wykonanej pracy.

w celu jeszcze lepszej optymalizacji robót bu-
dowlanych zarówno AustroPEX, jak i AustroPUR 
dostępne są w kilku wariantach różniących się 
np. liczbą rur roboczych. Poza podstawowymi 
rurociągami dostępne są też np. rury AustroPEX 
wPP z dodatkowymi pustymi peszlami ułatwia-
jącymi np. podłączenie pomp ciepła, jak również 
kompletne zestawy złączek, końcówek, zaworów 
czy przepustów pozwalające skonfigurować sys-
tem do indywidualnych potrzeb projektowych.

BudOwa i parametry rurOciąGów austrOFlex

Pomiędzy zewnętrznym płaszczem, a rurami przesyłowymi znajdują się warstwy izolacyjne 
zabezpieczające przed stratami cieplnymi i przedostawaniem się wilgoci. 
w rurociągach AustroPEX zastosowano w tym celu piankę z sieciowanego polietytlenu XPE 
o zamkniętej strukturze komórkowej. To lekki i ekonomiczny materiał, zapewniający niską 
absorpcję wody (maksymalnie 1,04% vol po 28 dniach) oraz niską przewodność cieplną 
(40°C: 0,040 [w/m∙K]).
AustroPUR w celach izolacyjnych wykorzystuje piankę poliuretanową spienioną cyklopen-
tanem z dodatkową osłoną XPE i aluminiową paroizolacją. w porównaniu do samego XPE 
stosowanego w tradycyjnych rurociągach AustroPEX zestaw pianki poliuretanowej z dodat-
kową izolacją przeciwwilgociową, ma dwukrotnie większą gęstość (60 kg/m3 do 30 kg/m3). 
Związany z tym podniesiony wysiłek przy układaniu jest zatem rekompensowany znacznie 
lepszymi parametrami w zakresie izolacyjności cieplnej i bariery dla absorpcji pary wodnej. 
Dla materiałów izolacyjnych w rurociągach AustroPUR to jedynie 0,0219 [w/m∙K] przy 40°C 
oraz poniżej 0,3% vol po 28 dniach.

wizualizacja budowy AustroPUR

Elastyczna izolacja krawędziowa  
z sieciowanej pianki polietylenowej (XPE) 

Główna izolacja termiczna  
z pianki poliuretanowej (PUR) 

Rura przewodowa 
(sieciowany PE-Xa)  
z oznaczeniem 
zasilania w systemach 
dwururowych

Karbowany płaszcz 
zewnętrzny (HDPE) 

Aluminiowa bariera 
paroizolacyjna 

wizualizacja budowy AustroPEX

Elastyczna izolacja 
polietylenowa (XPE) 

Rura przewodowa 
(sieciowany PE-Xa)  
z oznaczeniem zasilania 
w systemach podwójnych 

Karbowany płaszcz 
zewnętrzny (HDPE) 
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czym Wyróżnia się marKa dV?

innowacyjność i technologia. Direct Vent ofe-
ruje produkty o wysokiej klasie szczelności D, co 
zapewnia efektywność energetyczną i redukcję 
hałasu. Dzięki innowacyjnym rozwiązaniom pro-
dukty Direct Vent są łatwe w montażu i obsłudze, 
co jest kluczowe dla specjalistów z branży.
produkty i asortyment. Marka oferuje szeroką 

gamę produktów produkowanych w polskiej fa-
bryce Lindab oraz dystrybuowanych, od kanałów 
i kształtek okrągłych, przez systemy rozdzielaczo-
we, nawiewniki, zawory, aż po kratki i przewody 
elastyczne. Każdy produkt jest zaprojektowany 
z myślą o różnorodnych potrzebach systemów 
wentylacyjnych, zarówno w obiektach miesz-
kalnych, komercyjnych, jak i przemysłowych.
produkcja i jakość. Produkty Direct Vent są 

w dzisiejszym dynamicznie rozwijającym się 
świecie znaczenie skutecznych i innowacyjnych 
rozwiązań jest większe niż kiedykolwiek. w tym 
kontekście marka Direct Vent wyróżnia się na 
rynku dzięki swojemu zaawansowanemu asor-
tymentowi produktów wentylacyjno-klimatyza-
cyjnych. Kluczowe cechy tych produktów i ich 
niezwykle wysoka jakość sprawiły, że są prefero-
wanym wyborem dla profesjonalistów z branży.

Charakteryzujące się klasą szczelności D kanały 
i kształtki marki Direct Vent mają Krajowe Oceny 
Techniczne, co potwierdza ich zgodność z najwyż-
szymi standardami branżowymi. wyprodukowane 
w polskiej fabryce Lindab, są dostępne z maga-
zynu, co zapewnia szybką realizację zamówień. 
Marka ta, dzięki swojej wysokiej jakości i do-
stępności, zyskuje uznanie zarówno w Polsce, 
jak i na innych rynkach międzynarodowych.

w obliczu stale rosnących 
wymagań dotyczących jakości 
i efektywności systemów 
HVAC marka Direct Vent, 
należąca do Lindab Polska, 
wychodzi naprzeciw potrzebom 
rynku, oferując innowacyjne 
i zaawansowane rozwiązania 
wentylacyjne. Pragniemy 
przybliżyć kluczowe kategorie 
produktów Direct Vent, 
podkreślając ich unikalne 
właściwości oraz zastosowanie 
w nowoczesnych systemach 
wentylacyjnych, co czyni 
je istotnym elementem 
w projektowaniu zdrowych 
i wydajnych przestrzeni 
mieszkalnych i użytkowych.

DIrect Vent – Po Prostu sPrawDzona wentylacja
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montażu systemu wentylacyjnego, ułatwiając 
jego instalację i utrzymanie.
Wentylatory. Niezbędne dla efektywnego prze-
pływu powietrza, zaprojektowane są do pracy 
w różnych warunkach i systemach wentylacyjnych.
materiały montażowe do klimatyzatorów. 
Specjalnie zaprojektowane do montażu klimaty-
zatorów, zapewniają stabilność i bezpieczeństwo 
instalacji, a także ułatwiają regulację i konserwa-
cję urządzeń.
Każda z tych kategorii odgrywa kluczową rolę 
w tworzeniu kompleksowego i wydajnego sys-
temu wentylacyjnego oraz klimatyzacyjnego.

wytwarzane w polskiej fabryce Lindab, co gwa-
rantuje wysoką jakość oraz szybką dostępność 
produktów. Proces produkcyjny podlega rygory-
stycznym kontrolom jakości, co przekłada się na 
niezawodność i trwałość produktów.
ekologiczne i energooszczędne rozwiązania. 
Direct Vent angażuje się w tworzenie rozwiązań 
ekologicznych, zwracając uwagę na ograniczenie 
wpływu na środowisko. Produkty marki przy-
czyniają się do zmniejszenia zużycia energii, co 
jest zgodne z rosnącym zapotrzebowaniem na 
energooszczędne rozwiązania.
przyszłość i rozwój. Lindab nieustannie pracuje 
nad rozwojem nowych produktów i technologii 
marki Direct Vent, aby sprostać zmieniającym się 
wymaganiom rynku i potrzebom klientów. Firma 
planuje dalszą ekspansję, zwiększając swoją 
obecność na rynku polskim i międzynarodowym.

portFoLio produKtóW

Asortyment Direct Vent obejmuje wiele grup 
produktów, takich jak m.in. kanały, kształtki, 
nawiewniki czy akcesoria. Oto niektóre z nich:
Kanały i kształtki okrągłe. Te produkty są klu-
czowe dla efektywnego przepływu powietrza 
w systemach wentylacyjnych. Charakteryzują się 

wysoką jakością wykonania, co zapewnia długą 
żywotność i niezawodność. Kształtki okrągłe wy-
stępują w różnych średnicach i kątach, co ułatwia 
montaż i dopasowanie do specyficznych potrzeb 
systemu.
przewody elastyczne. wykonane z wysokiej ja-
kości aluminium, są elastyczne i łatwe w monta-
żu. Idealne do miejsc, gdzie tradycyjne kanały są 
trudne do zainstalowania. Ich lekkość i elastycz-
ność umożliwiają łatwe dopasowanie do różnych 
konfiguracji systemów.
system wentylacji rozdzielaczowej. Skrzynki 
rozprężne konstruowane są z myślą o optymal-
nym rozprowadzeniu przepływu powietrza, co 
zwiększa efektywność całego systemu.
zawory powietrzne. Służą do precyzyjnej re-
gulacji przepływu powietrza. Ich konstrukcja 
umożliwia łatwą regulację, co jest kluczowe dla 
zapewnienia odpowiedniego klimatu w pomiesz-
czeniach.
nawiewniki, anemostaty. Te urządzenia są 
przeznaczone do wydajnego i równomiernego 
rozprowadzania powietrza. Ich innowacyjna 
konstrukcja zapewnia efektywny nawiew bez 
tworzenia przeciągów.
materiały montażowe. Obejmy i inne akceso-
ria są kluczowe dla stabilnego i bezpiecznego 

marka direct Vent dynamicznie rozwi-
ja swoją obecność w sektorze hVac, 
oferując wysokiej jakości, innowacyj-
ne i ekologiczne rozwiązania wenty-
lacyjne. dzięki zaangażowaniu w roz-
wój technologiczny i wysoką jakość 
produkcji marka ta staje się ważnym 
graczem na rynku polskim i między-
narodowym.

Przejdź   Poznaj produkty direct Vent

FOrum wentylacja w nOwej 
FOrmule – zapOwiedź!

Stowarzyszenie Polska wentylacja zmienia formułę 
dobrze znanej imprezy targowej Forum wentyla-
cja – Salon Klimatyzacja na Dni Profesjonalistów, 
które odbędą się na PGE Narodowym w dniach 11-
13.04.2024 r. Organizator opisuje Dni Profesjonali-
stów jako miejsce spotkań projektantów, instalato-
rów i dostawców materiałów oraz urządzeń, miejsce 
zdobywania fachowej wiedzy i wymiany poglądów.
dni profesjonalistów Forum Wentylacja –  
salon Klimatyzacja to:
seminaria – cykl specjalistycznych wykładów. 
w programie przewidzieliśmy kilkadziesiąt wystą-
pień i prezentacji w równoległych ciągach prelek-
cji, prowadzonych przez czołowych specjalistów 
branżowych. Dbamy o bezkonkurencyjną wartość 
merytoryczną i praktyczne zastosowanie wiedzy.
arena technologii (strefa ekspozycji) – miejsce, 
gdzie czołowi producenci pokażą swoje najważ-
niejsze rozwiązania techniczne – urządzenia 
i materiały dla instalacji wentylacyjnych, klima-
tyzacyjnych i chłodniczych oraz pompy ciepła. 
Stawiamy na prostą formę i praktyczność.
strefa instalatora – miejsce praktycznych porad, 
pokazów i szkoleń dla instalatorów. Stawiamy na 
możliwość sprawdzenia w praktyce różnych roz-
wiązań i przekazywanie fachowych umiejętności.
strefa Kontaktów – miejsce wymiany poglądów 
i doświadczeń, nawiązywania personalnych kon-
taktów zawodowych, budowania osobistych relacji.
Pomysłodawcą i organizatorem imprezy w nowym 
wydaniu jest Stowarzyszenie Polska wentylacja.
więcej: kliknij 
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technologia nanopęcherzyków 
– przygotowanie wody 
Do zbiorników wody surowej podłączony jest 
w cyrkulacji generator nanopęcherzyków firmy 
Klarwod. Charakteryzuje się on wydajnością do 
60 m3/h i ma za zadanie napowietrzać wodę 
surową, wstępnie przygotowując ją do trady-
cyjnego procesu uzdatniania. Niewidoczne 
dla oka nanopęcherzyki, mają rozmiar poniżej  
1 mikrometra i pozostają stabilne do czasu 
kontaktu z powierzchnią lub zanieczyszczenia-
mi. Ponieważ mają one na swojej powierzchni 
negatywny ładunek elektryczny, agregują jony 
metali rozpuszczonych w wodzie, stając się za-
rodkami krystalizacji. Dodatkową korzyścią z za-
stosowania nanopęcherzyków jest zwiększenie 
powierzchni wymiany masy, co wiąże się z dra-
stycznym wzrostem wydajności reakcji utlenia-
nia zanieczyszczeń. Już na tym etapie poziom 
zawartości jonu amonowego redukowany jest 
do poziomu poniżej 0,05 mg/l. wstępne przygo-
towanie wody poprzez natlenianie nanopęche-
rzykami pozwala na znaczące zmniejszenie ilości 
dozowanego NaOH lub całkowite zrezygnowanie 
z konieczności podnoszenia pH w celu wspoma-
gania usuwania żelaza oraz manganu, co obniża 
koszty eksploatacyjne podczas używania stacji. 

uzdatnianie wody – dwa stopnie filtracji 
wstępnie przygotowana woda surowa, trafia ze 
zbiorników na I stopień filtracji zwanej pośpiesz-
ną, na filtrach wypełnionych złożem, gdzie usu-
wane jest głównie żelazo. Zastosowano tu 3 filtry 
o średnicy 240 cm. Złożem odpowiedzialnym za 
usuwanie żelaza są tradycyjne żwiry kwarcowe 
oraz Klarsanit® – złoże dolomitowo-kwarcowe 
produkowane przez firmę Klarwod. Następnie 
woda trafia na II stopień filtracji, gdzie również 
zamontowano 3 filtry o średnicy 240 cm, których 
głównym zadaniem jest usunięcie z wody man-
ganu. Złożem katalizującym usuwanie manganu 

jest tlenek manganu (IV). woda poddana kom-
pletnemu procesowi oczyszczania jest kondycjo-
nowana przez dozowanie podchlorynu sodu, aby 
zapobiec namnażaniu się bakterii, a następnie 
trafia do dwóch zbiorników wody uzdatnionej 
o pojemności 400 m3 każdy. 

Woda uzdatniona 
woda uzdatniona spełnia mikrobiologiczne i fizy-
kochemiczne wymagania dotyczące jakości wody 
przeznaczonej do spożycia przez ludzi zgodnie 
z rozporządzeniem ministra zdrowia z dn. 19 listo-
pada 2017 r., czyli zawartość żelaza w wodzie nie 
przekracza 0,2 mg/l, a zawartość manganu nie prze-
kracza 0,05 mg/l. Stacja ma wydajność do 120 m3  
na godzinę. Mieszkańców obsługuje zestaw pom-
powy składający się z 4 pomp wirnikowych.

Woda surowa 
Pozyskiwana z 5 studni głębinowych woda, jest 
trudna do uzdatniania, ze względu na bardzo wy-
soką zawartość manganu – około 1,5 mg/l oraz 

jonu amonowego – 1,1 mg/l. Ponadto zawiera 
ona około 3,7 mg/l żelaza. woda surowa, jeszcze 
przed procesem uzdatniania, buforowana jest 
w dwóch zbiornikach po 400 m3 każdy. 

Firma Klarwod wyposażyła nową stację uzdatniania wody 
w Świętoniowej, która obsłuży niemal 7 tysięcy mieszkańców  
gminy Przeworsk. Stacja ma wydajność 120 m3/h.

stacja uzDatnIanIa woDy 
w śwIętonIowej 

Stacja uzdatniania wody Klarwod

Generator nanopecherzykow
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co przeWiduJe dyreKtyWa? 

Aby móc formułować jednoznaczne oświad-
czenia dotyczące ekologiczności produktów, 
handlowcy[1] (w tym producenci) będą musieli 
przeprowadzić ocenę w celu ich uzasadnienia. 
Ocena obejmuje m.in.: 
• określenie, czy wymaganie dotyczy całego pro-
duktu, części produktu czy określonych aspek-
tów produktu; 
• oparcie się na powszechnie uznanych dowo-
dach naukowych, wykorzystywanie dokładnych 
informacji i wzięcie pod uwagę odpowiednich 
standardów międzynarodowych; 
• wykazanie, że wpływ na środowisko jest zna-
czący z perspektywy cyklu życia produktu; 
• wykazanie,  że oświadczenie nie  jest  równo-
ważne wymaganiom nałożonym przez prawo 
na produkty w ramach danej grupy produktów 
lub handlowców w ramach sektora. 
w przypadkach, gdy istnieją zbyt duże różnice 
w stosowaniu tych wymogów, Komisja może 
przyjąć akty delegowane w celu określenia spo-
sobu przeprowadzania oceny. 

ponadto: 
- Przedsiębiorca udostępnia uzasadnienie w for-
mie fizycznej lub w formie łącza internetowego, 
kodu QR lub równoważnej. 
- 5 lat po transpozycji dyrektywy Komisja rozważy 
wprowadzenie zakazu stosowania twierdzeń do-

tyczących ekologiczności w przypadku produk-
tów zawierających substancje niebezpieczne, 
z wyjątkiem przypadków, gdy ich stosowanie zo-
stanie uznane za niezbędne dla społeczeństwa. 

dLaczeGo Jest to istotne dLa Firm 
z Branży instaLacyJno-GrzeWczeJ? 

Obowiązek przeprowadzenia oceny mającej na 
celu uzasadnienie twierdzeń dotyczących ekolo-
giczności zwiększy obciążenie administracyjne 
dla producentów. Z drugiej jednak strony, zwięk-
szy to wiarygodność ekologicznych twierdzeń, 
a tym samym zwiększy zaufanie konsumentów. 
Krótko mówiąc, ta dyrektywa będzie nagradzać 
produkty (i firmy), które naprawdę odpowiadają 
wymogom zrównoważonej gospodarki.
Jeżeli jednak Komisja podejmie decyzję o za-
kazie oświadczeń środowiskowych w przypad-
ku produktów zawierających substancje nie-
bezpieczne, wówczas produkty zawierające 
m.in. ołów lub miedź nie będą mogły w ogóle 
powoływać się na oświadczenia dotyczące 
ochrony środowiska. Sprawiłoby to, że ulep-
szenia w zakresie zrównoważonego rozwoju tych 
produktów byłyby niewidoczne dla konsumen-
tów, a tym samym zniechęciłyby producentów 
do poprawy zrównoważonego rozwoju swoich 
produktów w stopniu wykraczającym poza wy-
mogi dotyczące ekoprojektu. 
Źródło: SPIUG

w swoim wniosku dotyczącym dyrektywy w sprawie twierdzeń 
ekologiczności Green Claims Directive, opublikowanym 
22 marca 2023 r., Komisja Europejska dąży do rozwiązania 
problemu pseudoekologicznego marketingu, czyniąc 
twierdzenia dotyczące ekologiczności wiarygodnymi, 
porównywalnymi i weryfikowalnymi w całej UE. 

ue Przeciwko 
PseuDoekologIcznemu 
marketinGowi

najbliższe działania
W parlamencie europejskim obie właściwe komisje, enVi i imco, będą głosować  
14 lutego 2024 r. oczekuje się, że głosowanie na posiedzeniu plenarnym odbędzie się 
11 marca 2024 r. oczekuje się, że negocjacje będą kontynuowane po wyborach euro-
pejskich. 
strategia branży instalacyjno-grzewczej w świetle głosowań komisji zostanie omó-
wiona podczas doraźnego spotkania odpowiedzialnego za ten zakres tematyczny de-
partamentu w styczniu 2024 r.

czym są twierdzenia dOtyczące ekOlOGicznOści?

wszelkie komunikaty lub oświadczenia, które nie są obowiązkowe na mocy prawa Unii 
lub prawa krajowego, które stwierdzają lub sugerują:
• że produkt lub branża ma pozytywny wpływ na środowisko lub nie ma go wcale, 
• lub jest mniej szkodliwy dla środowiska niż inne produkty lub firmy konkurencyjne, 
• lub z biegiem czasu poprawił się ich wpływ.

Definicja ta nie obejmuje systemów/oświadczeń dotyczących oznakowania środowi-
skowego już regulowanych przez UE, takich jak etykieta energetyczna, oznakowanie 
ekologiczne UE. Są one wyłączone z zakresu dyrektywy. 

przykłady twierdzeń środowiskowych: 
• „Opakowanie wykonane w 30% z plastiku pochodzącego z recyklingu” 
• „Ślad środowiskowy firmy zmniejszony o 20% od 2015 roku”
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Najważniejsze planowane zmiany dot. pomp cie-
pła w programie Czyste Powietrze:
• Do dofinansowania w ramach PPCP kwalifi-
kowane będą wyłącznie pompy ciepła, których 
parametry techniczne zostały potwierdzone 
badaniami przeprowadzonymi w niezależnych 
akredytowanych laboratoriach zlokalizowanych 
na terenie EU lub EFTA, wynik badań powinien 
być zgodny z danymi w karcie produktu i etykie-
cie energetycznej danego urządzenia.
• Przeprowadzone i przedstawiane przez pro-
ducenta/dystrybutora badania mają w pełni 
potwierdzać parametry wskazane w etykiecie 
energetycznej oraz karcie produktu oraz speł-
nienie wymogów PPCP.
• Kosztem kwalifikowanym w ramach programu 
będą mogły być wyłącznie pompy ciepła wpi-
sane na listę zielonych urządzeń i materiałów 
(ZUM), która jest dostępna na stronie interneto-
wej https://lista-zum.ios.edu.pl/.
• Wszystkie pompy ciepła znajdujące się obecnie 
na liście ZUM będą wymagały uzupełnienia do-
kumentacji o raport z ww. badań (raport będzie 
mógł być sporządzony w języku innym niż pol-
ski, z zastrzeżeniem, że dodatkowo dostarczona 
musi być skrócona wersja tego raportu w języku 
polskim).
• W okresie przejściowym (do 1 kwietnia 2024 r.)  
Instytut Ochrony Środowiska – Państwowy 
Instytut Badawczy (IOŚ-PIB), prowadzący na 
zlecenie NFOŚiGw listę ZUM, na podstawie do-
starczanych przez producentów/dystrybutorów 
raportów z ww. badań, zweryfikuje spełnienie 
nowych wymogów PPCP przez pompy ciepła 
wpisane na listę ZUM.
• Po zakończeniu okresu przejściowego, na liście 
ZUM pozostaną tylko pompy ciepła spełniają-
ce wymogi PPCP, potwierdzone wskazanymi na 
powyżej badaniami, które przeszły pozytywną 
weryfikację.

• W przypadku zgłaszania do wpisania na listę 
ZUM większej liczby pomp ciepła z jednego typo-
szeregu, możliwe będzie przedstawienie badań 
dla typoszeregu, przy czym:
• gdy jeden typoszereg obejmuje nie więcej niż 
5 podtypów, dopuszcza się przedstawienie ra-
portu z ww. badań dla minimum jednej pompy 
ciepła z tego typoszeregu,
• w  przypadku  typoszeregu  składającego  się 
z więcej niż 5 podtypów urządzeń, należy przed-
stawić co najmniej 1 raport z badania urządzenia 
na każde 5 podtypów,
• modele pomp ciepła uznaje się za należące do 
jednego podtypu w danym typoszeregu, jeżeli 
spełniają łącznie następujące warunki:
– identyczna konstrukcja obiegu chłodniczego, 
ten sam czynnik chłodniczy/roboczy,
– ten sam producent, typ i liczba sprężarek,
– ten sam typ elementu rozprężnego,
– ten sam typ skraplacza,
– ten sam typ parownika,
– ten sam typ procesu odszraniania,
– ten sam sterownik i zasada sterowania wydaj-
nością.

pLanoWane WymoGi techniczne dot. 
pomp ciepła, Które Będą umieszczone 
W zaKtuaLizoWanych załączniKach 
2/2a/2B do ppcp

pompa ciepła powietrze/woda
• Pompy ciepła muszą spełniać w odniesieniu 
do ogrzewania pomieszczeń wymagania klasy 
efektywności energetycznej minimum a+ (do-
tyczy klasy energetycznej wyznaczanej w tem-
peraturze zasilania 55°C), na podstawie karty 
produktu i etykiety energetycznej. 
• W przypadku montażu zestawu, musi on speł-
niać wymagania klasy efektywności energetycz-
nej minimum A+.

Zmiany te mają na celu ochronę beneficjentów 
i zapewnienie, że dofinansowanie w ramach 
PPCP będzie można uzyskać tylko na urządzenia 
o potwierdzonej jakości. Gwarancją tego będzie 
wpisanie danej pompy ciepła na listę zielonych 
urządzeń i materiałów (ZUM), a dotowane będą 
tylko te pompy ciepła, które zostaną wpisane na 
„uszczelnioną” listę ZUM.
Podobne rozwiązanie dotyczyć będzie wyboru 
kotła zgazowującego drewno oraz kotła na pellet 
drzewny, przy czym nie planuje się w przypadku 

tych źródeł ciepła zmiany wymogów PPPC, a je-
dynie obowiązkowy wybór urządzeń wyłącznie 
z listy ZUM.
ważne terminy dla beneficjentów programu 
Czyste Powietrze:
• Publikacja (ogłoszenie) programu ze zmianami 
dot. pomp ciepła: styczeń 2024 rok.
• Obowiązywanie nowych warunków dotyczących 
pomp ciepła (zakończenie okresu przejściowego, 
umożlwiającego zakup i montaż pomp ciepła na 
dotychczasowych zasadach): 1 kwietnia 2024 roku.

w związku z niepokojącymi działaniami związanymi ze sprzedażą 
na polskim rynku oraz dofinansowywaniem w ramach 
programu Czyste Powietrze (PPCP lub program) pomp ciepła, 
które w rzeczywistości nie spełniają deklarowanych w karcie 
produktu i etykiecie energetycznej parametrów, Narodowy 
Fundusz Ochrony Środowiska i Gospodarki wodnej (NFOŚiGw) – 
w porozumieniu m.in. z przedstawicielami branży producentów 
i dystrybutorów pomp ciepła oraz stroną społeczną – 
wypracował dodatkowe wymogi, które z uwzględnieniem okresu 
przejściowego, zaczną obowiązywać 1 kwietnia 2024 roku.

zaPowIeDź zmIan  
w ProGramie czYste 
Powietrze 
…w zakresie wymogów dotyczących źródeł ciepła,  
które mogą stanowić koszt kwalifikowany
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peraturze zasilania 55°C), na podstawie karty 
produktu i etykiety energetycznej.
• W przypadku montażu zestawu, musi on speł-
niać wymagania klasy efektywności energetycz-
nej minimum A++.
• Wymogi dla gruntowej pompy ciepła o pod-
wyższonej klasie efektywności energetycz-
nej określone w rozporządzeniach 811/2013, 
813/2013, muszą zostać potwierdzone badania-
mi wykonanymi przez laboratorium, zlokalizo-
wane na terytorium jednego z państw EU lub 
EFTA, posiadające akredytację w odniesieniu 
do normy ISO/IEC 17025 oraz stosujące akre-
dytowane metody badawcze zgodne z norma-
mi EN 14511, EN 15879, EN 14825, EN 12102. 
Badania te powinny być zgodne z ww. norma-
mi, co jest potwierdzone w raporcie z tych ba-
dań. Spełnienie ww. wymogów i norm weryfi-
kowane i potwierdzane jest wpisem urządzenia 
na listę ZUM.
• Kwalifikowane do dofinansowania gruntowe 
pompy ciepła o podwyższonej klasie efektyw-
ności energetycznej (również w zestawie) muszą 
być wpisane na listę ZUM.
Niskotemperaturowe pompy ciepła nie są kwa-
lifikowane do dofinansowania.

pompy ciepła do ciepłej wody użytkowej
• Pompy ciepła w odniesieniu do wytwarzania 
ciepłej wody użytkowej muszą spełniać wyma-
gania klasy efektywności energetycznej mini-
mum a, na podstawie karty produktu i etykiety 
energetycznej.
• Wymogi dla pompy ciepła do cwu określone 
w rozporządzeniach 812/2013, 814/2013, muszą 
zostać potwierdzone badaniami wykonanymi 
przez laboratorium, zlokalizowane na terytorium 
jednego z państw EU lub EFTA, posiadające akre-
dytację w odniesieniu do normy ISO/IEC 17025 
oraz stosujące akredytowane metody badawcze 

zgodne z normami EN 16147, EN 14825, EN 12102. 
Badania te powinny być zgodne z ww. normami, 
co jest potwierdzone w raporcie z tych badań. 
Spełnienie ww. wymogów i norm weryfikowane 
i potwierdzane jest wpisem urządzenia na listę 
ZUM.
• Kwalifikowane do dofinansowania pompy cie-
pła do ciepłej wody użytkowej muszą być wpi-
sane na listę ZUM.

Kotły zGazoWuJące dreWno 
o podWyższonym standardzie /  
Kotły na peLLet drzeWny 
o podWyższonym standardzie

w przypadku kotłów zgazowujących drew-
no i kotłów na pellet także planowane jest 
wprowadzenie obowiązku wyboru urządzeń 
wyłącznie spośród wpisanych na listę ZUM. 
wprowadzenie tego warunku spowodowane 
jest coraz częściej pojawiającymi się przypad-
kami podawania przez producentów/sprze-
dawców nieprawdziwych informacji o urządze-
niu i wprowadzaniu tym samym beneficjentów 
PPCP w błąd polegający na tym, że kocioł speł-
nia wymogi programu.
Nie planuje się jednak w przypadku tych źródeł 
ciepła, zmiany wymogów, które będą musiały 
spełniać kotły w stosunku do wymogów obo-
wiązujących w obecnej wersji PPCP. Nie ulegnie 
zmianie procedura wpisu na listę ZUM i nie bę-
dzie konieczności przedkładania żadnych no-
wych dokumentów w przypadku urządzeń, które 
obecnie na liście ZUM są wpisane.
Planowany termin wprowadzenia obowiązku wy-
boru kotła zgazowującego drewno oraz kotła na 
pellet drzewny wyłącznie z listy ZUM będzie taki 
sam jak w przypadku pomp ciepła.
Źródło: NFOŚiGw
Pełna informacja: kliknij

• Wymogi  dla  pompy  ciepła  powietrze/woda 
określone w rozporządzeniach 811/2013, 813/ 
2013, muszą zostać potwierdzone badaniami 
wykonanymi przez laboratorium, zlokalizowa-
ne na terytorium jednego z państw EU lub EFTA, 
posiadające akredytację w odniesieniu do normy 
ISO/IEC 17025 oraz stosujące akredytowane me-
tody badawcze zgodne z normami EN 14511, EN 
14825, EN 12102. Badania te powinny być zgodne 
z ww. normami, co jest potwierdzone w raporcie 
z tych badań. Spełnienie ww. wymogów i norm 
weryfikowane i potwierdzane jest wpisem urzą-
dzenia na listę ZUM.
• Kwalifikowane do dofinansowania pompy cie-
pła powietrze/woda (również w zestawie) muszą 
być wpisane na listę ZUM.
Niskotemperaturowe pompy ciepła nie są kwa-
lifikowane do dofinansowania.

pompa ciepła powietrze/woda o podwyższo-
nej klasie efektywności energetycznej
• Pompy ciepła muszą spełniać w odniesieniu 
do ogrzewania pomieszczeń wymagania klasy 
efektywności energetycznej minimum a++  
(dotyczy klasy energetycznej wyznaczanej w tem- 
peraturze zasilania 55°C), na podstawie karty 
produktu i etykiety energetycznej.
• W przypadku montażu zestawu, musi on speł-
niać wymagania klasy efektywności energetycz-
nej minimum A++.
• Wymogi  dla  pompy  ciepła  powietrze/woda 
o podwyższonej klasie efektywności energe-
tycznej określone w rozporządzeniach 811/2013, 
813/2013, muszą zostać potwierdzone badania-
mi wykonanymi przez laboratorium, zlokalizowa-
ne na terytorium jednego z państw EU lub EFTA, 
posiadające akredytację w odniesieniu do normy 
ISO/IEC 17025 oraz stosujące akredytowane me-
tody badawcze zgodne z normami EN 14511, EN 
14825, EN 12102. Badania te powinny być zgodne 

z ww. normami, co jest potwierdzone w raporcie 
z tych badań. Spełnienie ww. wymogów i norm 
weryfikowane i potwierdzane jest wpisem urzą-
dzenia na listę ZUM.
• Kwalifikowane  do  dofinansowania  pompy 
ciepła powietrze/woda o podwyższonej klasie 
efektywności energetycznej (również w zestawie) 
muszą być wpisane na listę ZUM.
Niskotemperaturowe pompy ciepła nie są kwa-
lifikowane do dofinansowania.

pompa ciepła powietrze/powietrze
• Pompy ciepła muszą spełniać w odniesieniu 
do ogrzewania pomieszczeń wymagania klasy 
efektywności energetycznej minimum a+ (dla 
klimatu umiarkowanego), na podstawie karty 
produktu i etykiety energetycznej.
• Wymogi dla pompy ciepła powietrze/powie-
trze określone w rozporządzeniach 626/2011 
i 206/2012, muszą zostać potwierdzone bada-
niami wykonanymi przez laboratorium, zlokali-
zowane na terytorium jednego z państw EU lub 
EFTA, posiadające akredytację w odniesieniu do 
normy ISO/IEC 17025 oraz stosujące akredyto-
wane metody badawcze zgodne z normami EN 
14511, EN 14825, EN 12102. Badania te powinny 
być zgodne z ww. normami, co jest potwierdzone 
w raporcie z tych badań. Spełnienie ww. wymo-
gów i norm weryfikowane i potwierdzane jest 
wpisem urządzenia na listę ZUM.
• Kwalifikowane do dofinansowania pompy cie-
pła powietrze/powietrze muszą być wpisane na 
listę ZUM.

Gruntowa pompa ciepła o podwyższonej kla-
sie efektywności energetycznej
• Pompy ciepła muszą spełniać w odniesieniu 
do ogrzewania pomieszczeń wymagania klasy 
efektywności energetycznej minimum a++  
(dotyczy klasy energetycznej wyznaczanej w tem- 

https://instalreporter.pl/
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-grzewczej. Co więcej, integracja obu podmiotów 
to szansa dla branży na współpracę z jeszcze 
większą organizacją, której celem jest wzmoc-
nienie obecności na rynku polskim oraz rynkach 
zagranicznych. 
TESTER to przede wszystkim kompetentny ze-
spół inżynierów projektujących elektroniczne 
układy automatyki i sterowania. To także produk-
cja zaawansowanych układów zarządzających 
pracą urządzeń grzewczych TERMET. 
– Dzięki wzmocnieniu zespołu ściśle wyspecjalizo-
wanym personelem, nabyliśmy kompetencje nie 
tylko do projektowania, konfigurowania i utrzy-
mania systemów automatyki, ale również poten-
cjał rozwoju w kierunku AI, co jest bez wątpienia 
zgodne z trendami rynkowymi. Nowoczesny park 
maszynowy w połączeniu z mocno profilowaną 
wiedzą, to inwestycja w przyszłość oraz elimina-
cja ryzyka w przypadku outsourcingu tego typu 
procesów – komentuje Damian Majer, wiceprezes 
zarządu Termet S.A.
– Zaawansowana automatyka m.in. w urządze-
niach grzewczych staje się w dzisiejszym świecie 
standardem. Naszym celem jest podwojenie korzy-
ści poprzez łączenie technologii – automatyki oraz 
AI. Dążymy do tego, aby dzięki zastosowaniu odpo-
wiednich układów sterowania wspieranych przez AI,  

nasze urządzenia mogły same rozpoznawać i mini-
malizować błędy dzięki zbieraniu i analizie danych. 
Zdecydowanie jest to kierunek, którym powinni-
śmy podążać, mając na uwadze rozwój układów 
hybrydowych, których działanie powinno opierać 
się na algorytmach, które same będą decydować 
choćby o wyborze źródła ciepła w odniesieniu do 
warunków atmosferycznych oraz cen mediów, tak 
aby nasze rozwiązanie zawsze było optymalne pod 
względem komfortu, wydajności i oszczędności – 
dodaje Żaneta Lisowska, Group Category Manager 
Heating Ferro Group / Termet S.A.
więcej: www.termet.com.pl

TERMET dynamicznie się rozwija – nie tylko 
nieustannie poszerzając ofertę produktową 
i korzystając z własnego centrum rozwojowo-
-badawczego, ale także – dzięki poszerzaniu 
kompetencji. Temu ostatniemu sprzyja między 

innymi integracja z firmą TESTER, specjalizującą 
się w automatyce. Obok sztucznej inteligencji 
(AI), automatyka pojawia się już w każdym nowo-
czesnym projekcie technologicznym, znajdując 
zastosowane również w branży instalacyjno-

Z dniem 28 grudnia 2023, firma TERMET S.A. przejęła „TESTER” Sp. z o.o., specjalizującą się w dziedzinie automatyki. 
To strategiczne połączenie umożliwi jeszcze skuteczniejsze świadczenie innowacyjnych usług oraz dostarczanie 
kompleksowych rozwiązań grzewczych. Łączące się spółki pozostają częścią Grupy Kapitałowej Ferro. 

tester Dołącza Do termetu  
w ramach gruPy kaPItałowej ferro

https://instalreporter.pl/
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instalacje fotowoltaiki, pomp ciepła i rekupera-
cji), klimatyzacji i wentylacji. Targi INSTALACJE 
i GREENPOwER to łącznie ponad 460 wystawców  
w 5 pawilonach. Cały blok targowy zaoferuje od-
wiedzającym blisko 1100 wystawców na prawie 
35 tys. m kw. powierzchni wystawienniczej.
– Z niecierpliwością odliczamy czas do wielkiego 
bloku targowego w kwietniu 2024 r. Zaplanowali-
śmy nowe strefy, które pozwolą ukazać potencjał 
naszych wystawców z różnych branż. Spodziewamy 
się kilku tysięcy wystawców, którzy zagoszczą w pa-
wilonach na terenie Międzynarodowych Targów Po-
znańskich – mówi Marcin Gorynia, dyrektor grupy 
produktów w Grupie MTP. I podkreśla, że będzie 
to największe tego typu wydarzenie branży OZE, 
instalacyjnej, energetycznej, technologii dekarbo-
nizacyjnych, zabezpieczeniowej i ochrony pracy 
w kraju. – Widzimy zdecydowaną synergię między 
planowanymi przez nas salonami branżowymi.  
Te sektory gospodarki wzajemnie się przenikają, 
są ze sobą kompatybilne i w wielu aspektach wza-
jemnie się uzupełniają. Dzięki łączeniu wydarzeń 
dajemy ich uczestnikom o wiele szerszą ofertę.  
Do tego zaoferujemy profesjonalną część konferen-
cyjną, która zaprezentuje najbliższe perspektywy 
rozwoju interesujących nas rynków.

strefy specjalne
Targom INSTALACJE 2024 będą towarzyszyć cie-
kawe strefy tematyczne prezentujące liczne no-
wości branżowe. Integralną częścią Targów będą 
m.in. Salon Klimatyzacji i wentylacji, Salon Łazien-
ka PRO czy Strefa Inwestora Indywidualnego. Po-
nownie przy współpracy z OSFIS powstanie spe-
cjalna strefa dla instalatorów i uczniów zawodu.
– Cieszymy się, że kolejny raz specjaliści OSFIS 
będą mogli poprowadzić Strefę Praktyczną na 
Targach. Zeszłoroczna edycja pokazała, że bran-
ża potrzebuje takich miejsc! Już dziś zapraszam 
na spotkania w strefie, gdzie targowi goście będą 

mieli możliwość sprawdzenia swoich umiejętności 
manualnych. Kolejny raz udowodnimy, że zawód 
instalatora jest atrakcyjną ścieżką kariery – mówi 
Paweł Kaczmarek, prezes OSFIS.

Konferencje branżowe
Polski Związek Pracodawców Hurtowni Branży 
Grzewczej, Sanitarnej, Instalacyjnej, Klimatyzacji 
i wentylacji ZHI wraz z Grupą MTP oraz stowa-
rzyszeniem SPIUG planuje organizację kolejnej 
Konwencji Rynku Grzewczego, Instalacyjnego 
i Sanitarnego, która od lat wpisuje się w harmo-
nogram Targów INSTALACJE.
– ZHI od wielu lat jest Partnerem Branżowym Targów 
Instalacje. Nasza obecność podczas kolejnej edycji 
wydarzenia jest dla nas oczywista. Podczas kolejnej 
edycji Konwencji skupimy się na wyzwaniach, przed 
którymi stanie branża w 2024 roku. Podsumujemy 
jak wpłynęły tegoroczne zmiany na rynek instala-
cyjno-grzewczy i wraz z zaproszonymi ekspertami 
– w ramach paneli dyskusyjnych – porozmawiamy 
o możliwych rozwiązaniach w przyszłości – zapowiada 
Tomasz Boruc, dyrektor zarządzający Związku ZHI.

profesjonalne spotkanie
Targi Instalacje ponownie odbędą się w targo-
wym bloku skierowanym do profesjonalistów.
– Blok Targów Instalacje to od lat jedno z najważ-
niejszych wydarzeń w naszej branży. Członkowie 
SPIUG zawsze są wśród wystawców, a także czyn-
nie współtworzą program wydarzeń towarzyszący 
targom. Tak samo będzie podczas przyszłorocznej 
edycji wydarzenia – dodaje Janusz Starościk, pre-
zes zarządu SPIUG.

wszystkie te wydarzenia utworzą jedyne takie 
w Polsce kompleksowe spotkanie adresowane 
do branży instalacyjnej, odnawialnych źródeł 
energii, energetyki konwencjonalnej, nowocze-
snych technologii zero- i niskoemisyjnych, a tak-
że zabezpieczeń oraz ochrony pracy, pożarnic-
twa i ratownictwa.
Targi INSTALACJE to spotkanie branży instala-
cyjnej, które prezentuje ofertę wiodących pro-
ducentów i dostawców urządzeń, technologii 
i usług z zakresu techniki grzewczej, klimatyza-
cyjnej, wentylacyjnej i chłodniczej. w 2024 r. Targi 
INSTALACJE będą częścią największego w Pol-
sce bloku wydarzeń targowo-konferencyjnych 
poświęconych bezpieczeństwu, nowoczesnej 
energetyce, energii odnawialnej, dekarbonizacji 
czy technologiom wodorowym.

Na terenie Międzynarodowych Targów Poznań-
skich wraz z Targami INSTALACJE w dniach 23-
25 kwietnia 2024 r. odbędą się: GREENPOwER, 
EXPOPOwER, SECUREX, SAwO, Środkowoeuro-
pejskie Forum Technologii wodorowych H2PO-
LAND, Forum NetZero oraz Kongres Magazyno-
wania Energii.
GREENPOwER to targi odnawialnych źródeł 
energii, które gromadzą przedstawicieli wszyst-
kich sektorów tego rynku. wystawcy targów to 
profesjonaliści z zakresu odnawialnych źródeł 
energii oraz techniki grzewczej. Razem z Targami 
INSTALACJE tworzą największe w Polsce wyda-
rzenie oferujące kompleksowe wyposażenie bu-
dynków w elementy dystrybucji energii (rozdziel-
nie, zabezpieczenia, kable, osprzęt, automatyka) 
oraz instalacje OZE (odnawialne źródła energii: 

Nowe strefy tematyczne, liczne 
premiery rynkowe, branżowe spotkania, 
konferencje i prezentacje oraz szeroka 
współpraca z profesjonalistami z branży, 
a ponadto Akcja Autokarowa dla 

instalatorów oraz wiele konkurów z nagrodami. Tak zapowiadają się  
Targi INSTALACJE oraz równolegle odbywające się Targi GREENPOwER, 
Targi EXPOPOwER, Targi SECUREX oraz Targi SAwO (23-25 kwietnia 2024 r.).

tarGi instalacje  
w bloku tarGowYm  
na mtP w kwietniu 2024

Więcej informacji o targach instalacje: 
www.instalacje.com.
data: 23-25.04.2024 r.
miejsce: ul. Głogowska 14, międzynarodowe 
targi poznańskie
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Tradycją Enexu stały się już wydarzenia organi-
zowane przez redakcję GLOBEnergia takie jak: 
Forum Fotowoltaiczne Solar+, Ogólnopolskie 
Forum Pomp Ciepła czy atrakcje przygotowy-
wane dla odwiedzających specjalną strefę wy-
stawienniczą MiastOZE. Od lat dużym zaintere-
sowanie cieszy się również konferencja Energia 
PL poświęcona kwestiom związanym z magazy-

nowaniem energii oraz efektywności energetycz-
nej. Podczas dynamicznych pokazów w Strefie 
Elektromobilności prezentowane są najnowsze 
modele aut elektrycznych, hybrydowych, a na-
wet wodorowych. Fani elektromobilności oraz 
wszelkich kwestii dot. odnawialnych źródeł ener-
gii mogą w trakcie targów spotkać najbardziej 
znanych Youtuberów. Nie brakuje również kon-
kursów i niespodzianek.
Podczas targów Enex wybrani wystawcy otrzy-
mują nagrody i wyróżnienia za magazynowanie 
i zarządzanie energią, odnawialne źródła energii, 
sprzęt eksploatacyjny i narzędzia oraz konstruk-
cje OZE. Doceniane są także najciekawsze aran-
żacje stoisk targowych i sposób promocji, a także 
najlepsze realizacje energetyczne i ekologiczne 
w Polsce. 
Rok temu ofertę zaprezentowały 323 firmy z 15 
krajów, a kielecki ośrodek odwiedziło 19,6 tys. go-
ści. To około dwieście firm więcej, a także niemal 
trzykrotnie więcej odwiedzających niż poprzed-
nio. Jak będzie w 2024? Czekamy na kolejną, 26. 
edycję targów Enex i w imieniu organizatorów 
zapraszamy do Kielc w dniach 7-8 lutego.

Wstęp wolny po zarejestrowaniu się – po 
rejestracji dokonanej poprzez stronę interne-
tową lub wypełnieniu formularza rejestracyj-
nego w Terminalu wejściowym – pozostawie-
nie wizytówki firmowej lub pieczątki firmowej. 
Rejestracja obejmuje osoby indywidualne i grupy 
zorganizowane.
Ceny biletów parkingowych: samochody osobo-
we 20 zł i autokary 40 zł.
Godziny otwarcia targów: 9.00-17.00 (rejestracja 
zwiedzających do godz. 16.30)

w Targach Kielce zaprezentowane zostaną m.in. 
najnowsze rozwiązania dronowe, nowoczesne 
systemy montażowe i fotowoltaiczne, a także 
modele inwerterów i pomp ciepła oraz stacje do 
ładowania samochodów elektrycznych i osprzęt 
elektroinstalacyjny. Niewidzialne systemy grzew-
cze, mobilne magazyny energii, nowe falowniki 
i rozwiązania hybrydowe, samochód z pionier-

skim systemem oczyszczającym powietrze oraz 
technologia małych modułowych reaktorów 
jądrowych – to tylko część premier, jakie miały 
miejsce podczas ubiegłorocznych targów.
Oprócz poznania najnowszych osiągnięć 
branży energetycznej, kieleckie targi to oka-
zja do wymiany wiedzy i doświadczeń pod-
czas konferencji, forów i branżowych spotkań. 

Od ponad 25 lat Kielce stanowią ważny punkt na mapie Polski dla miłośników energooszczędnych 
i ekologicznych technologii z sektora OZE. To właśnie targi Enex przyciągają firmy mocno stawiające na 
rozwój branży energetycznej. Kolejne spotkanie przedstawicieli tego strategicznego sektora odbędzie się 
od 7 do 8 lutego 2024 roku w Targach Kielce.

enex – już oD 7 Do 8 lutego w kIelcach

Przejdź  Lista wystawców

https://instalreporter.pl/
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niBe – stoisKo numer e-39 W streFie 
WystaWienniczeJ miastoze 

ENEX będzie doskonałą okazją do zapoznania się 
z innowacyjnymi, ekologicznymi i energooszczędny-
mi rozwiązaniami NIBE – lidera europejskiego rynku 
w zakresie zrównoważonej energii, produkującego 
wysokiej klasy pompy ciepła już od ponad 40 lat.
premierowy pokaz na rynku polskim będą 
miały nowe gruntowe pompy ciepła niBe 
s1156/s1256, które pobiły kolejny rekord 
efektywności osiągając scop na poziomie aż 
6,22. Jest to aktualnie najbardziej zaawansowa-
na technologicznie, ekologiczna pompa ciepła 
o najniższych kosztach eksploatacji, z nowym 
ekologicznym czynnikiem chłodniczym R454b.
Firma zaprezentuje również, docenioną i wielo-
krotnie nagrodzoną w 2022 r. Złotymi Medalami 
ENEX oraz INSTALACJE, inteligentną, wysoko-
temperaturową powietrzną pompę ciepła NIBE 
S2125, bazującą na naturalnym czynniku chłodni-
czym R290. To urządzenie typu monoblok, z mo-
dulowaną mocą grzewczą i wbudowaną funkcją 
chłodzenia aktywnego, które osiąga aż do 75°C na 
zasilaniu systemu grzewczego i pracuje do -25°C. 
Na targach nie zabraknie również produktów 
wprowadzonych na rynek w 2023:
- NIBE SHB – kompaktowej, w pełni wyposażonej 
jednostki wewnętrznej typu hydrobox, dedykowa-
nej do współpracy z jednostkami zewnętrznymi NIBE 
AMS pomp ciepła NIBE SPLIT, która daje ogromne 
możliwości konfigurowania systemu grzewczego,
- kotła elektrycznego KE9.L3 marki BIAwAR – do 
ogrzewania budynków mieszkalnych oraz przy-
gotowania c.w.u. w zewnętrznym zbiorniku.

panasonic – stoisKo numer e-26

Na stoisku Panasonic eksperci ds. pomp ciepła 
oraz klimatyzacji domowej i komercyjnej będą 

dostępni, aby dzielić się wiedzą i doświadczeniem 
z odwiedzającymi. Ponadto Sylwester Stafiej, repre-
zentujący Panasonic, przedstawi zagadnienia zwią-
zane z komercyjnymi pompami ciepła na czynnik 
R290, omawiając bieżące i nadchodzące regulacje.
Centralnym punktem prezentacji firmy będzie inno-
wacyjna seria komercyjnych pomp ciepła AQUA-G 
BLUE, charakteryzująca się wysoką wydajnością 
sezonową (z maksymalnym współczynnikiem 
SEER 4,41 i SCOP 3,92) oraz imponującą oceną 
efektywności energetycznej A++. Dzięki zasto-
sowaniu technologii sprężarek spiralnych, seria 
AQUA-G BLUE zapewnia doskonałą równowagę 
między wydajnością a cichą pracą, z wyjątkowo 
niskim minimalnym poziomem mocy akustycznej 
wynoszącym jedynie 79,9 dB(A) i minimalnym po-
ziomem ciśnienia wynoszącym zaledwie 51,9 dB(A).
Stoisko Panasonic będzie także miejscem prezen-
tacji kilku pionierskich nowości, w tym nowej gene-
racji pomp ciepła Aquarea T-CAP serii M na czynnik 
R290. Nie zabraknie również bestsellerów, takich 
jak klimatyzacja domowa Etherea i Multi do grzania.

Bosch home comFort 
– stoisKo numer F-21

Na targach, Bosch zaprezentuje najnowszą po-
wietrzną pompę ciepła Compress 6800i Aw wy-
korzystującą czynnik chłodniczy R290 (propan), 
który wyróżnia się wyjątkowo niskim potencja-
łem tworzenia efektu cieplarnianego. Urządze-
nie zostało zgłoszone do konkursu na najlepszy 
produkt targów. Na stoisku znajdą się również 
inne modele powietrznych pomp ciepła, a tak-
że pompa gruntowa, rekuperacja, klimatyzacja 
oraz najnowszy model wiszącego gazowego 
kotła kondensacyjnego Condens 7800i w, który 
wyróżnia się łatwą obsługą, innowacyjnym de-
signem oraz najwyższą jakością.
Bosch zaprezentuje także zwiastun zupełnie 
nowego rozwiązania, które zostanie już wkrótce 
wprowadzone do oferty handlowej. To Energy 
Manager – inteligentne zarządzanie energią elek-
tryczną pozyskiwaną z instalacji fotowoltaicznej. 
To innowacyjne i kompletne rozwiązanie od jed-
nego dostawcy.
Na stoisku Bosch Home Comfort zaparkuje mo-
bilne centrum szkoleniowe, czyli specjalny sa-
mochód wyposażony w najnowsze urządzenia 
grzewcze Bosch, które są uruchomione i można 
na bieżąco obserwować parametry ich pracy. To 
doskonała okazja, aby przekonać się, że są łatwe 
w obsłudze i spełniają najwyższe wymagania.
Na stoisku będą obecni pracownicy Bosch.  
To świetna okazja do bezpośrednich rozmów, 
nawiązywania nowych kontaktów, dzielenia się 
wiedzą i wymiany doświadczeń.

immerGas – stoisKo numer e-22 

Immergas zaprasza na XXVI Międzynarodowe 
Targi Energetyki i Elektrotechniki oraz Odnawial-
nych Źródeł Energii ENEX. To wyjątkowa okazja 

do spotkania z przedstawicielami firmy Immer-
gas oraz do zapoznania się najnowszą i co waż-
ne kompleksową ofertą pomp ciepła i hybrydo-
wych pomp ciepła. Stoisko Immergas znajdziecie 
w Strefie MiastOZE, którego organizatorem jest 
Globenergia. Od ponad 25 lat Immergas Polska 
dostarcza na rynek polski najwyższej jakości ko-
tły kondensacyjne, pompy ciepła, hybrydowe 
pompy ciepła, panele solarne oraz urządzenia jak 
zmiękczacze czy zasobniki, które razem pozwa-
lają stworzyć inteligentny i zintegrowany system 
grzewczy. Firma Immergas prowadzi szkolenia 
dla instalatorów kotłów i pomp ciepła (Ceryfi-
kowany Instalator Pomp Ciepła Immergas). Jest 
również organizatorem programu lojalnościowe-
go Caius, z licznymi nagrodami i dodatkowymi 
bonusami. Aktualne promocje można znaleźć na 
stronie caius.pl. Immergas gwarantuje również 
wsparcie i narzędzia do łatwego i szybkiego do-
boru pomp ciepła.

https://instalreporter.pl/
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Forum FotoWoLtaiKi i maGazynoWania 
enerGii 2024 podczas tarGóW eneX

Forum Fotowoltaiki i Magazynowania Energii 
ma na celu stworzenie przestrzeni do wymiany 
myśli, omówienia najnowszych trendów oraz 
rozwoju technologii związanych z energią 
słoneczną i magazynowaniem energii. 
Będzie to doskonała okazja do zacieśnienia 
współpracy między specjalistami, firmami 
oraz instytucjami zaangażowanymi w rozwój 
zrównoważonych źródeł energii. Forum 
organizowane jest przez GLOBENRGIĘ i targi 
ENEX.
 
• 8 lutego 2024 r., 10:00-14:00 
• Lokalizacja: Targi Kielce, ul. Zakładowa 1, 25-672  
Kielce
• Wejście na wprost stoiska E-42
• Wydarzenie bezpłatne
• Wymagana rejestracja

Zagadnienia poruszane podczas Forum
- Rynek fotowolticzny w Polsce i Europie – count- 
ry update
- Czteropak dla prosumenta – czego potrzebuje 

branża do stabilnego rozwoju? Czego oczekują 
inwestorzy?
- Programy dotacyjne na fotowoltaikę i maga-
zyny energii – jaka jest przyszłość dotacji dla 
prosumentów?
- Czy jesteśmy gotowi na taryfy dynamiczne? Jak 
przygotować na nie klientów?
- Jak dobierać fotowoltaikę do budynku z pompą 
ciepła?
- Magazyny energii – dobór, montaż, eksploatacja
- Fotowoltaika z magazynem energii, a taryfy dy-
namiczne – czy uda się zaoszczędzić?
- Nowe formy prosumentów – kwestie technicz-
ne i eksploatacyjne
- Moduły fotowoltaiczne – czym rynek nas może 
jeszcze zaskoczyć?
- Błędy instalacyjne i projektowe inwestycji foto-
woltaicznych i magazynów energii

w trakcie spotkania x kolei z instalatorami omó-
wione zostaną tematy:
- czy trzeba klientów przekonywać do magazy-
nów energii?
- techniczne wyzwania montażu systemów PV
- potrzeby klientów – co się zmienia?
Więcej o Forum

już jest dOstępna nOwa OdsłOna 
strOny czystepOwietrze.GOV.pl

Dokumenty o programie Czyste Powietrze pod 
ręką, proste, intuicyjne menu, poprawiona nawi-
gacja, odświeżona szata graficzna – tak wygląda 
nowa odsłona serwisu internetowego czystepo-
wietrze.gov.pl. Przebudowa strony Czystego Po-
wietrza była ukierunkowana na potrzeby benefi-
cjentów programu, którzy mają teraz dostęp do 
bardziej przystępnych i przejrzystych informacji.

Strona główna www.czystepowietrze.gov.pl to  
zbiór krótkich, najważniejszych informacji o Czy-
stym Powietrzu z przekierowaniami do szczegó-
łów programowych, ważnych, bieżących komuni-
katów, czy partnerów uczestniczących w bieżącej 
realizacji programu, pomocnych beneficjentom 
we wszystkich zakątkach Polski (wojewódzkie 
fundusze ochrony środowiska i gospodarki wod-
nej, gminne punkty konsultacyjno‐informacyjne, 
banki biorące udział w programie).
www.czystepowietrze.gov.pl

https://instalreporter.pl/
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GLOBENERGIA zaprasza wszystkich branży-
stów na Forum Pomp Ciepła, które odbędzie 
się w Kielcach podczas targów ENEX dnia 7 lu-
tego 2024 roku w godzinach od 10:00 do 14:00. 
wydarzenie gromadzi ekspertów, inżynierów 
oraz entuzjastów branży pomp ciepła, tworząc 
inspirujące środowisko do wymiany wiedzy i do-
świadczeń.
•  Lokalizacja: Targi Kielce, wejście na wprost sto-

iska E-42
• wydarzenie bezpłatne
• wymagana rejestracja

program
10.00 
• Energetyczny Talk Show GLOBENERGIA
• Rynek pomp ciepła w Polsce i Europie – coun-

try update
• Przegląd programów dofinansowań – zaintere-

sowanie Polaków wsparciem finansowym
• Czteropak dla pomp ciepła – czego branża 

pomp ciepła potrzebuje do stabilnego rozwoju?
• Pompy ciepła i taryfy dynamiczne – jak przy-

gotować się na funkcjonowanie w nowej rze-
czywistości

• Czy pompom ciepła potrzebne są magazyny 
energii elektrycznej?

• Pompy ciepła na propan – pierwsze koty za 
płoty. Realia inwestycyjne z rynku

• Komercyjne pompy ciepła – czy znajdzie się 
miejsce dla pomp ciepła dużych mocy na pro-
pan?

• Hybrydyzacja systemów grzewczych – kiedy 
koniecznością?

•  Jak pompy ciepła mogą wyręczać inwestorów 

i ułatwiać życie instalatorom? Kilka słów o in-
nowacjach

• Pompy ciepła solanka/woda – przykłady in-
westycji

• Spotkanie z instalatorami 
- realia inwestycyjne prosto z realizacji
- podejście do klientów 
- zmiana potrzeb klientów 
- wyzwania (administracyjne, finansowe, tech-
niczne)
14.00
Rozstrzygnięcie konkursu: Dobre praktyki w do-
brych rękach

Konkurs dla instalatorów: dobre praktyki 
w dobrych rękach
Jesteś instalatorem? Montujesz pompy ciepła, 
rekuperatory, instalacje fotowoltaiczne? A może 
kolektory słoneczne? Masz doświadczenie, któ-
rym chcesz się podzielić z innymi? Masz projekty, 
którymi chcesz się pochwalić? weź udział w kon-
kursie: Dobre praktyki w dobrych rękach!
Mogą to być innowacyjne rozwiązania technolo-
giczne, projekty społeczne lub edukacyjne, a tak-
że proste, ale skuteczne sposoby na zmniejszenie 
negatywnego wpływu naszych codziennych dzia-
łań na otoczenie. Pokaż nam swoje projekty, a my 
pokażemy je światu, branży i inwestorom. Udział 
w konkursie to doskonała okazja do tego, aby po-
kazać swoje umiejętności i zdolności oraz zainspi-
rować innych do działania na rzecz lepszego świata.
Udział w konkursie to możliwość nawiązania no-
wych znajomości i wymiany doświadczeń z inny-
mi osobami, które są zainteresowane dobrymi 
praktykami. Możesz poznać ludzi o podobnych 

zainteresowaniach, a może zyskać zaufanie i ko-
lejnych klientów? Nieważne którą dziedziną OZE 
się zajmujesz! Czy to pompy ciepła, energetyka 
słoneczna, rekuperacja – jeśli wykonałeś w ubie-
głym roku ciekawe rozwiązanie – podziel się nim!

Jak wziąć udział?
Zgłoszenie do konkursu jest bardzo proste!
Do 29 stycznia 2024 roku, należy wypełnić for-
mularz zgłoszeniowy (tutaj) oraz wysłać zgłosze-
nie na adres mailowy: redakcja@globenergia.pl, 
w tytule maila pisząc „Dobre Praktyki w Dobrych 
Rękach – edycja 2024”.
w mailu należy zawrzeć opis przedsięwzięcia 
wraz z najważniejszymi informacjami, takimi 
jak: krótki opis systemu i urządzeń, lokalizacja, 
orientacyjna data zamknięcia przedsięwzięcia. 

Do maila należy dołączyć kilka zdjęć zgodnych 
z opisem. Jest to warunek konieczny zakwalifi-
kowania referencji do konkursu.
Gala wręczenia wyróżnień odbędzie się 7 lutego 
2024 podczas Ogólnopolskiego Forum Pomp 
Ciepła i Technologii 2024 w Kielcach w strefie 
MIASTOZE redakcji GLOBENERGIA podczas 
Targów ENEX.

forum PomP cIePła 2024 I konkurs Dla Instalatorów

Przejdź  Konkurs: dobre praktyki  
w dobrych rękach

Przejdź  Forum pomp ciepła 2024

https://instalreporter.pl/
https://docs.google.com/forms/d/e/1FAIpQLSfEScfT-0Ma966FXxXPvk3cLPfPPfpSEi63hC2QEd9LAsGxrQ/viewform
http://miastoze.pl/dobre-praktyki-w-dobrych-rekach
https://miastoze.pl/forum-pomp-ciepla/?mc_cid=3524d132ff&mc_eid=493d559ae0
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wynik ten udało się osiągnąć również poprzez 
nowe rozplanowanie powierzchni, z naciskiem 
na spójną przestrzeń i integrację technologii oraz 
wprowadzenie bezpośrednich połączeń stref 
i optymalnych tras zwiedzania.
w celu umocnienia i wsparcia rozwoju go-
spodarczo-handlowego włoskich firm na 
rynkach zagranicznych, odnowiono współ-
pracę z biurem ICE – Sekcja Promocji Handlu, 

z Ministerstwem Spraw Zagranicznych i współ-
pracy Międzynarodowej oraz z beIT, kampanią 
promocyjną Made in Italy wspierającą włoski 
eksport i internacjonalizację włoskich podmio-
tów gospodarczych. 
w targach zapowiedziało swój udział 120 specjal-
nie wybranych zagranicznych operatorów z 43 
krajów z całego świata, którzy odbędą spotkania 
B2B z wystawiającymi się firmami.

MCE – Mostra Convegno Expocomfort po raz 
pierwszy prezentuje się z nową, nastawioną 
na budowanie biznesu ofertą, opartą na wizji 
Beyond Comfort polegającej na poszukiwa-
niu rozwiązań, które oprócz komfortu oferują 
użytkownikom wartość dodaną, stawiającą 
w centrum wagi kluczowe dla MCE aspekty:  
Innowacje, Zrównoważony Rozwój i Efektyw-
ność Energetyczną.
w tym kontekście nowa edycja zapewni nie tylko 
odpowiednią oprawę dla prezentowanych pro-
duktów i rozwiązań, ale zaoferuje też wsparcie 
fachowcom w wyborze najlepszych rozwiązań.
tematyka targów obraca się wśród kluczo-
wych kierunków: przemysł, rozwiązania 
smart i Wodór. Tym właśnie zagadnieniom 
będą poświęcone specjalne wydarzenia i wizy-
ty tematyczne; wszystko to w celu konkretnego 

i merytorycznego zaprezentowania szerokiej 
gamy wystawianych produktów ze szczególnym 
uwzględnieniem najnowszych i najistotniejszych 
elementów dla danego sektora.

MCE – Mostra Convegno Expocomfort, impreza targowo-
konferencyjna o światowej randze, organizowana co dwa lata dla 
specjalistów i firm z branży instalacji sanitarnych, przemysłowych 
i grzewczych oraz sektora klimatyzacji i technologii opartych na 
odnawialnych źródłach energii, wraca do zwyczajowego terminarza. 
43. edycja targów odbędzie się w dniach od 12 do 15 marca 2024 roku 
w pawilonach Fiera Milano.  
Nowoczesny format imprezy – nowe konkursy, nagrody oraz szereg 
nowych możliwości dla wystawców – odzwierciedla wizję, pozycję 
i bezpośrednie zaangażowanie organizatora targów, firmy RX Italy 
w rozwój tego rynku.

43. eDycja targów mostra conVegno exPocomfort 
Targi w Mediolanie zapraszają w marcu

mce to znacząca impreza targowa 
o międzynarodowym znaczeniu, co 
potwierdzają ostatnie dane dotyczące 
tegorocznej edycji: 12 hal wystawien-
niczych, już 90% zajętej powierzch-
ni wystawienniczej (niektóre stoiska 
w pełni zarezerwowane) oraz blisko 
1600 zarejestrowanych firm, w tym 
55% podmiotów zagranicznych z 53 
krajów. organizatorzy spodziewają się 
ponad 90 000 odwiedzających. 

https://instalreporter.pl/
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rozwoju – podsumowuje M. Pierini. – Aktywnie an-
gażujemy się w dekarbonizację branży eventowej.
Jako jeden z członków-założycieli Net Zero Car-
bon Events Pledge podjęliśmy się zadania uczy-
nienia naszej firmy, naszych eventów i całej bran-
ży „net zero”. Zobowiązaliśmy się do osiągnięcia 
zerowej emisji netto gazów cieplarnianych do 
2040 roku i zmniejszenia jej o 50% do roku 2030. 
Biorąc pod uwagę złożony charakter naszego 
łańcucha dostaw i emisje powstające w związku 
z organizacją targów, tylko dzięki ścisłej współ-
pracy wszystkich podmiotów z branży będzie-
my w stanie zapewnić przyszłość przyjazną dla 
środowiska. Aby zrealizować ten ważny cel, MCE 
prowadzi działalność i świadczy certyfikowa-
ne usługi zgodnie z wymogami ISO 20121:2013  
– Organizacja imprez targowych w poszanowa-
niu zasad zrównoważonego rozwoju.

Edycja MCE 2024 oferuje również szereg nowych 
propozycji dla wszystkich firm zajmujących się 
projektowaniem, dystrybucją i montażem urzą-
dzeń oraz nową odsłonę „Ścieżki efektywności 
i innowacji” wraz z premierowymi nagrodami 
mce excellence awards – efficiency&inno-
vation 4 transition Goals, które zostaną przy-
znane w kategorii komponentów, systemów 
i technologii przyspieszających transformację 
energetyczną i środowiskową związaną ze zo-
bowiązaniami podjętymi w ramach Agendy ONZ 
2030 podpisanej w 2015 roku.

Tegoroczne targi MCE to także narodziny nagro-
dy Water prix, ustanowionej we współpracy 
z Aqua Italia i ANGAISA, w kategorii Intelligent 
(Use of) water. Ten konkurs z nagrodami ma zwró-
cić uwagę na kluczową rolę, jaką odgrywa woda 
i zintensyfikować relację między odwiedzającymi 
a wystawcami. Każdego dnia, w formacie instant 
win, będzie można wygrać smartfony, bezprze-
wodowe zestawy słuchawkowe, bony Amazon 

i – podczas finałowego losowania – weekend 
w nadmorskiej miejscowości wyróżnionej błę-
kitną flagą z uwagi na wysoką jakość akwenów 
wodnych i usług oraz zaangażowanie w zrówno-
ważony rozwój.
Bogaty program obejmuje nie tylko konferencje, 
warsztaty i wydarzenia mające na celu prezenta-
cje zagadnień i potencjału rozwojowego wybra-
nych obszarów, ale też omówienie 10. Raportu 
CRESME na temat rynku instalacji, wystąpienia 
przedstawicieli instytucji, międzynarodowych 
organizacji (z EHPA – European Heat Pump As-
sociation oraz REHVA – Federation of European 
Heating, Ventilation and Air Conditioning Asso-
ciations na czele) i stowarzyszeń partnerskich, 
jak również 53. Międzynarodowy Kongres AICARR 
i prezentację CLIMA 2025.

– Beyond Comfort, nie tylko komfort. Nietrud-
no zauważyć, że w RX poważnie podchodzi-
my do naszego nowego hasła i związanego 
z nim wezwania do budowania zrównoważonego 

pOlska krajem partnerskim 
tarGów mce 2024

Uruchomiony w poprzednich edycjach pro-
jekt Country Partner ma na celu promowanie 
spotkań wystawców z decydentami z jednych 
z najatrakcyjniejszych rynków zagranicznych. 
Na kolejną edycję w marcu 2024 targi MCE – 
Mostra Convegno Expocomfort wybrały Pol-
skę, aby zacieśnić współpracę z krajem, który 
od zawsze jest obecny na MCE i który w ostat-
nich latach odnotowuje stałe trendy wzrosto-
we zarówno pod względem liczby wystawców 
firm, jak i gości. w tym roku już ponad 40 firm 
z Polski zaplanowało swoją obecność na tar-
gach w Mediolanie jako wystawcy.
Prężnie rozwijający się przemysł inżynieryj-
ny, stabilność gospodarcza i nacisk na odna-
wialne źródła energii to główne powody, dla 
których Polska została partnerem krajowym 
targów MCE 2024.
– Polska jest krajem o dużym znaczeniu strate-
gicznym, zarówno w kontekście UE, jak i dyna-
miki obszarów Europy Środkowo-Wschodniej. 
Należy do najbardziej stabilnych gospodarczo 
i najszybciej rozwijających się krajów świata 
oraz jest bardzo atrakcyjny pod względem liczby 
napływających bezpośrednich inwestycji zagra-
nicznych. – podsumował Massimiliano Pierini, 
dyrektor zarządzający RX Italy. – Warszawa jest 
także bardzo wrażliwa na kwestie energetyczne; 
jest jednym z wiodących producentów wodoru, 
wytwarzającym 1,3 mln ton wodoru rocznie i po-
siadającym doskonały potencjał w zakresie pro-
dukcji zielonego wodoru. Mając to na uwadze, 
dogłębna znajomość możliwości polskiego ryn-
ku w zakresie innowacji technologicznych, kom-
fortu życia i efektywności energetycznej w sekto-
rze HVAC+R otwiera ukierunkowane podejście do 
klientów i potrzeb z Europy Wschodniej.Przejdź  Więcej o MCe

Fo
t. 

M
CE
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pOmpa OBieGOwa experia 3l

Nowoczesna pompa premium EXPERIA 3L przeznaczona jest do zapewnienia obiegu wody w systemach grzewczych. Pompa 
idealnie sprawdza się również w urządzeniach solarnych. EXPERIA 3L wyróżnia się szerokim zakresem zastosowania. Jeden model 
pompy EXPERIA 3L zastępuje jednocześnie w parametrach Q (wydajność) i H (wysokość podnoszenia) dwa typy pomp: 25/40 i 25/60. 
Zaawansowany sterownik EXPERII 3L pozwala na wybór spośród 10 różnych trybów pracy pompy, co umożliwia dobór optymal-
nego typu regulacji do potrzeb dowolnej instalacji.
Za pomocą przycisku nastaw umieszczonego na panelu sterującym silnika pompy można wybrać odpowiednią charakterystykę. 
Informacja o wyborze odpowiedniego typu regulacji sygnalizowana jest poprzez intuicyjne symbole, odpowiadające rodzajowi 
instalacji. Tryb ECO pozwala na idealne dostosowanie pracy pompy do potrzeb instalacji. Zastosowanie wtyczki kątowej z 2-metro-
wym przewodem ułatwia montaż. Pompa ma bardzo kompaktowe gabaryty – jedna z najniższych pomp obiegowych w osi silnika.

zalety:
- trzy typy regulacji
• 3 charakterystyki stałoobrotowe dedykowane do ładowania zasobnika c.w.u.
• 3 charakterystyki stałociśnieniowe dedykowane do ogrzewania podłogowego
• 3 charakterystyki proporcjonalnociśnieniowe dedykowane do instalacji grzejnikowej

- 1 dodatkowa charakterystyka – tryb ECO
- małe gabaryty – jedna z najniższych pomp (w osi silnika)
- wtyczka kątowa
- zabezpieczenie kataforetyczne
- wizualizacja stanu pracy
- sprawność
- niskie zużycie energii od 4 w
- prosta instalacja i uruchomienie
- dotykowy panel sterujący
- intuicyjna obsługa stanu pracy
- układ przeciwzwarciowy,
- 2-metrowy przewód zasilający
- wysoka jakość wykonania

dane techniczne: 
- wydajność do 3,7 m3/h
- wysokość podnoszenia do 7 m
- ciśnienie robocze 1 MPa
- średnica przyłączy 1/2, 3/4 lub 1″
- temperatura czynnika 2-110°C
- długość montażowa 130 lub 180 mm

LFP

Trzystopniowa dioda wskazująca 
wielkość charakterystyki

         ładowania zasobnika CWU
                                  instalacji ogrzewania             

 podłogowego        
         instalacji grzejnikowej

         trybu optymalnej sprawności

Diody wskazujące typ regulacji 
przeznaczony dla:

kOciOł elektryczny keller ecOpOwer

Przeznaczony jest do ogrzewania małych i średnich obiek-
tów z wodną niskotemperaturową (T<100°C) instalacją c.o. 
systemu zamkniętego lub otwartego. Na wyposażeniu kotła 
znajduje si grupa bezpieczeństwa, naczynie przeponowe 5 l 
oraz pompa elektroniczna.

najważniejsze cechy:
• dostępny w dwóch wersjach: 15 i 18 kW
• wbudowany w automatykę tygodniowy programator c.o.
• wyposażony w sterowanie pogodowe i funkcjonalność  

PV ready
• wbudowany licznik zużycia energii z PV
• idealny jako alternatywne źródło ciepła w układach z PV
• dostosowanie mocy kotła do mocy instalacji PV
• regulacja mocy maksymalnej
• dedykowany do współpracy z pompami ciepła
• idealny do współpracy z ogrzewaniem podłogowym
• może pracować 

w układzie 
otwartym 
i zamkniętym
• opcja podłączenia 

pakietu c.w.u.
• opcja sterowania 

za pomocą 
smartfona
• opcja radiowego 

sterowania 
pokojowego 
i pogodowego
• elektroniczna 

nastawa 
temperatury 
w zakresie 5-70°C
• klasa efektywności 

energetycznej D

GruPa SBS

https://instalreporter.pl/


4901/2024 d o  s p i s u  t r e ś c i A K T U A L N O Ś C I   |   A R T Y K U Ł   |   P O R A D A   |   P R O D U K T Y   |   w Y w I A D

pOmpy ciepła Fujitsu waterstaGe

waterstage jest grupą domowych pomp ciepła powietrze-woda, 
do wyboru są 24 modele podzielone na 3 linie:
• SUPER HIGH POWER – duże moce grzewcze, najlepsze dla rezy-
dencji, małych budynków, hal produkcyjnych, magazynów, wy-
soka temperatura wody 60°C utrzymywana przy temperaturze 
zewnętrznej -20°C (oraz 55°C przy -22°C) bez zastosowania grza-
łek elektrycznych; typu split z zasobnikiem lub bez zasobnika 
c.w.u.: zasilanie 1-fazowe: 16 kw, zasilanie 3-fazowe: 15 lub 17 kw
• HIGH POWER – wysoka efektywność, najlepsze dla domów jed-
norodzinnych, biur, warsztatów, magazynów, wysoka temperatura 
wody 60°C dla temp. zewnętrznej -20°C bez zastosowania grzałek 
elektrycznych; typu split z zasobnikiem lub bez zasobnika c.w.u.: 
zasilanie 1-fazowe: 11, 14 kw, zasilanie 3-fazowe: 11, 14, 16 kw
• COMFORT – małe moce grzewcze, najlepsze dla domów jedno-
rodzinnych, biur, magazynów; maksymalna temperatura wody 
zasilającej 55°C bez zastosowania grzałek elektrycznych, c.w.u. bez 
użycia grzałki elektrycznej nawet przy -10°C; typu split z zasobni-
kiem lub bez zasobnika c.w.u.: zasilanie 1-fazowe (R32): 5, 6, 8, 10 kw

Jednostka wewnętrzna bez 
zasobnika c.w.u. służy do 
przygotowania wody grzew-
czej dla ogrzewania podło-
gowego i grzejników. Może 
również produkować wodę 
do chłodzenia i opcjonalnie 
obsługiwać zasobnik wody 
użytkowej.
Jednostka wewnętrzna z za-
sobnikiem c.w.u. służy do przy-
gotowania wody grzewczej. 
Dzięki wbudowanemu zasob-
nikowi wody użytkowej zapew-
nia wodę do celów bytowych.

FuJITSu/KLIMa-THErM

kOciOł sas VarmO plus

VARMO PLUS to kocioł na drewno sezonowa-
ne, zasypowy, zgazowujący paliwo, o podwyż-
szonym standardzie – do dotacji z programu 
Czyste Powietrze. Dostępny w czterech mo-
cach 10, 15, 20, 25 kw. Kocioł klasy 5. (najwyż-
sza) wg normy PN-EN 303-5:2021-09. Ma cer-
tyfikat EcoDesign. Charakteryzuję się wysoką 
sprawnością 90,1÷90,2% oraz efektywnością 
procesu spalania. Klasa efektywności ener-
getycznej: A+. Gwarancja 4 lata na szczelność 
wymiennika ciepła. Kocioł jest wpisany na 
listę ZUM.
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pOmpa ciepła pOwietrze-wOda hydrOlutiOn 

Oferta Mitsubishi w typoszeregu pomp ciepła Hydrolution została wzbogacona o nową jednostkę 
zewnętrzną o nominalnej wydajności grzewczej 8 kw, na ekologiczny czynnik chłodniczy R32 (GwP: 
675). Pełen zakres wydajności pomp ciepła Hydrolution dla domu wynosi od 2,28 do 16,5 kw.
Pompa ciepła Hydrolution to kompletny, nowoczesny system do ogrzewania i chłodzenia pomiesz-
czeń oraz wytwarzania ciepłej wody użytkowej dla domów. Użytkownikom oferuje efektywne 
oszczędzanie energii i chroni środowisko dzięki redukcji emisji dwutlenku węgla. 
Zalety pomp ciepła Hydrolution:
• optymalny, roczny koszt eksploatacji, dzięki sprężarce inwerterowej,
• poziom hałasu generowanego przez jednostkę zewnętrzną wynosi zaledwie 35 dB(A),
• pompa ciepła może produkować wodę o temperaturze 58°C bez dodatkowej grzałki,
• można łączyć w kaskady do 8 jednostek, w celu osiągnięcia większych wydajności pracy (budynki 

wielorodzinne, większe domy, małe biurowce, itp.),
• dostęp przez internet – w każdej chwili można zdalnie zweryfikować parametry pracy pompy oraz 

systemu grzewczego. Umożliwia to kontrolę pracy urządzenia, a także pomaga w wykrywaniu 
ewentualnych nieprawidłowości,
• współpraca z fotowoltaiką – pompa czerpiąc darmową energię elektryczną z paneli, zapewni nie-

malże bezkosztowe ogrzewanie domu,
• idealne rozwiązanie podczas modernizacji źródła ciepła w istniejącej już instalacji c.o.

MITSuBISHI
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